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买车养车，百般学问。
无论你是正在精挑细选的
准车主，还是驾车多年的老
司机，如何选车、如何养车、
省油小窍门等等。针对这个
问题，记者请教了相关专
家。

一般在行车时出现水
温表升高且快到红线位置，
或是发动机盖突然冒出白
色的水蒸气的情况，就说明
水温过高。一般汽车水温过
高都会是有以下几方面因
素引起的。第一、要看水箱
的水是否充足或是漏水；第

二、要检查电子扇是否正常
转动；第三、温度传感器是
否损坏；第四、冷凝器管是
否堵塞等等。

建议车主平时要注意
检查和多多留意自己的爱
车，在行车前先检查一下水
箱的水够不够，在行驶一段
后就要留心观察水温表是
否正常。

如发现水温持续偏高
而又不是因为水箱内水不
够或是漏水原因而引起的，
那就建议车主到专业的维
修护理中心进行全面检查，

且避免以正常速度继续行
驶。因为水温表不正常也会
引发很多问题：

(1)温度高的话会加快
活塞的磨损，造成温度变化
不均匀,会影响到车子的动
力；

(2)汽车缸垫被炽穿；
(3)活塞环拉缸等等，

严重的甚至有可能造成发
动机永久损害。所以，与其
在行车时看着一直高温的
水温表提心吊胆开车，还不
如马上查明其原因，早修早
安心。

水温过高易伤发动机

爱爱车车课课堂堂

11月25日，东风风神德
州金瑞4S店特推出“订车五
重礼、七折惠”飓风行动，交
定金赠礼品，并赠四天三夜
港澳游。活动当天并有一元
抢拍、十元抢拍活动。奖品拿
到您手软。德州金瑞4S店位
于德州市经济开发区新河东
路十二里庄工业园。

25日上午，锣鼓喧天、彩
旗招展，人山人海，东风风神
德州金瑞“五重礼、七折惠”
活动开始啦。此次活动累计
人流量达到108人次。当天订
车28台。

东风风神各款车型以安

全、舒适、美观、性价比以及
简捷的操控性赢得了广大客
户的认可，东风风神真正做
到了好大、好型、好劲、好省、
好值的5好特色。东风风神以
服务于人的特色为宗旨，加

大了车的质量跟
安全性。

风神实现了
“跨界”、“时尚”
与“安全”的和谐
统一，真正实现
以 人 为 本 的 原
则，全面满足消
费者的需求，必
将成为汽车行业

的龙头企业，也必将赢得消
费者的青睐。
东风风神德州金瑞4S店
地址：德州经济开发区新河
东路十二里庄工业园内
销售电话：2225222

东风风神德州金瑞

“五重礼、七折惠”飓风行动疯狂来袭

本报讯（记者 王金强） 伴
随着年终岁末传统旺季的到来，
各大车商都在为冲量掀起最后的
促销热潮。车市，又将进入传统的
旺季。而从去年开始，中国车市结
束了近13年的快增长，已经逐渐
进入了买方市场，而且在未来很
长一段时间内，车市都不可能再
出现爆发式增长。那么，身处买方
市场的消费者，怀着什么样的心
态购车才是最理性的选择呢？

德州消费者郑女士这段时间
一直在留意15万元左右的家用
车，从两厢的英朗、高尔夫，到三

厢的新朗逸、新福克斯，她看了不
下三遍，却始终不愿意下手。她告
诉记者，原因很简单——— 等着降
价。跟郑女士一样，家住乐陵市的
冯先生也在观望，他在高尔夫、东
风悦达起亚K5、东风雪铁龙C5三
款车型中纠结不已。想等着车降
价是一方面，家中已经有一部桑
塔纳2000作为代步工具的他，甚
至还考虑是否买一辆尚酷、甲壳
虫之类的高性能轿跑车。

记者从德州各大4S店了解
到，不少德州消费者对买车的观
念已经有所改变。“德州人不再说

是只要有辆车开就行了。”德州市
三八东路一家高端车专营店的陈
经理说，随着经济发展和德州市
民消费水平的日益提高，德州人
买车已经显得比较理性，更多元
的选择或许更能满足不同人群的
需求。一些消费者喜欢元旦过后
至春节这段时间里看车购车，因
为他们看准了每年12月份一般是
汽车厂商年终结算返利的时间，
而12月的日历一翻过，车商又将
进入下一个销售年度，所以降价
促销是必然的。另外一方面，车型
丰富度在提高，老百姓的腰包在

鼓起来，很多人尊崇“买高不买
低”，哪怕是贷款，也选一款档次、
性能都俱佳的车。

业内人士表示，由于今年前
三季度积累了一定的库存，厂商
要完成年初制定的任务目标，年
底的这段时间就成为冲量的关键
时期；而车商为了完成任务拿到
返利，各种优惠政策也将会频繁
推出，使12月份成为各大汽车厂
商争抢客源的“买方市场”。

其实，讨论年底买车合适与
否，用一些业内人士的说法就是

“有需要就买，没有需要就不买”，

先买车的人，不能说一定会“亏”，
但后买车的人，大多数也没有

“亏”；有了预算，有了购买的冲
动，往往都是出于实际的需求，而
不是冲着优惠而买的。

如果消费者一味地追求价
格，只会让厂家降低质量来满足
市场，这时，吃亏的可就真的是
消费者了。“车一落地就贬值”这
个道理现在每个人都懂，如果自
己的条件允许，就不要刻意去追
求最低价；如果看中了某一款
车，那么，就在需要的时间做一
个需要的决定吧。

12月份成最佳“买方市场”

年底买车，不能只图便宜
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