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省城济南：

岁末车展“惹火”车市

26日，在济南经十西
路一汽马自达明盛 4 S 店
内 ， 市 场 部 负 责 人 欧 阳
涛 正 在 检 收 新 一 批 的 宣
传 单 页 。 再 有 半 个 多 月
的时间， 2 0 1 2 年济南岁
末 精 品 车 展 即 将 开 幕 ，
从 展 具 、 灯 光 等 各 项 物
料 到 现 场 演 出 活 动 ， 欧
阳 涛 的 工 作 就 是 要 确 保
这 些 东 西 全 部 到 位 。 虽
然 一 汽 马 自 达 明 盛 店 成
立 仅 半 年 ， 但 已 在 山 东
省 内 同 品 牌 店 内 脱 颖 而
出 ， 岁 末 车 展 对 于 这 家
新 店 而 言 ， 既 是 一 次 考
验 又 是 一 次 冲 量 的 好 机
遇。

随着岁末年终临近，
省城济南的汽车市场也随
之活跃起来。众多未完成
全年销量任务的经销商开
始了年底最后一轮促销活
动，现金直降、购车加送
装具、大礼包等五花八门

的促销活动纷纷亮相，一
时间省城车市“降”声一
片。

而作为济南岁末车市
的重头戏，已成功举办多
届的岁末精品车展今年将
继续在济南舜耕国际会展
中心举行，岁末车展的到
来，进一步点燃了省城各
大 车 商 促 销 的 热 情 。 据
悉，岁末车展延续齐鲁春
秋车展传统模式，将为消
费者提供更加便利实惠的
购车服务。本届岁末车展
吸引众多汽车厂商参展，
如上海大众、一汽-大众、
上汽通用别克、雪佛兰、
北 京 现 代 、 东 风 悦 达 起
亚、东风日产、一汽马自
达、吉利、江淮、长安等
主流汽车品牌悉数参与；
同时，以捷豹/路虎、雷克
萨斯、宝马、奥迪、沃尔
沃等豪华品牌带来的强大
参展阵容较往届相比进一
步扩大，令整个岁末车展
的档次和规模再上一层。

岁末车展上，可供选
择的车型琳琅满目，除了
市场热销车型外，近期市
场上不断推出的新车型也

给 消 费 者 提 供 了 多 样 选
择。更重要的是，经销商
为了完成全年任务量，在
车展上推出“真金白银”
的优惠，让岁末车展成为
年前最后一次绝佳购车时
机。

周边地市：

销量势头一路昂扬

与省城济南相比，以
临 沂 、 泰 安 、 德 州 、 菏
泽等地市场各自呈现出不
同程度的火爆态势。在德
州市场，截止目前大众品
牌、上汽通用别克、雪佛
兰等品牌经销商目前已基
本完成全年任务，再加上
12月份销售旺季，预计年
底能超额完成任务。受地
域与消费结构因素影响，
今年自主品牌在德州市场
表现喜人，此前在这里举
办的江淮和悦飞行秀、奇
瑞大型团购会等活动均取
得人气、销售双赢。据当
地一位业内人士透露，吉
利、奇瑞在当地全年销量
将 有 望 超 越 其 他 品 牌 跃
至 一 二 位 。 在 泰 安 地

区 ， 自 主 品 牌 销 量 呈 直
线 上 升 态 势 ， 当 地 润 岳
江淮 4 S 店内库存已基本
告 罄 ， 不 少 客 户 都 在 排
队 等 待 提 车 ； 泰 安 金 泰
英伦汽车 4 S 店目前已完
成 全 年 销 量 任 务 9 5 % 以
上 ， 1 2 月 份 举 办 的 店头
年 末 团 购 活 动 将 进 一 步
促进终端销量的提升。

作为临沂地区汽车销
售龙头企业，山东远通汽
车贸易集团预计今年销量
将超10万台，同比去年增
长 5 %左右。在随后时间
里 ， 还 将 开 展 “ 两 旦 一
节 ” 店 头 促 销 为 主 的 活
动，同时县区也继续运作
“汽车进小区”和房地产
捆绑销售、店头促销等，
实现2012年完美收官。

在济宁地区，第三家
东风悦达起亚店、第二家
奥迪店、首家宝马店相继
开业，这些新店为了能开
拓市场纷纷把握岁末冲量
时 机 ， 适 时 推 出 巨 幅 优
惠 ， 让 当 地 市 场 不 断 升
温。在菏泽市场，2012齐
鲁冬季车展(菏泽站)将在
本周末举行，参展车型500

余款，几乎囊括当地全部
经销商。“近期市场明显
表现出火热的一面，寒冬
也阻挡不了消费者的购车
热情。”当地车展组委会
相关负责人告诉记者，在
此时举办车展正是为当地
消费者搭建一个便利、实
惠的购车平台。

县级市场：

汽车消费深入百姓家

近两年迅速崛起的县
级及乡镇市场，在今年岁
末同样展现出其独特的市
场魅力。据悉，在鲁西南
地区各乡镇，十万元内的
自主品牌已成为家庭购车
者的首选。特别在菏泽各
县级市场，以长城、比亚
迪、东风风神为主导的自
主品牌在当地持续热销。
同样在德州地区，3万- 6
万 元 的 国 产 车 型 也 很 受
县 城 及 乡 镇 消 费 者 的 青
睐 。 在 泰 安 ， 据 不 完 全
统 计 ， 今 年 当 地 县 级 市
场 全 年 汽 车 销 量 比 重 可
占 据 泰 安 地 区 总 销 量 的
40%以上。

市场的扩张除了刚性
需求旺盛外，销售网络渠
道不断下探也是另一重要
因素。在临沂三区九县，
山东远通汽贸集团均有网
点覆盖，今年还在费县、
苍山、沂水、平邑设置4
个一汽-大众标准4S店，
并且将在临沭建立上海大
众直营店，通用别克沂水
店 年 底 开 业 。“ 通 过‘ 联
营’、‘二级代理’等方式发
展乡镇网点，形成‘以临沂
为中心、辐射到二级网点、
乡镇’的格局。”据山东远
通汽车贸易集团有限公司
副总裁王保友估计，今年
县区网点销量约占集团总
销量的26%左右。

县 级 市 场 的 不 断 扩
大，为经销商销量迈上新
台 阶 提 供 了 新 的 广 阔 空
间。而随着年底消费需求
增长，县级汽车市场也在
不断升温。在济南周边县
级市场上，济南杰士达英
伦各县区销售网点还经常
组织工作人员进村巡展，
把车开到村民家门口现场
销售，成为山东岁末车市
的一大特点。

日历即将翻过11月，留给汽车经销商最后冲量时机仅有一个月的时
间。纵观全年车市，“微增长”态势已成定局，12月份这仅剩的一个月销量
表现对于全年任务的完成显得弥足珍贵。在山东汽车市场上，从省城济
南到各地级市场，乃至销量增速最快的县级市场，为了在岁末年终打一
场漂亮的收官之战，各地经销商不约而同的推出各种降价、促销和店头
活动，面对史无前例的优惠政策，消费者的购车热情已逐渐被点燃。

车展助阵，岁末车市迎来销售旺季
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