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消费者习惯年底消费

历年的车市都证明，每到年底尤其从
11月一直到春节前后，都是车市的最高潮。
时至年底，不少消费者计划了一年的购车
计划都会选择在年底实施。加之，车商年底
冲量的大幅优惠，也会激发消费者的购车

欲望。因此，买新车过新年成为近年来的
一种时尚，越来越流行。

消费者对年底消费的习惯偏
好，一贯是年底销售高峰的推

动力。“我想着赶早把车换
了，春节也好开着新车回

老家”。不少打算换车
者，都确定了要在年

末换车的时间表。事实上，沿袭多年的年底
买车已经深深地烙进了国人的行为之中，
并使得这种心理成为一种消费习惯，从而
让很多实际上在平时完全可以买车换车的
人把目光盯在了年末。

买车要做足功课 价格不是唯一

首先在你有效期内还能买到你想买的品
牌和车型，包括颜色等等配置。接着考虑价
格，而且价格变动很频繁，按照常规来说12月
应该是一个比较最佳的购车时段。不少消费
者希望，在春节前看车买车，付了钱就要开上
现车。不过，随着购车过年的消费者增多，顺
之而来却出现了多款热销车型“提车难”的现
象。因为节前这一传统旺季的消费需求强烈，

虽然经销商的库存较往常多，但前来买车的
消费者却更多，造成了僧多粥少的情况。再加
之，节前还存在物流配货无法预期的影响，使
得货源更加紧张。因此，买车时间提前到12月
份是个明智的选择。

新车带来更多选择

“新车越多，意味着消费者有更多的选
择。”谈到近年来新车频繁上市的热闹现
象，车主李先生表示，“不怕不识货，就怕货
比货，将不同的车型做参照，选择的范围自
然也就更广，总能找到一款自己满意的。而
与此同时，老款车型也会随之进行降价，选
择更加丰富。”也有车主表示，老款车型在
经过时间的验证和信息回馈后推出改款车
型，一般都会有诸多细节上的改进，比如
说，外观更加时尚、分类更加细化、配置更
加丰富等，也会更关注用户需求的个性化
差异，性价比会有很好提升，无疑给了消费
者更多选择空间。

进进入入1111月月份份之之后后，，车车企企投投放放新新车车的的脚脚步步并并未未放放缓缓，，反反而而迎迎
来来了了一一个个小小高高峰峰，，车车市市正正在在酝酝酿酿一一场场惊惊心心动动魄魄的的冲冲刺刺赛赛。。一一方方面面

很很多多重重磅磅新新车车将将粉粉墨墨登登场场，，贴贴身身肉肉搏搏，，厂厂家家希希望望借借助助它它们们抢抢市市场场份份
额额，，为为明明年年车车市市打打下下良良好好基基础础，，另另一一方方面面经经销销商商也也将将放放出出全全年年最最大大优优

惠惠冲冲量量年年末末市市场场。。
纵纵观观眼眼下下济济宁宁车车市市，，各各大大经经销销商商的的促促销销横横幅幅、、降降价价海海报报、、让让利利优优惠惠等等随随

处处可可见见：：降降价价、、打打折折、、送送大大礼礼包包、、零零利利息息、、送送保保险险…………经经销销商商们们各各出出奇奇招招，，期期
待待年年底底出出现现““翘翘尾尾””行行情情，，而而消消费费者者积积攒攒了了一一年年的的购购车车欲欲望望也也愈愈发发强强烈烈，，年年底底购购

车车成成为为众众多多消消费费者者的的一一致致选选择择。。在在此此背背景景下下，，一一场场瞄瞄准准了了““准准车车主主””们们的的销销量量大大战战
已已悄悄然然打打响响。。
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