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运河金融·综合
今日运河

灶资 讯

11月的一天，济宁协和医院
生殖生殖医学实验室人头攒动，
一个70岁的老太太从人群中挤到
正上门诊的周理平医生身边说：

“好闺女，我知道你很忙，我只耽
搁你半分钟。”周理平说：“老人家
你有什么事尽管说。”老人掏出一
张照片递给周理平：“瞧，这是我
刚刚出生的孙子。我女儿跑了那
么多的医院都没治好，感谢你治
好了她的病。”说着，老人激动地
抱着周理平，热泪盈眶。

笔者了解到，来到这里的患
者，大都是夫妻双方多年未有小
孩或者家庭突发重大变故，他们

的心理承受能力已经到了崩溃
的边缘。许多不孕不育患者把最
终的希望都寄托在了生殖医学
实验室，把这里的结果作为决定
家庭聚散甚至是自身生命终结
与否的一纸判决。还有的人中年
丧子，是捧着孩子的照片来的。面
对承载的悲欢离合，实验室的每
一个人都深感责任重大。

随着济宁协和医院声名鹊
起，治愈了多少患者，谁也说不
清。但是，这里每一个工作人员的
名字却被许多患者牢牢记在心
底，终生难忘。在辅助生殖领域，
临床妊娠率是衡量一个中心技

术水准的硬指标，济宁协和医
院54%的临床妊娠率在国内也是
领先的。其实实验室的每一个
人都很清楚，做辅助生殖，35岁以
前是最佳阶段，怀孕率能达到
60%，年龄超过40岁几率就只有
10%。现实是，实验室诊治的三分
之一的患者年龄都已“超标”，但
是大家抱着这样的信念——— 只
要有1%的可能就要尽100%的气
力，这样他们才感到无愧于患者
的期望。这既是医院技术实力的
体现，也是医者仁心的写照。“耐
心再耐心，轻声再轻声，细致
再细致”，是每一个工作人员

时时铭记的话。“也许，我们
一个不经意的动作，一句不得
体的话，都可能成为压垮患者
的最后一根稻草。”周理平医
生语重心长得说。

一个运行只有6年的生殖医
学实验室，从解决迫切的社会需
求入手，一直承载着对每一个生
命讯息的关爱，以持续的技术突
破，让许许多多风雨飘摇中的家
庭破镜重圆，一跃成为济宁颇具
影响力的辅助生殖中心。这里就
是爱的港湾，这里就是生命的摇
篮，这里就是济宁协和医院生殖
医学实验室。(李从伟)

让爱在这里延续
— —— 记 济 宁 协 和 医 院 生 殖 医 学 实 验 室

临近岁末，众多车企都
开始冲击年终总销量，力求
完成年初制定的指标，有些
车企的优惠活动变更频繁，
不但优惠幅度不大，而且花
样繁多，空有噱头，得不偿
失。奇瑞汽车“感恩四百万

惠聚四万万”的大促活动
早在9月1日就已经推出，时
间跨度更是长达三个月，完
全经得起市场的考验，消费
者的反响也很热烈。要说岁
末感恩谁最诚恳，奇瑞E5首
当其冲。

在“金秋大促”期间，
凡购买奇瑞E5，即可畅享奇
瑞汽车金秋好礼——— 3000元
“惠民礼”，另可专享4000

元超值“装饰礼”，还有
“安全礼”、“幸运礼”、
“美容礼”一起奉送！

针对手头没有多余闲
钱，又有购车需求的消费群
体，奇瑞E5则推出了多款金
融个贷，其中，选择“奇瑞
E5半价开回家”信贷方案的
消费者只需首付一半，余款
一年后还清，即可轻松拥有

这款兼具人性化设计的科技
家轿，真正0利息、0月供。
这种金融搭配保证了还款方
式可根据客户自身需要，选
择一年中自由周转资金，让
购车计划更具自主性。

与此同时，奇瑞E5还推
出一系列个贷套餐，涵盖三
款个贷方案：“安心贷”是
指购车车主首付50%，余款
分12期还清，并无需支付利
息；“易购贷”针对偿还能
力不足的购车用户，前期购
车只需首付50%，余款还款

期可长达5年，日供最低达到
2 5元，让购车变得更为轻
松；不同于前两项个贷方
案，“轻松贷”面向手头现
金不充裕的消费者，推出首
付1万5，其余部分按揭的低
首付贷款组合，轻松实现E5

梦想。另外，奇瑞E5还推出
了“2-3年期低利率”的个贷
方案，除了首付比例在30%

以上自由选择外，消费者还
可根据自身需要选择贷款
期，享受2年期4 . 99%、3年期
6 . 99%超低利率。(孙涛)

奇瑞岁末感恩季 掌握终极机“惠”

“你就别犹豫了，钱放在股市
里也是亏，还不如拿出来存银行
几天，收益是固定的。咱们把资金

‘抱团’，才好跟银行谈价。”个体
户李兰(化名)给朋友打了个电话。
她的如意算盘是：只要资金量足
够大，就有跟银行谈判的“筹码”，
可要求定制高预期收益率的理财
产品。

“谁给的预期收益率高，我们
的资金就搬到哪里去。”李兰是个
精明的生意人，手中握有600万元
资金。她说：“如果直接去银行柜
台购买理财产品，预期年化收益
率最高不过4%左右。”李兰直言，
年末正是购买银行理财产品好时
机。“银行理财产品收益率目前比
上半年高得多。如果资金量大，还
可找客户经理定制一些高收益率

银行理财产品，有的产品预期年
化收益率能做到5%以上。大家分
散的资金如果‘抱团’搬家，就能
享受到‘团购’的高收益率，实现
各自利益最大化。”

某中小股份制银行客户经理
介绍，目前这家银行定制理财产
品门槛是2000万元。以这家银行
一款期限为40天的产品为例，5万
元起点的预期年化收益率在4 . 3%

左右，2000万元以上的可达4 . 8%

左右。
对李兰这样的“抱团资金”

来说，这0 . 5个百分点的差距有巨
大吸引力。李兰表示，她现在能
做的就是尽量多筹集资金，然后
向银行客户经理要个好价钱。她
的心理预期是收益率在4 . 8%至5%

左右。

李兰算了算，即使只有4 . 8%

的预期收益率，2000万元在年底的
一个来月能获超过10万元的收益。
如参与银行年底的“揽存”，还能
获2%返点，多收获4万元。正是这
样的确定性收益令李兰身边不少
亲朋好友动了心。李兰有位朋友
是在股市摸爬滚打十几年的老股
民，今年着实被股市伤透了心，最
近“割肉”从股市撤出最后200万元
资金参加李兰的“抱团理财”。

业内人士表示，在产品设计
上，许多银行理财产品委托期限

“碰巧”在12月底的前后几天到期，
这是银行“揽存”的重要手段。虽
然此前监管部门叫停30天期限以
内银行理财产品，但一些银行刻
意在11月中下旬发行32至40天期
限的产品，正好在年底前后到期。

“此类银行理财产品预期年化收
益率往往比较高，甚至比3个月期
限产品还高，一些缺乏资金的中
小银行甚至不惜以5%左右的预期
年化收益率‘吸金’。”

某国有大银行人士说：“像李
兰这样的‘抱团资金’确实把握了
银行心理。目前，银行针对千万元
以上级别客户会给出较为诱人的
收益率。”

根据Wind数据，前三季度，银
行理财产品平均预期收益率普遍
下滑，但从10月中下旬开始，产品
量价齐升，收益率基本回升到4%

左右。11月20日至11月30日，银行
共发行委托期限在30天至50天的
银行理财产品214款。其中，预期收
益率最高的达6%，共25款产品超
过4 . 5%。

分析人士表示，从往年情况
看，每到月末、季末、年末，银行在
存贷比考核压力下不得不参与

“揽存大战”，其中尤以四季度为
资金需求旺季，预计产品的预期
收益率在12月还将走高。分析人士
表示，银行理财产品大举“吸金”
是今年股市资金分流的渠道之
一。根据普益财富统计数据，三季
度银行理财产品共发行9582款，发
行规模为8 . 09万亿元。

资金在特定时点“抱团搬
家”的一个严重后果是银行存款
剧烈波动，专家表示，银行应创
新主动负债产品，丰富负债业务
品种，着力提高金融债发行力
度，积极探索利用国际金融市场
发行金融债券的模式。(据《中国
证券报》)

岁末资金“抱团”理财

12月1日，北京万达文化
产业集团在北京万达索菲特
酒店举行成立仪式。万达文
化产业集团注册资本 5 0亿
元，资产310亿元，预计2012

年收入220亿元，无论注册资
本还是资产、收入都远远超
过国内其它文化企业，成为
中国最大的文化企业。北京
市委常委、宣传部长、副市
长鲁炜、万达集团董事长王
健林等出席成立仪式。

万达文化产业集团落户

北京，与北京全国文化中心
的定位密不可分。近年来，
北京市通过加强政策扶持，
健全文化要素市场，实施重
大项目带动等措施推动文化
创意产业健康发展。文化创
意产业已成为北京经济的重
要支柱产业和新的经济增长
点。巨大的发展空间、良好
的政策支持吸引万达文化产
业集团最终落户北京。新成
立的万达文化产业集团旗下
共有11家公司，涉及9个行

业，包括中国万达院线、美
国AMC影院公司、万达影视
传媒公司、万达德贡舞台演
艺公司、万达电影科技娱乐
公司、大型主题公园公司、
万达美术馆、大歌星连锁量
贩KTV以及财经类周刊《华
夏时报》、商业类月刊《全
球商业经典》和《大众电
影》杂志。成立仪式上，万
达集团董事长王健林透露，
根据全球知名咨询机构罗
兰·贝格的报告，万达文化

产业集团2012年收入进入世
界文化企业前 4 0名；计划
2016年收入达到400亿元，进
入世界文化企业前 2 0名；
2020年收入达到800亿元，进
入世界文化企业前10名。

王健林表示，万达集团
决心在做大做强实业、十年
内成为全球一流跨国企业的
同时，把文化产业作为集团
支柱产业重点发展，用文化
强国、用中华文化影响世
界。（刘兰兰）

北京万达文化产业集团成立 中国最大文化航母起航
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