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运河金融·综合
今日运河

2012年10月31日，全球权威汽
车评测机构J.D.Power亚太公司
发布了2012年中国新车质量调研
(IQS)报告，东风Honda一如既往地
保持前列，以88分的成绩位列中
国新车质量调研非豪华车品牌
中的第一名。同时，CIVIC(思域)继
2006年之后再度摘得中型车排名
桂冠。这样的成绩充分表明了东
风Honda的产品品质经受住了市
场的考验，得到了消费者的认可。

J.D.Power发布的产品质量
和客户满意度评估报告，以独立
性和客观性著称于世，已成为消
费者选购新车时的权威参考。
2012年中国新车质量调研(IQS)报
告指出，在车辆使用过程中没有

经历任何问题的车主中，有36%表
示一定会向其他人推荐这一品
牌，有18%表示一定会再次购买这
一品牌，由此可见它对消费者购
车具有明显影响。

中国新车质量调研提供了
衡量新车购买者在买车后2-6个
月内遇到的问题的评价标准，综
合得分以每百辆车所出现的问
题(PP100)来衡量，得分越低说明
质量越好。此次发布的调研报告
中，东风Honda以88分高居非豪华
车品牌榜首，遥遥领先于146分的
行业平均成绩。同时，CIVIC(思域)
获得了73分的卓越成绩，远远高
于其所在中型车细分市场158分
的平均得分，继2006年后再次成

为这一细分市场的冠军车型，充
分证明CIVIC(思域)已牢牢确立了
其在中型车细分市场的全方位
领先优势。

据了解，在之前由 J . D .
Power亚太公司正式对外公布的
2012年中国售后服务满意度指数
(CSI)研究报告和2012年中国汽车
销售满意度调研(SSI)报告中，东
风Honda表现出色，分别获得售后
服务满意度(CSI)第二(887分)和销
售满意度(SSI)第五名(881分)的优
异成绩，连续两年以大幅度超越
平均分的实力名列行业前茅。

一直以来，东风Honda在产
品、销售、售后服务三个方面的表
现均获得消费者高度认可，颇具

行业示范意义。东风Honda并不是
一味的将销量作为首要目标，而
是不断提升产品品质、服务水平，
向消费者提供值得信赖的产品
和服务。在2012年J.D. Power亚太
公司正式对外公布这三项调研
报告中，东风Honda都取得了行业
领先的佳绩，这些都充分证明了
消费者对于东风Honda可靠品质
和卓越服务的信赖和认可。

未来，东风Honda将继续秉
承“以人为本、三个喜悦”的
理念，进一步加强产品质量把控，
全面提升销售、售后服务的软硬
件水平，为消费者带来更好、更优
质的产品与服务，创造更多喜
悦价值。（济宁鸿昌）

东风Honda 2012年荣膺J.D.Power新车质量调研非豪华车品牌第一名

昨日上午，济宁太白路万
达广场迎来又一盛事：济宁万
达华宅殿堂级奢华样板间盛
世开放，闪耀全城！现场名流
汇聚，星光闪耀，一场精彩绝
伦的豪门盛宴倾情上演！活动
现场济宁万达邀请到国际影
星Angelababy、湖南卫视节目法
籍主持人金小鱼光临现场，与
济宁市民共同见证万达殿堂
级奢华样板间璀璨绽放时刻！

名流汇聚 共睹万达奢
华样板间

昨日上午9点，活动现场的
观众席已座无虚席，大家翘首
以待万达殿堂级奢华样板间
的绝顶风采。随着10点钟声的
敲响，样板间开放仪式正式拉
开，伴随着热情洋溢舞蹈表
演，聆听着优美的歌曲，一同
将现场的气氛推向了高潮。随
即，济宁太白路万达广场有限
公司领导与Angelababy、金小鱼

等一同揭幕，这代表万达华宅
殿堂级奢华样板间掀起了她
那神秘的面纱，正式与公众见
面。

笔者了解到，奢华样板间
开放后，鲁西南唯一万达华宅
也于昨日开展认筹！据笔者观
察，认筹现场的火爆程度，在
济宁尚属首次，大堂里满是迫
切等待的客户，众多客户手持
号码牌焦急以待，而已经排到
号的客户才一脸幸福的离开。
据介绍，稀缺的高端品质、未
来城市中心的繁华生活，让无
数人为之向往，更吸引着来自
四面八方的精英人士集结于
此。我们有理由相信，在不久
的将来，万达华宅所带来的全
新生活方式，必将在济宁高端
人群中掀起一阵风潮。可以
说，万达华宅将真正揭开济宁
豪宅新纪元。

从不久前，万达金街旺铺

开盘即清盘、热销谱写神话开
始，再到昨日万达华宅火爆认
筹、全城抢购，万达在济宁上
演了一场又一场热销奇迹！因
此，我们可以预见，即将耀世
登场的万达华宅，必将掀起济
宁热销新狂潮！

绝顶奢华 豪门风采
作为万达在济宁的巅峰

钜作，万达华宅雄踞济宁中心
绝版地段，在揽尽城市核心资
源优势的同时，坐拥济宁太白
路万达广场顶级城市商业配
套，在繁华之中奢享豪宅品质
生活。

据悉，此次开放的万达华
宅样板间，不仅是以建筑形式
展示豪门生活的真实感受，更
为巅峰阶层树立了极致奢华
的豪门生活典范。从挑高大堂
的恢宏气息，到唯有名流贵胄
才可享有的紫铜入户单元门，
作为世界级企业的万达集团，

于济宁万达华宅所倾注的心
血可见一斑。

奢华在这里不再只是一
个形容词，而是铺阵于众人眼
前的无尽华美，观赏过如此殿
堂级别的奢华样板间，所有前
来参观品鉴万达华宅的人都
同声赞叹。也正是这种极致的
奢华和品位，这如同欧洲宫殿
一般的奢华皇者气派，让众人
为之折服。

拥有一套万达华宅，拥有
整座万达广场

奢华的享受并非只由外
表便可断定。成为万达华宅主
人，所赋予您的，将是层峰之
上的尊贵生活。万达华宅，居
于74万m2鲁西南首席城市综
合体之上，坐拥国际购物中
心、城市商业街、五星级酒店、
万达国际影城、大歌星KTV等
多功能完美商业配套。这里汇
聚着众多联盟品牌商家，24小

时随时尊享万达吃、喝、玩、乐、
购一站式繁华生活。拥有一套
万达华宅，就是拥有整座万达
广场。

奢华的无上享受，生活的
繁华风尚。在万达华宅，豪华
与尊贵不仅仅只是名词，更是
时时刻刻的尊荣享受！万达华
宅，以全新的豪宅业态呈现在
市场面前，在征服市场的同
时，也奠定了在同类产品中的"
领跑"地位。

据悉，约90至145平米、鲁
西南唯一济宁万达华宅即将
耀世登场，现火爆认筹中！12月
15日济宁万达华宅风水讲座暨
产品说明会即将盛大举行！

笔者在现场
同样是奢装，万达华宅却

有着不一样的用心和标准。万
达华宅的品质是“苛求”得来
的。考究之道，精工打造，不仅
投入大量金钱打造豪宅，更投

入大量精力做细节，稍有不完
美便一切推翻重来。从品味非
凡的入户紫铜大门，到挑高大
堂的贵族气度，万达华宅，绝
非“奢华”一词可以形容。在体
现奢荣丰富的生活情趣的同
时，万达华宅更是力求建筑空
间与装饰相得益彰，凸显古典
皇家风范的尊崇大气。

当笔者提问Angelababy，
“您到过万达广场么？能谈谈
对济宁万达样板间的印象，有
那些地方是能吸引到你的
呢？”Angelababy这样回答：现在
我居住在香港，之前也在上
海、北京等地居住过。我很喜
欢购物，自然更喜欢在万达购
物。我经常会去万达广场买东
西、吃东西、看电影。今天有幸
看到咱济宁万达广场的样板
间，被其奢华的装修、时尚的
品味吸引住，就连椅子上都镶
着金边，很是喜欢。

万人齐聚 共鉴万达华宅殿堂级奢华样板间盛大开放

晴暖的天气，经过小区的长
椅，总会看见聚集的老人，或下
棋或聊天，如今天寒地冻，老人
晒太阳的身影已经稀少了很多。
或许你会不由自主地对他们的
退休时光羡慕嫉妒恨，然而不争
的事实却是他们的生活充满了
危机和无奈：微薄的退休金面对
日益高企的物价，本不丰厚的积
蓄面对天价的医疗费用——— 晒
太阳、下象棋或许是最为廉价的
休闲吧。如何负起“老年的自己”
成了我们不得不考虑的话题，其
中最直接的方式是在养老保险
的基础上通过购买商业养老保
险为自己“攒钱”。

商业养老保险知多少
商业养老保险是个人跟商

业保险公司签订的，约定一定的
投入期限和投资额，在约定的年
龄领取养老金的保险合同。社保
是强制缴纳的，缴费基数和领取
金额都是法律规定的，没得选择，
但是相对来讲，商业养老保险就
复杂得多了。

商业养老保险分为传统型、
分红型、万能型和投资连接型。这
些产品各有利弊。传统型是指固
定利率的产品，其收益不受后期
市场利率波动的影响，即使市场
出现零利率甚至负利率情况，也

不影响养老金领取的金额。这样
的产品在90年代末期，年利率达
到10%左右，由于银行利率的大幅
度下降，已经调整到了现在的3%

左右。这些产品在调整前夕，引起
了大规模抢购，但是随着保险公
司精算水平的提高，已不可能再
发生类似“利率倒挂”的情况了。

传统型3%的利率低于市场
平均利率，无法抵御通货膨
胀，目前不是市场的主流。随
后推出的分红型产品成了大家
关注的焦点。它的特点是在固
定利率的基础上加上浮动收
益，是投资收益再分配的形
式。这样设计的目的是跟踪市
场利率(也可以避免“利率倒
挂”，保险公司的风险管控能
力提升了)，对抗通胀，它是目前
市场上商业保险产品的主流趋
势。万能型产品也是固定利率保
底，浮动收益，是资金托管的形
式。但是由于投入可以很灵活，
支取也非常灵活，失去了强制性
的特点，很容易半途而废，所以不
建议自律性差的投资者选择。

投连型产品设计上由于跟
股市等二级市场挂钩，收益波动
明显，没有保底收益，不保本，曾
经引起很大争议，所以作为养老
的投资渠道，较少被考虑。

适合自己的才是最好的
俗语有云“适合自己的才是

最好的”，那么投资者到底应该怎
么选择呢？当然这也要看个人的
具体的风险偏好，但一般情况下，
市民在投保前，要先确定自己大
概需要投保的金额，然后根据这
个金额再选择合适的险种。假定
李小姐今年30岁，选择60岁退休，
每月的生活费需求为2000元，不计
算利息与通货膨胀因素，活到80

岁时，至少需要48万元(2000×12个
月×20年)的养老储蓄金。但如果
加上3%通胀因素，这个数字将变
为200多万。按照国际通行惯例，
商业养老保险提供的养老额度，
占全部养老保障需求的25%～40%

为宜，所以李小姐投保12～19万元
的商业养老保险是合适的。

而对于适合投商业养老保
险的人群，众多资深的理财规划
师都会给出一致的答案——— 先
有基本的保障(这里基本的保障
包括社保、意外险、商业医疗补充
保险)，再有一定储蓄的人。因为，
养老是为未来费用做储备，而基
本保障是应对现在开始的主要
风险的。有现在才有未来，有保障
才能谈到养老。

商业养老险越早买越好吗？
选择商业保险产品，无外乎

选择公司、选择服务人员、选择购
买的时间和决定适当的额度几
个方面。

由于主流的分红产品，收益
跟保险公司的经营状况是挂钩
的，所以要选择一家实力强、信誉
好的公司，避免给自己的养老账
户带来损失。这需要自己的选择，
更需要专业人士的帮助，所以服
务人员的选择也是重中之重。由
于大多数人对保险产品知之甚
少，主要是通过销售人员的介绍
来了解，所以选择一个专业、诚信
的保险代理人，是保障自己利益
的重要前提。真正专业的寿险顾
问，会在充分了解客户经济情况
的基础上，客观地推荐适合客户
的产品乃至组合方案。

商业养老保险也不是越早
做越好，应该在解决基本保障之
后，在有一定资金量的基础上，离
退休有充足时间的时候开始，建
议不晚于35岁开始。当然，商业养
老保险是养老金储备的一个渠
道，还有一些其他的理财方式也
是不错的。不过一般的投资有一
定的风险性和缺少确定性，因此，
实际操作上，在合理配置的情况
下，虽不是惟一，但毕竟商业养老
保险是解决养老金储备问题的
一个比较好的选择。

商业养老保险不是越早买越好

灶资 讯
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