
新苏天美开业当日销售额超300万；银座、茂业在新苏天美开业同时推出促销活动

菏泽商业“三国”开启年末大战
本报记者 陈晨

新苏天美开业，

单日销售额超300万

12月7日上午，坐落在和平路的
新苏天美正式开业，火爆的开幕式、
大幅的折扣吸引数众多市民前往。
据介绍，从11：08分开门迎客至24：00

时营业结束，当日销售额超300万。
据了解，从9月29日试营业开

始，新苏天美就不断进行小幅促
销活动，吸引市民关注。开业宣传
更是下足了功夫，从11月9日小型
促销开始预热，一直持续到12月6

日，12月7日可谓集中爆发，“开业
礼，来就送”、“22减12”、“晚22：00-
24：00限时抢购”……名目繁多、空
前力度。工作人员称，商场为开业

之前的促销投入近百万元。
“最近商场打折力度也不大，今

年衣服还这么贵，都没舍得买，这次
听说打折多，赶紧来看看。”34岁的
李女士和女儿手里拎着几个购物袋
说道。像李女士这样赶在促销时拖
家带口倾巢而出，一家人一起购物
的不在少数，12月7日19时许，在二楼
付款处，记者看到等待付款的人将
付款台挤得水泄不通，一位陪伴顾
客付款的女装店导购称：“就这一会
儿卖了3万多。”

趁正式开业，在年末促销大
战中，新苏天美抢得一块“蛋糕”。

家电企业盯上菏泽农村市场
价格促销、高端定位的同时，家电企业角逐三四级市场
本报记者 董梦婕

12月7日，坐落在
和平路的新苏天美正式
开业。尽管并不是周末，
但大幅的折扣还是让消
费者为之疯狂。据了解，
从11：08分开门迎客至
24：00时营业结束，当天
新苏天美销售额超300
万元。

在新苏天美为开业
准备了大幅度优惠的同
时，菏泽商业“黄金三
角”的另外两家——— 茂
业百货、银座商城，也在
当天推出了不同程度的
优惠。菏泽百货业的“三
国大战”帷幕由此正式
拉开。

经济
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银座、茂业同举促销大旗，

拉开年末大战帷幕

新苏天美正式开业这一
天，银座、茂业也打出圣诞促
销的大旗。这也意味着，菏泽
百货业的年末促销大战，正
式拉开帷幕。

不同于中秋、国庆双节
的不温不火，年末的促销盛
宴是一次真刀真枪的战争。
银座、茂业、新苏三家“碰巧”
在7日同一天各出奇招。

“7日-9日VIP会员尊享
日”，“服饰穿着类低至3折
起”、“50元现金换150元百货
通用券”……面对新苏天美

开业大促销，茂业百货毫不
示弱，正面应对，用周末三天
促销打开应战局面。

站在中华路与和平路交
叉口，远远就能看到银座商
城正面挂上了“狂欢圣诞节、
购物全攻略”的灯箱。据了
解，银座自7日至26日持续狂
欢促销，“满299返300/200/100

元”的促销力度可谓不小。此
外，绿茵阁西餐的入驻让银
座拥有了更多业态，而7日同
天参与竞争的现状意味着银
座正式加入“三国”战局。

由于房地产市场低迷，家电
下乡、以旧换新等补贴政策相继
退出等，家电企业越来越关注产
品品质，同时将目光扩至农村，
在更大范围内开拓市场。

竞争：“价格促销、高端定

位，一个都不能少”

“在家电行业整体萎缩的情
况下，海信产品坚持高端定位，产

品销量出现逆势增长，虽然涨幅
不大但前景会更好。”7日下午，海
信举办2013年开局订购会，海信集
团菏泽办事处总经理董庆冉说，
今年行业销售结构出现了大幅变
化，高端趋势越发明显。

2013年海信冰箱洗衣机开局
暨经销商大会上，百余名海信经
销商纷纷参观海信系列电器，新
品面前更是热闹非凡。记者了解
到，今年各大家电品牌边打促销

战边向市场投放高品质的产品，
以提高产品的市场竞争力。

董庆冉介绍，家电新品的节
能、环保、健康、智能等性能指标
不断攀升，产品正从实用型逐步
向品质型转变。

拓展：农村市场越来越受

家电企业重视

自从家电下乡政策以来，各

家电企业对乡镇市场愈加重视，
面对竞争压力，家电企业不约而
同地拓展乡镇市场，三四级市场
逐渐成为家电品牌竞争的重要
战场，2012年，菏泽海信经销商增
加20%，大多数来自乡镇。

“农村消费水平提高了，对
家电产品的需求也在不断提高，
年末又到了销售高峰，想趁这次
的机会多进点货。”郓城县李集镇
海信经销商王传卿是位“家电通”，

不仅开了一家海信专卖店，还开
了一家综合店，销售海尔、康佳、
TCL等家电产品，家电品牌向三四
级市场战略转移已经初具规模。

“农民生活水平越来越高，
购买力逐渐增大，原则上设一镇
一点，某些乡镇会根据实际情况
增加经销商。”海信工作人员介
绍说，乡镇市场消费升级后销售
潜力随之被激发出来，产品在乡
镇市场的销量在稳健增长。
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