
80后设计员网络写作成富豪
淄博籍网络写手“高楼大厦”以410万元版税位列中国网络作家富豪榜第14位

人物
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一个城市中品牌经营竞
争早已司空见惯，而如今的鲁
中大地，正悄悄建立起一座名
为“银座·奥特莱斯淄博店”的
工厂直销店。据了解，“奥特莱
斯”在零售商业中专指由销售
名牌过季、下架、断码商品的
商店组成的购物中心，被称为

“品牌直销购物中心”。银座·奥
特莱斯淄博店即将开业，作为
一种新兴的业态，奥特莱斯入
驻无疑会搅动淄博品牌销售
市场。银座·奥特莱斯柳泉路
店是淄博银座在淄博地区开
设的第八家分店，是淄博市首
家奥特莱斯名品折扣店，建成
后将成为淄博地区首家综合
性的名品折扣店，是淄博市首
现的一种全新折扣门店的业
态，全部商品将秉承高品质、
低价位，将为淄博奉献一座集
餐饮、购物、休闲于一体的综
合性现代购物中心。

商城整体租赁山东大德
华瑞置业有限公司国贸大厦
房产，项目于2012年7月正式
签约，合同期限为2012年7月
至2028年12月(共计16年6个

月)，坐落在淄博市高新区，位
于柳泉路北段路西，位于柳
泉路105号，柳泉路与中润大
道交汇处，共计6层，地下2层
地上4层，总建筑面积3 . 3万平
方米，距火车站6 . 7公里，距淄
博银座中心店约7000米，市内
乘坐123、125、126、51、251、35

路公交车均可到达。
经营品类涵盖珠宝、化

妆品、服装、鞋、皮具、户外、
运动等品类共二百余个知名
品牌，同时，在一层划定部分
区域，规划增设餐饮、银行等
服务部门，从而为市民提供
更加便利的购物环境。

奥特莱斯，掀起折扣风
笔者来到高新区柳泉路

北首看到，银座商城柳泉路
店已经封顶。楼体的防护墙
上张贴了关于“银座·奥特莱
斯”招聘巨幅广告。

“以前在北京见过奥特
莱斯商场，光听说里面卖的
是品牌商品，而且价格很便
宜，如果淄博也有奥特莱斯
商场，这无疑是个好消息。”
站在巨幅广告牌前的年轻人

王小姐说。她表示作为一名
白领，奥特莱斯这种大型折
扣店的产生，给女性消费者
一个合理的节约消费方式。

“和同事经常一起购物，每个
月花费在购置衣服的费用很
高，名品折扣店的产生，能让
我买到平时舍不得买的衣
服。”王小姐说。

不过，还是有不少市民
对“奥斯莱斯”到底是何经营
模式不知情。笔者了解到，

“奥特莱斯”主营名牌断码、
过季商品，因此被称为“品牌
直销购物中心”和“品牌直销
广场”，并凭借“名品+折扣=

实惠”的经营地位及经营理
念深受消费者追捧。银座·奥
特莱斯淄博店马总也毫不避
讳地说，虽然国内已经有不
少奥特莱斯店，但大部分并
不是真正意义上的奥特莱
斯，因为真正意义上的奥特
莱斯是“工厂直销店”。

强强联手欲分羹市场
在淄博大部分消费者眼

里，银座商城、淄博商厦、利
群、振华四大商城抢占淄博

消费市场，而如今，主打折扣
价的奥特莱斯和银座商城联
手，准备在淄博消费市场分
一杯羹。

“我们之前也做过市场
调查，发现真正的名品折扣
店在淄博几乎没有。”银座
商城马总说，虽然淄博也有
的店打出以“名品折扣”作
为噱头，但并不是真正意义
上的名品折扣店，有的店多
数是从其他地方或者其他
店中进货，并不规范。淄博
名品折扣市场的空白，也为
奥特莱斯进驻淄博提供了
有利条件。”

真品、低价符合淄博市
民的消费需求和水平，而目
前，银座商城在淄博共开有7

家分店，依靠银座品牌，第8

家店引进奥特莱斯这种新型
的经营模式，为打开淄博消
费市场做了充分准备。

以静制动坦然面对
奥特莱斯走“品牌直销

购物中心”的经营理念，而
主打“折扣”的经营模式，是
否会对淄博各大商城以及

品牌专卖店造成一定冲击
力，商家又是如何针对奥特
莱斯的进驻而采取措施？奥
特莱斯属大型折扣商城，究
竟会有怎样的发展前景，以
及如何适应已运作成熟的
淄博消费市场？马总说：“一
种新型经营模式迅速发展
一定有它的价值，顾客的品
牌意识逐渐增强，但是由于
经济能力有限，品牌折扣店
的出现，既满足了这些消费
者的需求，又能让消费者买
到质量可靠、价格便宜两全

其美的商品。”
成立后的银座·奥特莱

斯预计年营业额将达到3亿
元，每年可增加税收近千万
元，也将新增就业岗位1500多
个，有效解决淄博的就业压
力，并有力推动开发区中央
核心区的规划建设，同时成
立后的经营规模，将有效带
动淄博城区的第三产业发
展，也会吸引更多的国内外
著名品牌落户淄博，全面提
升城市功能和辐射带动能力
推进和谐淄博的建设。

“银座·奥特莱斯淄博店”即将开业
----200多个知名品牌加盟

购路虎·揽胜极光赢浪漫极光之旅

淄博宝信汽车销售服务有限公司

咨询电话：0533-6120599

地址：淄博市张店区金晶大道196号

凡于 1 1月 1 9日至 1 2月 3 1日购买揽胜极光的客
户，都将有机会赢得此次旅行。活动期间，路虎中国
将每周抽取8对情侣车主，届时，将共有50对幸运情
侣车主亲赴巴黎，开启浪漫豪华的极光追随之旅。
热爱路虎，坐拥极光，畅享精彩生活。那么，就与您
的爱人一起，在2013年情人节期间携手踏上非同寻
常的绚烂旅程。

曹毅，出生于1 9 8 0年，大
学毕业后，在张店做起了电
路板设计员。由于工作清闲，
他经常上网浏览小说。“那些
小说更新太慢了，而且很多
都 没 有 创 意 ，还 不 如 自 己
写。”由此，他萌生了写小说
的想法。

2004年下半年，曹毅在一个
文学网站，用“高楼大厦”这
个名字进行了注册，开始了
他的小说写作生涯。“那时候
写小说只是觉得好玩，可以
打发时间，后来才发现写小
说还可以赚钱，于是就想辞
掉工作专职写作”。当时，曹

毅的亲戚并不支持他辞职，
认为他“不务正业”，好在父
母、妻子非常支持他。于是，
在父母和妻子的支持下，曹
毅毅然辞掉电路板设计员的
工作，开始了专职写作。

虽然，曹毅通过写小说，
年收入已达7位数，但是他小

时候并未展现出文学天赋。
他说自己小学的时候，作文
时常不及格，因为他的思路
和其他同学不一样，写出的
文章也不被老师认同。后来
正是他独特的思维，才使他
的小说创作有了与众不同的
灵感。

曾经作文不及格，如今辞职专写作

谈起网络作家富豪榜，曹
毅并不在意，他说现在有各种
各样的富豪榜，娱乐化倾向很
严重，看着玩玩就好。他认为作
家不需要去附和别人，而应该
为读者服务，一个作家，只要有

读者就是成功的。
网络写手的生活是不是像

网上传的那样黑白颠倒呢？曹
毅告诉记者，他的生活非常规
律，一般早上六点半起床，然后
慢跑、吃早饭，九点开始工作。

中午吃饭休息，下午两点再工
作到五点，然后休息。他说：“网
络作者，想要成功就必须自律！
平均每天写五到八千字，一定
要确保更新频率稳定。”

曹毅说，自己并不奢求成

为著名作家，所做的就是想给
家人创造更好的物质条件，让
父母能够安享晚年，让孩子能
够健康快乐成长，同时他希望
网友不要太关注自己的收入，
而是关注自己的作品。

有读者就是成功，要让家人过得更好

当下，网络小说似乎难登
“大雅之堂”，但曹毅不这么认
为，他说纯文学的门槛比较高，
需要很强的写作功底，而网络
文学可以做到全民写作。“写作
是每一个人的权力，网络文学

让喜爱文学的大众有了一个非
常好的平台。”

“ 文 学 从 没 有 变 得 落
寞”。曹毅对未来文学的发展
抱有信心，他认为纯文学跟
网络文学一脉相承，都是人

写的，写自己想写的。他说，
写作需要的不是什么文字功
底，因为文字功底可以练出
来，写作需要的是一颗至诚
的心、一颗热爱写作的心、一
种热爱生活的态度。

曹毅认为，网络文学的
明天必将辉煌，唐诗、宋词、
元曲、明清小说、武侠小说，
再到现在的网络小说，本就
是一脉相承的，网络小说走
向辉煌，只是时间问题。

网络小说也是文学，文学从未落寞

2006年，曹毅的第一部小
说《僵尸医生》问世，这部小说
给他带来 2 0万元的收入。之
后，曹毅又相继发表了《寂灭

天骄》、《叱咤风云》、《极限杀
戮》等小说。当被问及最喜欢
的一部小说时，曹毅说：“最满
意的，肯定是下一部，因为我

每次写作都在进步，所以肯定
是下一部。”

迄今，曹毅已经写了近十
部小说，他表示会一直写下去。

“我很喜欢写小说，自然会一直
写下去，我对未来的计划，就是
在网络的平台上，打开我更多
的版权。”

最满意的作品，肯定是下一部

本报12月9日讯 (见习

记者 李超) 近日，华西都

市报发布中国网络作家富豪

榜，淄博籍网络写手“高楼大

厦”(原名曹毅 )以410万元的

版税收入位列排行榜第 1 4

位。这位80后网络小说家，从

大学毕业后开始网络小说创

作，迄今已发表多部小说，年

收入逾百万元。

▲网络作家“高楼大厦”近照。
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