
斯巴鲁车队囊括2012CRC总冠军
11月25日，经过三天的激烈

角逐，2012中国汽车拉力锦标赛
(CRC)的收官之战在漠河圆满落
幕。斯巴鲁中国拉力车队本赛季
表现出色、可圈可点，最终夺得
2012赛季国际组车队年度冠军，
车手韩寒卫冕年度车手冠军。这
是斯巴鲁中国拉力车队首次在同
一赛季囊括车队及车手总冠军。

本 次 漠 河 拉 力 赛 不 仅 是
2 0 1 2 年 中 国 汽 车 拉 力 锦 标 赛
(CRC)的第四站，同时也是第十
届漠河国际冰雪汽车拉力赛。自
2004年起，漠河已经成功举办了
多次汽车赛事，今年的CRC赛程
分为冰雪超级短道赛和冰雪拉力
赛，赛事总里程：427 . 46公里，赛

段总里程：147 . 74公里。赛段由
包括短道在内的 3条路线组成，
赛段路面为沙石冰雪路面，使比
赛极具挑战性。

11月23日，漠河拉力赛正式
开幕后便进行了超级短道赛的比
赛。对于长度只有800多米的短道
赛，斯巴鲁中国拉力车队三个车组
的车手按照赛前的部属，主要以适
应比赛为主。斯巴鲁拉力车队青年
队的小将邓晓文以一个全场最快
的时间取得了头名的成绩，为车队
赢得开门红的同时也使斯巴鲁全
队上下的士气更为高涨。

11月24日，比赛进入正式赛
段的角逐。当天一共有四个赛段，
分别是金沟和河湾两个赛段的重

复使用，赛段里程数约 80公里。
当天气候严寒，一轮赛事过后，赛
道里既有积雪又有不少地方露出
了砂石路面，整体路况颇为复杂。
森林中的冰雪砂石高速赛道给车
手们带来极为严峻的考验。在龙
游站提前锁定年度冠军之后，韩
寒在漠河站的主要目标是帮助车
队问鼎年度冠军，因此稳中求快
是韩寒的最佳战术选择。当日比
赛结束后，韩寒暂时位居国内车
手第二名。而在超级短道赛的比
赛中取得不错成绩的小将邓晓文
表现同样出色，处于N4组第五名
的位置。

最后一个比赛日中，赛场风
云突变。由于漠河当地晚上的气

温达到零下30多度，车手大卫和
韩寒的赛车受到了极寒的影响而
无法启动，遗憾退赛。因此，斯巴
鲁中国拉力车队冲击冠军的重任
就落到了李微身上。顶着巨大的
压力，面对强大的对手，李微沉着
应战，并在最为关键的倒数第二
个赛段时，抓住对手在的追击中
的失误，占据了领先位置。最终，
李微把优势保持到了最后，以国
际组第五名的成绩拿到 4 个积
分，为车队捧回首个年度冠军立
下大功。作为车队一直致力培养
的年轻车手，邓晓文也在比赛中
表现出过人的天赋，夺得了分站
亚军。由于韩寒早在龙游站的比
赛就已经提前赢得年度冠军，至

此，斯巴鲁中国拉力车队拿到了
两个最有分量的年度冠军，成为
今年中国赛车场上表现最为出色
的车队。

从2005年到现在，斯巴鲁中
国拉力车队用七年时间达到了中
国汽车拉力锦标赛的最顶峰。在
沙石、冰雪和崎岖山路等严苛赛
道上，配备左右对称全时四轮驱
动系统(SymmetricalAWD)和水
平 对 置 发 动 机 ( S U B A R U
BOXER)的斯巴鲁赛车以出色的
表现展示了斯巴鲁独特核心技术
的性能优势所在，以及斯巴鲁积
极进取、不畏挑战的精神。我们期
待着斯巴鲁中国拉力车队明天更
精彩的表现。

冬季热车有门道 冷车启动不宜开暖气
这段时间威海持续低温，冬

季热车显得更为必要。但大多数
人对如何热车、热车需要多长时
间的概念较为模糊。

通过咨询振洋别克4S店的技
术人员发现，尽管大家的答案有
所不同，但基本统一的概念是，对
于现在占绝大多数的电喷车辆来
说，冬季热车仍然不可缺少。
冬季不热车损引擎又费油

有的车主听说现在的车辆因
为技术的改进，热车这一步骤可
以省略。为了上班赶时间往往将
隔夜停驶的车辆启动后就开出
去。几乎所有专业人士在提到这
种开车习惯时，都认为其既损耗
发动机又费油。据介绍，发动机经
过一夜的静置，各摩擦面上的润
滑油残余压力早已消失，失去油
膜保护，低温使润滑油的黏度大
大增加，附着力和流动性变差。因

此，不热车对发动机的磨损是相
当大的。同时，低温启动发动机
后，若随即踩油门发车，由于温度
仍低，汽油雾化不充分，不能充分
燃烧，容易形成积炭，非常费油。
热车是否完毕看水温及转速

很多车主对热车多久没有明
确概念。有的认为需要3～5分钟，
有的认为30秒足矣。各店的技术
人员也没有一致答案。较为主流
的观念是，目前市场上的车型，因
为技术的改进，热车时间较车辆
较老的车型可以相应缩短。具体
热车时间可以参考两个指标，一
个是水温，一个是发动机转速。一
般来说，如果在怠速热车的过程
中，首先需要发动机转速回到正
常怠速的转速水平。有的德系车
型转速偏高，其启动后需等到
1000转左右时方可行驶，其他的
车型也有怠速状态下转速大约在

800左右，这都是需要满足的条件
之一。另一条件，就是仪表盘显示
水温出现了变动，则可加油门行
驶。有的车主大概会等到水温升
至70～80摄氏度再正常行驶，也
算是不错选择。
原地短时热车即可怠速行车

对于冷启动后怠速热车，究竟
采用原地热车的方式还是怠速缓
行热车的方式，目前还存在争议。

有技术人员认为，原地热车
和怠速缓步行车，都属于热车过
程。原地热车的过程不应取消，其
具体时间至少应有30秒左右，让
机油泵的运转将机油运送到引擎
最需要润滑的活塞、连杆及曲轴
等部件。随后，车辆可以起步。只
是，在刚刚起步的两三百米的短
距离内，车主不宜加大油门。一般
操作即按照上面所说等水温和转
速达标后再踩加大油门。

打造SUV性价比标杆
海马骑士经典版上市

11月22日，海马汽车在广州
车展上正式推出海马骑士经典
版，售价为10 . 58万。海马骑士经
典版是海马汽车为满足消费者对
高性价比SUV需求而精心打造，
也是进一步开拓高性价比SUV领
域市场的主力车型。海马骑士经
典版新加装C-SPORT运动套件，
增配不加价，性价比再上一层楼。
10万元区间高性价比SUV市场需
求旺盛

近年来，随着中国汽车市场
的稳步发展，消费者心理趋向成
熟，多元化的汽车消费需求特征
也日益明显；同时，二三线城市汽
车消费快速启动，SUV的热潮已
从一线城市蔓延至二三线城市，
进一步催热 SUV市场。另一方
面，城市交通压力日益沉重，越来
越多的城市已经考虑实施限牌、
限行措施，导致消费者更加倾向

于购买多功能用途的SUV车型，
实现一步到位，SUV车型在市场
销售中的比例也随之不断上升。

从消费者的角度出发，多用
途和高性价比并重已成为购车的
首要考虑因素。之于二三线城市
的首购消费者，对价格的敏感程
度则更加高，首购人群购车预算
基本在10万元左右。同价格区间
的高性价比SUV车型往往是其
首选。
10 . 58万骑士经典版，打造10万元
SUV市场标杆

海马骑士作为海马汽车的首
款SUV产品，上市以来一直坚持
以“骑士之旅”文化探寻之旅验证
产品实力、深化品牌内涵。三年的
文化营销和极限行走，为海马骑
士打造出良好的品牌和品质口
碑。更令海马骑士成功站稳在10
-15万元价格区间。

特别的关怀给特别的你
一路呵护，始终如一 广汽丰田用心书写“顾客第一”

在书法里，“一”字最难写，一
笔饱含万千。广汽丰田却用无数个

“一”汇聚成“顾客第一”。
一笔笔有力的书写，为了一个不变
的承诺

顾客第一，是广汽丰田不懈追
求的动力与鞭策，更是对广汽丰田
135万车主许下的郑重承诺。

这句承诺，换来了广汽丰田百
万车主来之不易的信任和支持。为
了答谢这份无比珍贵的信赖，广汽
丰田也将在11月份推出“情系广
丰，感恩百万”的促销关怀活动。顾
客到店试驾，即可领取加湿器和暖
手宝等贴心礼品；老顾客介绍新顾
客到店买车，老顾客可获赠价值

500元油卡和汽车美容券等关怀
礼品，而新购车顾客则可获赠价值
万元加装礼包，以及包含打砸险在
内的保险大礼包。
135万广汽丰田车主，每一位都是
独一无二的“一位”

在广汽丰田，每一辆汽车都集
合了丰田数十年汽车制造精义，凝
聚了8000广丰人的智慧与心血，
经过全球先进设备和工艺的不断
雕琢，最终融汇成拥有世界级品质
的精工之作。

在广汽丰田的价值观中，品质
的好坏不是由企业决定的，而是由
顾客来评定的，哪怕对于企业而言
是一万件里的一件，可对顾客来说

就是全部。基于此，广汽丰田始终
把品质放在头等重要的位置，全面
推行以“品质自工序完结”为核心
的质量保证体系。任何一个员工若
发现问题，都要拉“安东线”，让生
产线停下，立即解决问题、消除不
良。“不让一件不良品流入下一道
工序”，从而保证产品的卓越品质，
不让缺陷产品流出工厂。

每一位生产线上的员工，都严
守《广汽丰田宪章》，像对待艺术品
般细致检测每一个项目。在2012
年丰田全球工厂品质检查中，广汽
丰田第二生产线实现了“ 0不良
率”，这意味着从一个细小零部件
到成为一台整车的生产全过程，所

有环节均符合严格的制造标准，没
有一件瑕疵品。

建厂七年来，已两度荣获
“丰田全球品质奖”，这在丰田
的中国工厂中是唯一的，在丰
田 全 球 4 0
多 个 工 厂
中，广汽丰
田 的 品 质
水 平 名 列
前茅，并荣
获“丰田 21
世 纪 全 球
模 范 工
厂”，“TPS
革新基地”

的称号。J.D.Power、权威机构和主
流媒体的奖项，是对广汽丰田品质
的肯定，而上百万顾客的称赞，更
是对广汽丰田不懈追求品质的最
大褒奖。
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冠军之旅——— 暨福美来冠军版上市
为庆祝海马福美来车队获得

2012年度CTCC(中国房车锦标
赛)车手与车队总冠军以及骑士环
越珠峰之旅凯旋归来，威海万自达
海马汽车特意推出福美来冠军版
及骑士经典版车型。您只须7 . 18
万，就可将冠军车开回家，并且全
系钜额购车优惠，让您以超低的特
惠价格将新福美来开回家，轻松享
受冠军车型带来的精彩生活。

2012年，海马福美来车队在
中国最高级别的中国房车锦标
赛中，再次凭借良好的赛车性能
和赛道表现，取得了中国量产车
组年度车队总冠军和年度车手
总冠军的好成绩。海马汽车自
2005年开始征战中国房车锦标
赛，在8年的时间里，经历了从追
赶合资品牌到全面超越的过程。
这一荣耀，不仅是海马车队长达
8年征战 CTCC赛场的成果，也
是海马汽车产品性能不断突破
的表现。8年来，海马车队不断汲
取赛事经验，不断超越自我。新

福美来战车在赛道上急速胜出，
取得今年的“双冠荣耀”，再次实
现历史性突破，也正是得益于赛
事经验的不断积累和产品性能
的不断提升。

新福美来及新福美来VS冠军
版车型，继承了福美来的优秀品
质。三厢车型稳重大方，两厢车型
年轻时尚。新福美来强劲的动力输

出和灵动操控，使驾驶成为一种享
受，当然，它的安全配置也很齐全，
正副驾驶的前排及双侧安全气囊、
防眩目内后视镜、倒车雷达、胎压
监测系统等配置齐全。冠军版虽然
增加了原厂导航、冠军车贴等多种
配置，但其售价更具竞争力度。这
款车型同样享受国家惠民补贴政
策，节油又实用。
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