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今日潍坊
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很多人买东西的时候都会
选择外表光鲜的，但随着“复古
风”的流行，“做旧”家具越来越
火，很多消费者开始钟情“做
旧”家具。不过，家具外表一旦
被做旧，就增加了消费者判断
产品优劣的难度。

在红星美凯龙、银座家居
等几个家居大卖场，“做旧”家
具产品与日俱增。一品牌家具
销售人员介绍，做旧家具是传

统中式家具的代名词，但近两
年，主打英美田园风格的家具
也成为“做旧”家具的新主力。

据了解，“做旧”家具因为
多了做旧这一道工序，价格也
变得不菲。一般来说，在同等样
式、同等材质的条件下，“做旧”
家具要比普通新家具贵 2 0 -
40%。“家具做旧费功夫不少，工
序也多，如凿痕、烧焦、虫洞、磨
损、蚀色等复杂工序，每一道工

序都有极为严格的要求，最终
的目的就是突出家具的厚重
感。”一家具公司负责人介绍。

尽管市场“复古风”盛行，
但并不是所有的“旧家居”都适
合人们的新居。家居业内人士
提醒市民，家具外表一旦被做
旧，就增加了消费者判断产品
优劣的难度。部分旧家具的材
料为板木结合材料，在耐用性
上要远远逊色于实木家具，在

制作过程中，需要用胶将板材
粘合，因此板木结合家具在较
长时间内会留有异味，对人体
的健康会造成一定影响。此外，
一些老旧家具冒充新的做旧家
具，市民购买时需要从多方面
仔细观察，如真正的旧家具木
板之间的缝隙比较大，家具角
落由于手触不到，往往积下了
许多陈年的灰尘。

宗和

复古风来袭，“做旧”家具盛行
消费者选购难辨优劣

本报12月13日讯 中百电器作为
潍坊市知名的大型专业化家电商场，
凭借18年来积淀而成的家电营销经
验，一如既往的诚信品质，树立了“诚
信文明市场”的品牌，赢得了广大消费
者及社会各界的普遍赞誉。

中百电器今日的成绩完全得益于
广大消费者的信赖与支持，在店庆18

周年之际，中百电器倾情奉献，倾城狂
欢80小时，以最大的优惠回报广大消
费者多年的厚爱！中百电器的负责人
说，中百电器的销售已稳占鸢都市场
60%的份额，随着连锁发展战略的实
施，已经形成六家门店连锁的格局，中
百电器“品牌与诚信”的美誉越来越被
认可，有越来越多的顾客在以饱满的
热情期待店庆的优惠活动。

为给广大市民带来优惠，中百电
器准备了大量超值礼品，更有精致冷
餐盛会等您分享。在12月14日14:00-22:00

夜宴中，除让利外，中百电器为年轻人
提供了更便利的购物方式——— 分期付
款购家电。中百电器联袂建设银行三零
分期购家电：零首付、零利率、零手续
费，为年轻朋友减轻生活中的压力。

12月14日到18日店庆期间，价值
近亿元的货品全部入仓，家电商品一
应俱全，让市民随意挑选。除商品让利
打折、返卡，丰富多彩的赠品是今年店
庆期间促销的一个亮点外，更加注重了
赠品的档次、样式。海尔、西门子、三星、
LG等知名品牌都在店庆期间组织专业
送货队伍，以保证店庆期间的销售和服
务顺利进行。

此外，广大市民朋友身份证号、手
机尾号、生日日期、结婚纪念日、车牌
尾号、楼牌号尾数为1218的，还可以凭
有效证件和购物发票领取价值60元的
店庆礼品。店庆期间更有购物免费抽
取100根金条、100根银条、10台IPAD，
更有豪华汽车免费大抽奖，只要您来，
就有好运气。

倾城狂欢80小时

中百电器

18周年店庆启动

运营成就旺市
解密寿光五洲国际商品博览城独家旺市"密码"

香港五洲国际集团在商业
地产领域深耕多年积淀了一套
成熟的市场运营模式，从运营
团队、推广模式、电子平台等各
方面保障市场迅速做旺，所到
之处造一城旺一城。五洲国际
商品博览城如何保障市场迅速
做旺，打造辐射环渤海的大旺
市，笔者深入五洲解开其独家
旺市“密码”。

独树一帜之理念：

责任地产、健康商业，

以运营为重心

五洲国际集团开发建设项
目的过程中，工程建设仅占总
工作量的20%、招商仅占30%，而
后期运营占50%。五洲国际集团
开发每一个商业项目都坚持

“重心在运营”，对市场经营负

责到底，实现商业物业长久兴
旺，市场兴旺了，投资者收益就
有保障了！

金字招牌之路径：

15年实践成就最佳运营商

香港五洲国际集团先后荣
获“ 中 国 专 业 市 场 最 佳 运 营
商”，“中国最具竞争力商业地
产开发运营商”，“中国优秀民
营企业”等殊荣，其所到之处都
拥有良好的口碑，“五洲国际”
四个字也成为商业地产领域的
一个金字招牌。

寿光五洲之“组合拳”：

八大运营策略

快速做旺市场

寿光五洲国际商品博览城
将以自身成功模式结合环渤海

消费采购特征，采取八大运营
策略，快速打造兴旺市场：组建
专业团队，统一经营管理；3亿
推广基金，全国立体宣传，扩大
项目知名度，快速扩张市场，集
聚海量采购商机；50万《采购商
情》直邮全国，为市场经营者创
造更多的商贸机会；携手阿里
巴巴，建立电子交易商务平台，

网罗全球采购商资源；建立30

万数据库，建立环渤海采购商
联盟；常年举办大型活动带动
市场人气；开通免费采购班车，
引进知名物流公司，并组建专
业物流车队，为商家进出货物
提供便利；展会结合市场，让交
易永不落幕。

谢海涛


	K06-PDF 版面

