
临近岁末，计划买车的
朋友都在咨询中、奔走中、对
比中，面对不同优惠口号的
汽车市场，如何甄别性价比
最高的车型和最实在的优
惠？东风雪铁龙拨开乌云见
真相！强势车型新世嘉贺岁
版85折特惠让消费者眼前一
亮。现在入手机会绝佳！岁末
仅此一次！
大气流畅的“风塑美学”设计

作为东风雪铁龙推出的
全新换代车型，新世嘉采用
雪铁龙全新“风塑美学”造型
设计风格，大气流畅、底蕴非
凡的优雅造型更加符合中国
人的审美要求。新一代雪铁
龙家族脸谱将镀铬双人字形
标志与上网格栅完美融合，犀
利的晶钻前大灯、镀铬装饰的

雾灯，使得新世嘉整个前脸充
满时尚潮流气息和科技感。
全面周到的舒适安全配置

新世嘉以“All around
b o d y”全方位安全理念以
及“All in hand”自适应设
计理念，为驾乘者提供了
前所未有的安全舒适驾乘
体验。中央固定集控式方
向盘与数字组合仪表等智
能配置，让用户将行车、娱
乐、安全等讯息一手掌控，尽
享得心应手的快意驰骋。“太
空舱”高强度吸能车身结构
设计，配备可溃缩式转向柱
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与ESP电子稳定系统等一系
列领先安全科技，全面呵护
驾乘者安全。
从容自如的动态驾驭体验

传承源自WRC赛场的
冠军血统和底盘调校技术，
新世嘉具备精准灵活的操控
性，可以确保驾驶者在行车
过程中做出准确判断并及时
得到车辆响应。雪铁龙独创
的“转向柱前置回油管散热”
冷却系统技术。

迎新年，购世嘉。此次东
风雪铁龙推出的“新世嘉贺
岁版”强势出击岁末汽车品
牌大惠战，将是对广大消费
者更大力度的一次回馈；而
85折特惠，更让你体验超高
性价比带来的购车快感，如
果你不想错过这次难得的入
手机会，那就第一时间到东
风雪铁龙菏泽中汇同源4S店
购买新世嘉贺岁版吧！

(张艺)

新世嘉贺岁版 尊享85折特惠

年轻人的SUV·别克昂科拉
首月销售破6000辆 订单超2万

根据最新出炉的数据，
备受瞩目的别克全新SUV
昂科拉ENCORE不负众望，
自1 1月5日开始交车至今，
销售已突破6000辆，订单数
超过2万辆，以优异成绩赢
得市场开门红。而昂科拉自
进驻菏泽区域以来，也受到
年轻一族的热烈追捧，目前
菏泽润通店内火爆预定中。

从10月份发布至今短短
一个多月中，昂科拉一直是
SUV市场的热议焦点，它以
刚劲不失灵活的运动造型、
高档轿跑车的动感精致空
间、高效精准的动力操控，以

及傲视同级的安全防护，开
辟了高档紧凑型都市SUV蓝
海市场。作为别克专为80后
年轻族群量身定制的主力新
品，昂科拉基于通用全球最
新四驱紧凑型SUV平台打
造，搭载全新1 . 4T涡轮增压
发动机及进口6速手动或新
一代6速手自一体变速箱，配
备ESC动态稳定控制系统、
AWD智能四驱系统、18寸超
大轮毂等多项高科技配置，
完美融合了SUV的多功能性
和高坐姿，兼具紧凑运动型
车的高效与灵活操控感受。
此外，昂科拉还提供丰富的

配色选择和3套外饰件配件
选择，全面迎合了都市年轻
群体个性、时尚、功能、灵活
的用车需求，这也使得相当
部分将两厢、三厢轿车作为
首次购车目标的年轻人直接

转向昂科拉，圆了他们拥有
SUV的青春梦想。

除了产品力过硬，昂科
拉立意新颖而且极富趣味性
的推广攻势也掳获了大批年
轻消费者的心。最脍炙人口

的莫过于在全国16个城市火
热开展的昂科拉“ENCORE
全城大搜?藏”APP活动，这
款手机互联网游戏特邀国际
著名专业公司制作，集合了
互动性、娱乐性、高科技与时
尚感，一时间，“找车”、“藏
车”成为活动举办城市的时
髦风尚。据统计，该游戏的网
络软件下载量至今已超过22
万，现场总参与人数超过2 . 6
万人，引发的微话题讨论158
万次，转发和评论1 7 0余万
次。借此，昂科拉活跃、个性、
时尚的魅力形象被深深植入
年轻人心中，“昂科拉”也成

为网络中风靡一时的热词。
此外，昂科拉6支诠释年

轻宣言的网络广告也透射出
与年轻人相互间心有灵犀
的默契。与生俱来的年轻态
度 、说 走 就 走 闯 天 下 的 胆
魄、敢想敢为、自我实现的
青春信念，以及出众的产品
实力，昂科拉唤醒并激励了
年轻人内心的“自我”，成为
他们的完美伙伴和密友。随
着80后年轻消费群体的快速
崛起，别克昂科拉这款都市
紧凑型SUV新锐也将虏获更
多年轻消费者的芳心。

(张伟)

当2013款菱智将在菏泽
上市的消息传来，菏泽公商
务车客户纷纷赶赴风行汽车
菏泽恒驰4S店内，咨询新品
信息、预约试驾和预定新车
的人流，为年末的菏泽车市
点上了一把火。据悉，2013款
菱智包含了新品菱智V3、以
及2013款的菱智M3、菱智M5

三大车型，以“商用得利，商
务得意”，两者均衡兼顾的全
能商务车形象实现对全能商
务车市场的全面布局，售价
将覆盖5-14万元市场的各个
区间，从运输和载人兼顾的
基层商户到接待任务繁重的
政府用户，都能在2013款菱
智中找到适合自己的MPV

车型。
出身自同一优质商务车

平台的2013款菱智M3/V3则
承袭了菱智商务车的优秀品
质，兼具体面大空间和黄金
小排量两大优势，是风行菱
智针对小排量商务车市场推
出的两款车型。2013款菱智
M3是菱智1 . 6L的升级车型，
是国内首款1 . 6L黄金小排量
全能商务车，成功开辟了6-8

万元区间的小排量商务车市
场，为富裕个体业主、中小企
业、市、县乡基层政府和事业
单位，提供了豪华公商务用
车。

新品菱智V3是风行汽
车为事业刚起步的公商务车
客户量身打造的小排量全能
商务车。风行汽车敏锐地观
察市场，发现一些处在事业
起步阶段的个体业主和县乡

镇基层事业单位，由于预算
有限，难以实现购买商务车
的愿望，但随着业务的扩展，
他们对车辆的外观、安全性
和舒适性的需求越来越高。
为此，菱智全新推出了菱智
V3，它1 . 5L的经济小排量和5
-7万元的主销价格上，与传
统大微客、新型大微客不相
上下，但在超高性价比、超大
灵活的使用空间、超体面的
商务形象等方面都优于传统
微客、大微客车型，全面满足
了消费者在业务洽谈、货物
运输和生活休闲方面的多种
需求，是处于事业初期的菏
泽个体业主的好帮手菏泽县
乡镇基层政府单位的最佳公
务用车。

（王兆烽）

2013款菱智即将到店，火热预订中

车界
C10 今日菏泽

2012年12月14日 星期五


	P10-PDF 版面

