
“走乡镇，看特色产业”走进惠民县皂户李镇

小树苗变摇钱树演绎“苗木传奇”
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重磅

开开栏栏的的话话
经经过过多多年年积积淀淀，，滨滨州州市市经经济济有有了了长长足足发发展展，，特特别别是是一一些些农农业业深深加加工工、、传传统统加加工工业业和和资资源源性性产产业业，，在在市市场场竞竞争争中中抢抢占占了了制制高高点点。。但但也也有有部部分分乡乡镇镇产产业业特特色色不不明明显显，，尤尤其其缺缺少少特特

色色产产业业带带动动，，目目前前滨滨州州市市小小城城镇镇几几乎乎是是““千千镇镇一一面面””。。产产业业有有特特色色是是一一个个区区域域发发展展的的加加速速器器，，本本报报继继续续推推出出《《走走乡乡镇镇，，看看特特色色产产业业》》栏栏目目，，记记者者深深入入各各县县区区采采访访，，真真实实记记录录滨滨州州市市特特
色色产产业业发发展展的的现现状状、、瓶瓶颈颈和和出出路路。。

一个市场
一户年收百万不叫赚钱

“填一下这个表吧，您对
第二届苗木博览会有啥好建
议、想法，写一下吧。”12日上
午，在皂户李镇黄河三角洲
苗木交易市场内，政府工作
人员正在挨家挨户做调查。

第一届苗博会的成功举办
让这个鲁北小镇尝到了甜头。

2012年5月7日，首届黄
河三角洲(滨州·惠民)绿化
苗木博览会在皂户李举办，
不到3万人的小镇迎来参展
商516家，展商人数达1600余
人，官方媒体报道显示，短短
几天时间内，来自北京、天
津、上海、新疆、内蒙、江苏等
地的客户共买走价值8000万
元的苗木，为小镇带来了非
常可观的收入。据悉，第二届
黄河三角洲绿化苗木博览会
将继续在皂户李镇举行。

对于今年的苗木交易，
兵圣园林林果苗木基地经理
康风明直呼“百年难遇的好
行情”。康告诉记者，在销售
旺季，镇上的邮储银行和农

信社是最忙的，每天都是排
着长队存款的人。思源苗圃
26岁的李伟经理告诉记者，
在他们这个苗木交易市场年
收入100万都不叫赚钱。

“不得了啊，一年收入50
多万，纯收入啊。”现年63岁
的李汝芝亲身经历了皂户李
苗木产业从兴起、发展、波
动、再兴起的全过程，“最差
那几年，砍了当柴烧，现在一
亩苗地纯赚6万多，相当不得
了啊。”李汝芝骄傲地说。

据了解，皂户李苗木交
易高峰时，每天有近600辆斯
太尔大车进出市场，整个市
场每天交易额达480万元。

坊间流传着一个无从查
证的段子：看到苗木买卖赚
钱，一在职工作人员在老家
撺掇妻子种了2亩地的苗，结
果被老娘一顿臭骂说两口子
不务正业，结果当年卖掉苗
子后纯赚7 . 6余万元，结果第
二年一口气承包下 20余亩
地，全种上了苗木。

一个村庄
全村没有一亩粮食地

“四百亩地的苗木根本
不够卖，很多时候都是从别
处收上来的。”席在霞说。现
在，在皂户李前找李村，已
经找不到种植麦子或者棉
花的地块了，全部的地都已
经种上了苗木。还嫌不够，
前找李村的村民已经将“触
角”伸向了临村、临镇。这个
村现有耕地 1360亩，通过
土地流转，全村已种植苗木
6000余亩。席在霞现在手
上有大约四百亩苗木基地，
最近儿子正在与人协商，计
划再承包200亩地。

前找李村共有约一百
户人家，村里面的人几乎都
在皂户李苗木交易市场开
有门头，而且都有自己的苗
木基地，最少的也有几十
亩，大的已经上千亩了。王
秀杰举例说，在其他地方
500元承包一亩地很容易，
但是在皂户李镇钱多少也
不太好承包，因为老百姓都
已经尝到了苗木种植的甜
头了，谁也不舍得把地租出
去。“现在要是能找到种麦
子的，那才叫稀奇呢。在前
几年，谁家的麦地多，说明

谁家过得不好。”席在霞笑
着说。

紧接着，席在霞为记者
算了一笔账，一亩地要是种
粮食顶多一年收入一千块
钱，但是如果种苗木，即使
往最坏处打算，一亩地3万
株苗，一株苗净赚 2毛钱，
一年收入 6000块钱，是种
粮食6年的收入。

皂户李现在有大约 2
万人从事苗木相关工作，其
中每天约有8000余人的苗
木嫁接“娘子军”。据王秀杰
介绍，在苗木嫁接期间，她
们一天最少能收入300元，
嫁接期过后，她们转而从事
刨树等苗木相关工作，收入
也很客观。“一个妇女一年
的 纯 收 入 保 底 得 有 5 万
元。”这还不包括她们自己
在自家地里种植苗木的收
入。“这个收入明摆着，老百
姓谁还种粮食啊。”席在霞
说。用她话说，“嫁出去的姑
娘带动婆家，娶进来的媳妇
带动娘家”。就这样，一棵棵
苗木开始在皂户李生根发
芽，成为名符其实的摇钱
树。

皂户李镇街头，最常见的就是路面摆放着的广告牌。

一辆来自河南的大车正在皂户李苗木交易市场装
运苗木。

“高价收购苗
木”、“急购白蜡若
干”……走在惠民
县皂户李镇街头，
最常见的就是路
面摆放着的类似
广告牌，虽然早就
耳闻皂户李苗木

交易，但在这个号称白蜡“山东最大、全国知名”
的苗木生产基地，路面零星堆放的些许树木，显
然让人感觉不如传闻中的那样壮观。

然而，就是这样一个不起眼的小市场，一年
时间可向北京、天津、新疆、上海、东北等地的50
多个大中城市销售出白蜡、国槐、速生杨等苗木3
亿株，销售额4 . 36亿元，低调地创造着苗木交易的
传奇。

一个品牌
苗木买全国卖全国

说起皂户李苗木的发
展，李汝芝回忆，1978年在一
位来自泰安林业系统驻村干
部的提议下，前找李村种下
了全乡镇第一块八里庄毛白
杨苗木地，“那时还是大集
体，50亩苗木，一年收入5万
多块钱。”尝到甜头的村民，
逐年增加苗木种植面积。据
统计，截至2012年初，皂户李
镇7万余亩耕地共种植苗木
超6万亩。前找李村党支部书
记席在霞骄傲地说，我们村
是皂户李苗木发展的源头。

再好的苗木不到皂户李
也难卖出好价钱。为让记者
更容易理解皂户李苗木市场
的规模，席在霞举例说，“10
万株5公分的白蜡，在别处几
十天也不一定能凑齐，但在
皂户李不出 3天，肯定备好
货，本地没有，我们能从全国
各地给你买到。不光这样，在
别的地方一棵苗子可能卖5

元，在皂户李就能卖上7元。”
苗木品种全，质量好，市场成
熟为皂户李的苗木走向全国
打开了大门。

随着事业发展，康风明
的小作坊式苗木经营已经
不能满足市场所需，他正在
筹备一个白蜡合作社，注册
苗木交易公司。1994年，在
镇林业站上班的康风明偶
尔也会做些苗木倒手生意。
看到苗木市场一天天成熟，
1996年康风明毅然辞职做
起了苗木生意。跑北京、去
上海，到天津，随着生意越
做越大，康风明的苗木也卖
到了全国各地。

苗木交易的扩大，间接
刺激了相关产业的发展。皂
户李负责林业的武装部长
王秀杰介绍，运输配货业一
夜之间开花，从无到有，现
在小镇上遍布着大大小小
的 1 0 余家配货站，可以 2 4

一个规划
万亩苗木基地落成

为打造“苗木之乡”的
名片，皂户李镇规划建设
万亩林场标准化种植基
地。目前，一期4500亩工程
土地流转工作已基本完
成，现已栽植1000亩，主要
树种为速生白蜡、国槐和
垂柳。2 0 1 3 年 5 月份前，
4500亩全部栽植完成。

同时，皂户李为维护
苗木营销户和苗农的利
益，加强了对苗木市场的
规范管理，并拉动了周边
餐饮、住宿、物流、交通运
输等产业的发展壮大。下

一步，皂户李镇将用苗博
会这一平台，从“扩规模、
做精品、强品牌、细服务”
上再突破，全力打造国家
级一流的苗木集散地。

对于苗木交易市场，
该镇采用市场化运作模
式，鼓励农户和企业承包，
以返租倒包的形式，在镇
域内滨石路南北两侧建成
了宽100米的980亩绿色长
廊，种植白蜡、国槐、柳树
等；大济路、庆淄路两侧建
成了宽50米的900亩绿色
通道。

小 时 将 苗 木 运 往 全 国 。
“最少有 2 万人在从事和
苗木相关的工作。”王秀
杰说，据他统计，一年时
间，全镇共嫁接树木 13亿

株，嫁接业务甚至辐射到
市内及淄川、商河、齐河
和外省的江苏等地。皂户
李苗木产业正在整个鲁北
地区慢慢崛起。
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