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444万万万余余余人人人车车车展展展寻寻寻找找找
三天时间成交600多辆

本报12月16日讯(记者 宋昊
阳)16日，由本报与潍坊晚报联合
推出的2012中国·潍坊岁末精品汽
车展示交易会在潍坊富华国际展
览中心圆满落幕。本次车展14日
开幕，持续了3天，吸引了20多个
汽车品牌近40家经销商参展，观
展的人数达到40000余人，成交量
达到600余台。

记者了解到，此次车展吸引
了20多个汽车品牌近40家经销商
参展。车展首日虽遇低温和雨
天，但仍有6000余人观展，随着
天气的好转和周末的来临，观展
的人数在15日、16日迎来高峰，
三天的总观展人数达到了40000余
人。

本次车展中，售价152 . 8万的
英菲尼迪QX56刚一亮相，便吸引

了不少市民的目光，这也是本次
车展中，价格最贵的展车。而本
次车展人气最高的车型当属潍坊
国信大众带来的全新桑塔纳，计
划于16日晚8时才上市的全新桑塔
纳，在车展现场就被预订出了20

多辆，前来问询或试驾的市民更
是不计其数。

车展上，经销商纷纷让利，
推出巨额优惠、亮出价格底线，
为购车族提供一站式的购车体
验。由于车展期间优惠较大，市
民纷纷选择了当场预订，本次车
展的现场成交量达到了600余辆。
而部分小排量车型甚至优惠上万
元，引得不少观望族忍不住出手
购买。不少市民也选择了团购预
订，据了解，车展期间进行团购
购车的客户达到了230多位。

据专家介绍，受多种因素影
响，2012年车市一度低迷，不少
消费者也逐渐采取了持币观望的
态度，传统的“金九银十”也失
去了往年的成色。但是随着年终
岁末这一传统汽车消费旺季的来
临，广大车商迎来了岁末冲量的
最佳时机，不少市民在忙碌了一
整年后，也想为家庭添一辆新
车。而岁末精品车展的适时举
办，无疑为车商和消费者搭建了
一座面对面沟通的桥梁。

据悉，本次车展由潍坊报业
集团、潍坊晚报、齐鲁晚报主
办，潍坊晚报、齐鲁晚报承办，
在两大知名媒体的有力推动下，
本届岁末车展也成为2012年潍坊
车市一个完美的收官之作。

“我想买一辆能0首
付的车，但是没看到。”
住在九龙山小区的李先生
说，听说车展上的车优惠
幅度大，有的车款还支持
0首付。他的朋友在去年
车展上就买了一辆0首付
的车，他也想找一款0首
付的车，分期还款，但却
没找到。

记者在车展上看到，
以分期付款方式来吸引市
民的车商很少。分期付款
方式中，首付最低的为
20%，但是也只有东风风
神一家品牌。马自达品牌
系列车款可首付50%。

潍坊鑫万通汽车销售
公司的王经理告诉记者，
去年，潍坊市场上确实有
几家公司推出了0首付，
这个方式也吸引了很多市
民，但是这种方式对汽车
销售公司来说，风险很
大，所以现在几乎没有做
0首付的。

王经理告诉记者，市
民不交一分钱，把车提
走，如果还款期间车出现
问题，那么市民就会出现

不及时还款，或是不还款

的现象，这对销售商来说

是个损失。而且0首付的

门槛较高，一般要求是机

关单位工作人员，有固定

收入，但是这部分人的购

买力有限，所以销售商慢

慢取消了0首付的方式。

在潍坊，国有5大银行也

没有此类服务。

另外，记者了解到，

门槛较高的不止0首付方

式，马自达系列车款推出

首付50%，0利息，0手续

费， 1 8期还款模式，拿

1 5 . 6 8万的马 6来说，这

15 . 68万先付一半，剩下

的一半1年半还完即可，

相当于用一年半的时间买

了一辆原价车。但是，不

是所有人都可享受如此优

惠，他们要求申请者有固

定收入，在潍坊有固定房

产，而且必须是在90平米

以上，做生意的人要有固

定营业点，还要提供来往

的流水账单等。

本报记者 丛书莹

车展未现“零首付”

汽车更新换代越来越

快，一些厂家推出了二手

车置换的营销方式，反响

不错。“我自己有一辆雪铁

龙c5，开了好几年了，现在

想换一辆标志508。”住在

富华大酒店附近的李女士

说，正好车展在家附近，就

过来看看。

记者看到东风日产有

相应的二手车置换业务，

雪铁龙 c5置换新车会有3

万元的补贴。售车顾问王

女士说，她们会对二手车

进行评估，每款车的补贴

不一样。现在二手车置换

很热，而且市场潜力大，

因为汽车更新换代快，市

民的需求也在不断发展。

李女士在咨询了相关

事宜后，说抽个周末把车

开去店里先去做个评估，

然后看评估价格再定。

李女士说，她的朋友

群里的人大多都是40岁左

右的人，大家刚就业的时

候，手里没多少钱，所以

买的车都是经济实惠的。

现在手里有钱了，所以有

了换车的想法。

潍坊鑫万通汽车销售

公司的王经理告诉记者，

他们在车展上推出了二手

车置换服务，有不少人询

问相关事宜。他介绍，二

手车置换除了有补贴，还

有一些礼品套装，而且很

多类型的车都能做置换，

能满足要换车人的需求。

本报记者 丛书莹

不少车商推出二手车置换

记者从车展组委会了解到，
本次车展600余辆的成交量中，
SUV约占了三分之一左右。与往
年相比，越来越多的购车者选择
了SUV。而且不少购车者是在首
次购车时选择了轿车，在更换新
车的时候选择了SUV。

在车展现场，记者随机采访
了几位前来观看车展的市民。27

岁的市民王睿先生告诉记者，他
计划于春节前购买一辆家用车，
但是没有决定是购买轿车还是
SUV，他的父母倾向于购买轿
车，但是他本人比较喜欢SUV。
而市民陈鑫鑫女士则告诉记者，
尽管SUV比较适合男性，但是作
为一名年轻人，她也更喜欢外形

动感大方的SUV，而且觉得女性
开SUV这样的越野车显得更加
“酷”。

潍坊国信汽车销售有限公司
销售总监张超告诉记者，目前潍
坊购买首辆车的家庭大多会选择
在 1 0万元及 1 0万元以下的小轿
车，而更换第二辆车的客户则会
选择价位更高些的轿车和SUV。
目前来看，购买SUV的客户数量
正在呈现上升趋势，而且消费群
体大多是年轻人。

记者了解到，有数据显示国
内消费市场车主的平均年龄为34岁
左右，而且正在逐步年轻化。东风
悦达起亚销售人员告诉记者，尽管
在目前的购车比例中，轿车仍然占

据大多数，但是年轻化的消费群体
选择购买SUV的数量正在增加，而
厂商也早已察觉到了此种变化。目
前潍坊不少汽车厂商都将目光聚集
在了年轻人喜欢怎样的车型上，像
东风悦达起亚、东风风神等品牌也
带着各自的SUV车型来到车展，吸
引了不少年轻人的目光。

本报记者 宋昊阳

刚走进车展展厅，就看见很

多人围在一辆车前，记者走近一

看，原来是新版桑塔纳。“这是

本 次 车 展 上 最 受 关 注 的 一 款

车”。工作人员告诉记者。

记者了解到，这款车还未出

价格，但第一天上午就预订了5

辆。潍坊市国信汽车销售有限公

司销售顾问庞东升告诉记者，该

车将提供1 . 4L和1 . 6L两个排量车

型选择，预计新车售价在8-12万

元区间内。全新桑塔纳订位于朗

逸之下，是上海大众的入门级紧

凑型车。该车长/宽/高尺寸依次

为 4 4 7 3 / 1 7 0 6 / 1 4 6 9 mm，轴距

2603mm。它采用了大众的新家族

式前脸，而尾部设计则与帕萨特

很相似。

据了解，在配置方面，全新桑

塔纳的部分高配版本具有ESC电

子车身稳定系统、车内6安全气囊

等高于同级别水平的安全装备。

此外带加热功能的真皮座椅、自

动空调、电动天窗，订速巡航等配

置也出现在部分车款中。

现场，市民排着队进车里参

观，参观的市民都说不错。第一

位预订的王先生告诉记者，这款

桑塔纳让他眼前一亮，他觉得外

观非常大气，内部空间也够用，

各方面的感觉的都不错，虽然没

出价格，自己就先交了订金，想

早点拿到车。

据了解，潍坊市国信汽车销

售有限公司也推出了新款朗逸和

新款帕萨特，但是风头不及新款

桑塔纳。潍坊市国信汽车销售有

限公司销售顾问庞东升告诉记

者，桑塔纳是很多市民所熟知的

一款车，再加上这一款和老款桑

塔纳全然不同，加入了很多时尚

的元素，激发了市民的好奇心。

本报记者 丛书莹

一上午就预订了5辆
新版桑塔纳 style

成交量占3成多SUV style

现场直击

现场直击
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14日，由本
报与潍坊晚报联
合推出的2012中
国·潍坊岁末精
品汽车展示交易
会在潍坊富华国
际展览中心拉开
帷幕。

本报记者
吴凡 摄
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