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银行理财收益率呈现上升
纠纷事件警示行业风险

累计销售150亿元，较
2011年全年销量翻两番，这
是华夏银行济南分行截至
2012年11月份的理财产品销
售数据。华夏银行济南分行
理财业务负责人告诉记者，
该行理财业务的快速发展，
得益于“龙盈理财”品牌的
诸多优势。

据了解，“龙盈理财”
是华夏银行在2012年初推出
的个人理财业务品牌，明确
了其“大众理财银行”的定
位，传递“以服务大众为己
任”的理念。“龙盈理财”
整合了该行的个人金融产品

和服务，包括稳盈、增盈、
创盈、慧盈系列理财产品和
盈基金、盈艺术品等产品；
“安居”、“乐业”、“易
生活”三大类个人贷款；
ETC卡、丽人卡、商旅卡、
金融IC卡等银行卡业务；以
及代发工资、第三方存管、
代理黄金交易等业务，客户
通过“龙盈理财”就可享受
专业的一站式金融服务。

记者了解到，在理财产
品设计上，华夏银行关注不
同价格和期限下产品风险的
匹配问题，追求在安全稳健
的前提下和客户一起创造可

持续的回报。华夏银行目前
发售的理财产品主要投资方
向为高信用级别的债券、信
托，其中老年特供理财仅限
投资于银行同业存放等高安
全性资产，产品风险较低。
2008年以来，华夏银行发行
的增盈、创盈系列产品均达
到预期收益率，践行了与客
户共赢的“金字”承诺。

在产品设计方面，华夏
银行紧跟市场热点，开发出
了期限灵活、品种多样的理
财产品，包括天天理财、一个
月、三个月、半年、一年等多
种期限。在品种方面，该行推

出了“老年专属理财”、“消暑
理财”、“暖冬理财”、“理财晚
间档”以及各种节日特供理
财产品，深受投资者喜爱。

此外，该行还根据客户
的年龄、收入、风险属性等
因素，将个人金融产品组合
推出了25个套餐，方便客户
选择，同时也避免了客户经
理推荐产品的随意性。同
时，华夏银行为投资者提供
了多样化的交易渠道，包括
柜台、网上银行、电话银
行，客户可根据自身情况选
择安全、便捷的交易渠道。

(财金记者 王小平)

以服务大众为己任

华夏银行济南分行打造“大众理财银行”

近日，中国光大银行
“2012年国家高新区科技型
中小企业融资推进会”在江
苏省苏州市隆重召开，会议
由国家科学技术部、工业和
信息化部和中国光大银行联
合举办，江苏经济信息化委
员会、苏州科技局及26家国
家高新技术开发区代表等百
余人出席大会。

会议旨在“以国家高新
技术产业开发区为着力点，
集中和整合社会资源，通过
推进科技创新实现企业绿色
发展”。由“科技型中小企
业市场形势分析、科技金融
服务实践、政府架起银企合

作桥梁、客户代表经验分
享”四大板块组成。

记者获悉，为帮助科技
型中小企业解决融资难等突
出问题，该行以科技园区为
据点，重点选择110家国家
级高新区，借助园区的政
策、管理和整合优势，从
“信贷政策、网点建设、金
融服务”等方面，为园区内
科技型中小企业创造良好的
融资环境，加快科技型中小
企业新技术和新产品的推
广，推进高耗能、高污染企
业的转型和升级。

光大银行相关负责人介
绍：近两年，该行在科技金

融创新方面成效斐然，目前
已与74家国家高新区开展合
作，贷款余额近300亿元，
年均增长108%，资产质量
较高，金融服务已从传统的
信贷服务，延伸到投-贷-保
联动，深化到当前的多元化
金融和信息平台服务，先后
推出的融资模式包括“科技
孵化模式、联保模式、支票
易、PE模式、股权质押模式、
知识产权质押模式”，尤其是
针对节能服务等新兴产业推
出的“节能融
易贷、政采融
易贷、文创融
易 贷 、 租 赁

融易贷”等创新金融产品得
到了社会广泛认可。

光大银行中小企业业务
部、投行与托管部分别介绍
了“光大银行科技金融支持
新兴产业发展实践，光大银
行股权服务平台促进科技与
金融结合”等工作开展情
况。会上，该行苏州分行、
武汉分行分别与苏州市科学
技术局、武汉东湖高新技术
开发区管委会签订了战略合
作协议。

中国光大银行“2012年国家高新区

科技型中小企业融资推进会”隆重召开

存贷比考核

催升理财收益

自2012年开始，银行理财产品
的重心明显转移到了低利率产品，
收益率介于3%～5%的产品比例逐月
上升。随着今年6、7月份央行连续
两次降息，银行理财产品收益率应
声下行。截至10月份，3%～5%收益
水 平 的 理 财 产 品 已 经 占 到 了
83 . 39%，而5%～8%收益水平的产品
占比不及5%。

临近年末，各家商业银行开始
备战存贷比考核，理财产品收益不
断走低的情况在刚刚过去的11月份
发生了转变。相关数据显示，11月份
银行理财产品的平均预期收益率为
4 . 03%，其中5%～8%收益区间的产品
占比明显增加，带动了11月理财产品
平均收益率环比上升，这也是进入今
年以来银行理财产品平均收益率的
首度上升。

与此同时，该月发行数量也是

全线上升，其中，1至3个月期限的
理财产品发行数量占比超过一半，
而股份制银行及城商行的发行量大
增势头更为明显。

一位银行业内人士称，每年的12
月31日、1月31日是银行存款考核时
点，是决定银行存贷比的关键时
期。而银行为了在这一时期“冲业
绩”，从10月份开始所销售的理财
产品已经明显向短期理财倾斜，且
产品到期日集中在了12月底以及明
年的1月底。

但是，目前银行理财产品出现的
“高息”势头也只是相对于前段时间
而言，而与去年同期相比，不同期限
的银行理财产品收益率均有明显的
下滑。以人民币理财产品为例，据普
益财富数据，从11月份至今，1至3个
月 期 限 产 品 平 均 预 期 收 益 率 为
4 . 23%，同比下降0 . 82个百分点；3至6
个月期限产品平均预期收益率为
4 . 56%，同比下降0 . 95个百分点；6至
12个月期限产品平均预期收益率为
4 . 77%，同比下降1 . 24个百分点。

对于2013年的银行理财市场形
势，业内普遍认为，因为受较强的
降息预期影响，理财产品的收益率
可能会进一步下降。光大银行北京
私人银行的财富顾问李松认为，随
着存贷比考核时点的临近，银行揽
储的需要加大，从现在一直持续到明
年1月份的这段时间，是投资者进行
银行理财交易的黄金时期。“如果有
相对闲散的资金，还是建议投资者选
择一个中长期(半年以上)的理财产
品，锁定一个较高的收益。”李松说。

银行理财市场

需在规范中发展

一位不愿透露姓名的业内专家

对记者表示，从目前来说，银行理
财并没有找到一个具有持续竞争力
的发展模式，而由此所导致银行理
财市场始终处在一个摸索阶段。

“理财也是一种金融服务，每
种金融机构提供金融服务的立足点
应该是其具有比较优势的领域。而
对于银行而言，其最具竞争力的业
务就是贷款和债券。但是，由于种
种原因所限，对于银行在贷款、债
券乃至票据领域开展理财业务，监
管政策都有严格的要求。如此一
来，银行所做的理财产品几乎都无
法通过自己完成，本质上都要借助
其他金融机构。银行自身的比较优
势不能发挥，导致理财模式无法稳
定下来。”专家表示。

而利率市场化开启之后，息差
的缩紧倒逼银行在经营模式、盈利
模式上进行改革与转型，加大对中
间业务的投入，理财业务则是首当
其冲。

中国银行国际金融研究所副所
长宗良对此表示，整体而言，目前
银行理财产品的总量较大，需要防
范有关风险的暴露。其中，表内理
财涉及投资方向问题，表外理财涉
及与信托等有机融合问题，如何保
证理财产品收益率的兑付是保证理
财业务链条完整的前提。

“大力开展理财业务是适应利
率市场化背景下的发展趋势。在未
来的发展中，银行如何吸入存款非
常重要，而理财则是重要的存款替
代性产品。”宗良肯定了银行理财
市场在未来具有广阔的发展空间，
但他同时表示，银行理财市场只有
在不断规范中前行，才能找到未来
的增长点。

(金融时报)

格相关链接

时值年末，各商业银行
揽储压力增大，为了提高存
贷款规模，一些银行开始大
量发行短期高收益的理财产
品，甚至出现了长短期理财
产品收益倒挂的反常现象。
随着理财产品收益率节节攀
升，其潜在的风险也被逐渐
放大。在理财产品花样繁多
的情况下，投资者可从以下
六个方面辨识理财产品的风
险收益情况：

一要看理财产品与银行
的关系。投资者通过银行购
买理财产品，主要出于对银
行的信任，但切不可认为在
银行销售的理财产品一概都
是银行负责的。投资者在购
买理财产品前一定要看合同
上是否有银行公章。银行发
行或代销的产品，在客户所
签署的产品协议书里肯定会
提及银行名字。

二要看理财产品是否保
本。如果理财产品是保本或
者保证收益型的，那么在产
品到期时，至少投资者投入
的本金不会发生损失。

三要看理财产品的风险
控制情况。一般理财产品说
明都会给出明确的风险等级
和适合投资人群，也会明确
揭示一旦发生风险有哪些措
施可以挽回损失等。投资者
一定要选择适合自己风险等

级的理财产品。
四要看理财产品是固定

收益类还是浮动收益类。固
定收益类理财产品风险较
低，实现预期收益率的把握
较大，基本都能实现预期收
益率。浮动收益类理财产品
则要进行具体分析。

五要看理财产品的投资
标的。产品是投资于债券，
还是信贷资产，或是股票基
金是决定理财产品收益风险
情况的关键因素。产品如果
是投资于债券，则属于固定
收益类理财产品，风险程度
视投资债券的级别而定，总
体而言风险较小。如果投资
于信贷资产，则需视借款方
的还款能力而定，经营不确
定性较大的企业还不上贷款
本息的可能性也较大，理财
产品的风险也就相对较高。
如果是投资于股票基金，则
产品风险较高，收益波动也
会随之增大。

六要看流动性安排。事
实上，流动性本身也是一种
风险，投资者如果在理财产
品投资期内遇到现金需求而
不能提前赎回，就会对自己
的投资和生活产生不利影
响，因此，认清理财产品的
流动性，合理安排理财产品
投资期限对投资者也十分重
要。 (人民)

六招选择合适的理财产品

格投保指南

刘先生在一家知名广告
公司工作，今年公司体检时
检出肝癌。面临着上有老下
有小的情况，刘先生开始问
一个问题：重疾险买多少才
足够？

人寿保险专家表示：
“很多人有购买重疾保险的
意识，但对重疾险保额买多
少并没有理性的认知，往往
觉得意思一下就够了。以至
于不幸真的发生，所购买的
保险赔偿只是杯水车薪。”

那么，在设置重大疾病
的保额时，有哪些因素必须
要考虑在内呢？通常，消费
者会考虑到高额的治疗费
用。“不过，除医疗开支
外，很多消费者会忽视重疾
给家庭经济带来的其他影
响。这些支出都会因为家庭
收入锐减而给家庭的经济造

成巨大负担！”保险专家强
调。目前来看，重大疾病的
医疗开销通常在10万到30
万，根据用药和治疗方法的
不同选择，医保能报销的比
例也不等。术后恢复期通常
在6个月到5年，期间的营养
费、护理费也不可小觑。

保险专家建议消费者根
据年收入水平，以及投保人
个人收入对家庭总收入的贡
献度来确定重疾保额。“对
于年收入在12万左右的投保
人，我会建议重疾险的保额
至少达到30万。而收入在20
万以上的投保人，特别是家
庭的主要经济支柱，我建议
保额可以达到50万，这样才
不会因为家庭的经济支柱身
患重疾之后，整个家庭的生
活品质严重下降。”

(中证)

重疾险保额有讲究：

年入12万家庭保额应达30万

随着经济社会的快速
发展，票据以其快捷高效
的优势成为应用普遍的支
付结算工具。但近年来，票
据造假等票据犯罪案件的发
生率呈上升趋势，票据风险
不容忽视。针对客户广泛缺
乏票据风险防范知识的现
状，同时考虑接近年关，票

据业务增多的实际情况，平
阴农信社组织员工开展票据
使用与防伪宣传专项活动，
在实际业务办理中向客户
详细介绍防范金融票据诈
骗的知识和技巧，有效增
强了广大客户防范票据风
险的意识，维护良好的经
济金融秩序。

平阴农信社

开展票据风险防范宣传活动

今年的银行理财市场
并没有延续2011年急速发
展的势头，自进入2012年以
来，银行理财产品收益率一
路下行，而在经历两次降息
之后，市场更是难觅5%以
上水平的收益踪影。然而临
近年末，即将到来的存贷比
大考令各家商业银行开始
了新一轮的揽储预热，银行
理财市场随之回暖，11月份
的平均预期收益率实现了
本年内的首次上升。

格农信传真
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