
从打工仔到产值两千万老总
两年时间，陈敬锋将自己的磁力产品打向了国际市场
文/片 本报记者 郭庆文
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今日聊城

“两年前的打工仔，他把尖端科技产品
磁力机械从广东带回聊城，在多行业广泛推
广；两年后的创业人，他把公司开到北上天，
产品打开国际市场。鲁磁机械，磁力人生，创
业榜样！”12 月 19 日下午，聊城市创业大赛
组委会在给“临清市鲁磁机械制造有限公
司”的颁奖词中如是写道。

陈敬锋忙着和客户通
话的间隙，记者询问了员工
对他的印象，得到最多的答
案是“踏实”和“认真”。

陈敬锋说，他的第一批
磁力吸盘是在临清岳父家
的院子里做出来的。在松林
镇田庄村的院落里，3 台机
器，5 名工人，就把高质量
的磁力吸盘制作出来了。

2012 年，陈敬锋在临清

市东二环圈地 110 亩，建设
了 5 条流水生产线。新生产
线将于 2013 年底达产达效，
届时公司的年生产能力将
达到 10 万台，实现销售 6
亿元，利税 6000 万元。

“ 踏 实 做 事 ，真 诚 做
人。”是陈敬锋的写照，值得
一提的是，他没有任何银行
贷款，资本的积累完全是一
步步做出来的。

员工眼中他踏实且认真

“我是从农村走出来
的。”陈敬锋说，他出生在
莘 县 一 个 贫 困 的 农 村 家
庭，从小自尊心就很强，上
学期间就已经开始打工补
贴家用。

1994 年，陈敬锋考上
临清一所工业类中专，开始
接触机械制造。1997 年，陈
敬锋到北京一家机械厂实

习，因为最后一个月只有
20 天，厂里不给发工资，又
不愿意在北京闲呆着。于是
他借了房东家的一辆小推
车，开始到朝阳公园门口包
饺子。

在北京的日子是陈敬
锋“北漂”的开始，之后多年
里，他曾多次辗转北京、上
海和广州。“南漂”深圳，落

魄时仅有 6 毛钱，陈敬锋
说，刚来到深圳，为了糊口，
他干过很多工作，后来因为
懂技术，工作又卖力，成为
了一家机械厂的骨干。

一个偶然的机会，他开
始做机械销售工作。陈敬锋
说，最初什么也不懂，由于
他勤于学习，很快熟悉了销
售业务。经过几年打拼，陈

敬锋在业界已经很有名气
了，北京、上海、广州等国内
一线城市，美国、德国等发
达国家，都有他的客户。

掌握了市场和技术，
2010 年，在外奔波十多年
的陈敬锋决定回家干实业，
他把目光盯向了世界最先
进装载设备——— 磁力产品
的生产。

最落魄时身上仅有 6 毛钱

22 日上午，临清市新华
路南的一片厂区在冰雪中
显得很寂寥，但厂区的主人，
临清市鲁磁机械制造有限
公司总经理陈敬锋却非常
地忙碌。由于大雪封路，订单
发不出去，各地客户不停地
催货。在记者专访的 4 个小

时里，他接了几十通电话。
“今天周六，还算不上

忙，平时会忙不过来。”陈敬
锋 37 岁，给人的第一印象
是体格壮实，气质儒雅。作
为初创企业组优秀项目一
等奖获得者，陈敬锋和他的
磁力产品有着骄人的成绩。

厂里生产的磁力吸盘
是陈敬锋的骄傲，它既节能
又环保，打破了意大利、美国
等少数国家的技术垄断。上
海世博会磁力舞台就选用
了他的磁力产品，国产航母

“辽宁号”的建造过程也用到
了他生产的起重电磁铁。

陈敬锋的公司自 2010
年创立以来，通过电子商
务，实现了定单式生产，将
产品出口到了中东、欧美、
东南亚、北非等国家。现在
公 司 的 年 产 值 已 经 达 到
2000 万，是临清市重点扶
持项目。

年产值 2000 万，产品远销海外

生产车间里，陈敬锋向记者介绍他的磁力吸盘。
本报记者 郭庆文 摄
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