
C06
今日聊城

2012 年 12 月 25 日 星期二 编辑：王尚磊 组版：郑文

公司缺钱瞒着家人卖掉房子

身价几千万一家人却租房子住
文/片 本报记者 张超

两年时间，杨玉红不断
地补充关于棉品加工方面
的知识储备，走南闯北摸索
市场，坚持纯手工、绿色健
康的传统文化发展理念，不
断开发新产品，尝试新思
路，茌山金宝的品牌也逐渐
响了起来。

“全国妇联孟晓驷副书

记给我寄了一床桑蚕丝纤
维 被 ，让 我 尝 试 改 进 一
下。”据杨玉红介绍，今年
年初全国妇联党组副书记
孟晓驷给自己寄了一床桑
蚕丝纤维被，但填充物都
是化学纤维，希望能作进
一步改进，经过努力，杨玉
红把最优质的棉花加到了

被子里，寄给了孟晓驷，并
获得赞许。

“经过两年的发展，现
在公司在省内、安徽、河南
和浙江开设了 60 多家专卖
店，在东北有了自己的专
柜，茌山金宝这个品牌逐渐
走向全国。”杨玉红说道。

记者了解到，自 2011

年起，杨玉红的企业规模不
断扩大，涉及的品类也逐渐
增加，从起初的纯棉被到现
在的四季服装等 300 多个
品种，从最早的批发模式到
现如今全国基本形成代理
商，专卖店，加盟店为主的
营销架构，茌山金宝的品牌
逐渐深入人心。

两年时间开设 60 多家专卖店

从创业之处，资金和用
工一直是杨玉红最大的困
难。由于企业发展需要，租
金、工人工资都成为一笔不
小的开支，由于没有基础，
贷款也成为一个难题。

“今年年初，为了公司
发展，偷偷把房子给卖掉
了。”杨玉红说道，公司发展
很快，为了跟上市场需求，
公司从起初的 20 多人，发

展到现在的 100 多正式员
工，仅用了一年多的时间，
为了进一步扩大经营，抢占
市场，今年年初杨玉红把自
己在聊城的房子卖掉了，而
现在全家十几口人却租住
在一处小院里的普通房子
里。

资金问题得到缓解，用
工成了大问题，杨玉红告诉
记者，经过妇联和劳动部门

的引荐，公司走上一条“企
业 联 农 ”的 道 路 ，除 了 公
司的 1 0 0 多名正式员工，
公 司 还 和 博 平 、杜 郎 口 、
信 发 街 道 办 事 处 和 振 兴
街 道 办 事 处 的 妇 女 之 家
建 立 了 合 作 关 系 ，“ 我 们
将原材料送到那里，让失
业妇女、留守妇女有事儿
可干，也不耽误她们照顾
家庭。”杨玉红告诉记者，

这种企业联农的方式，一方
面解决了企业生产问题，另
一方面也切实解决了这部
分人的就业问题。

据了解，经过各级妇联
与劳动部门的帮助，现公司
已实际解决了城乡 800 多
名妇女的就业问题，经过这
部分妇女亲手制作的棉服
产品远销国内众多省市，年
产值 2000 余万元。

公司缺钱瞒着家人卖掉房子

在位于茌平信发工业
园的公司库房里，三层高的
展柜整齐地摆放着各种纯
棉被服，婴幼儿用品，对于
每一款被服的用料及功效
杨玉红都了如指掌，而在两
年前，她却是棉品加工的

“门外人”。
“父母疼孩子，自己不

会做就送去给别人加工，北
京的大学同学打电话让我
给她做床被子。”谈及创业
初衷，杨玉红说，健康的生
活理念贯穿现代人生活的
点点滴滴，棉品作为一种健
康的原材料，拥有很大的潜
在市场，当时经过考察，毅
然决定和丈夫回茌平创业，

做棉品生产。
从之前的臭氧机经销

跨行改做棉品，手中握着
仅有的几十万元，创业初
期遇到很大困难，在亲戚
朋友的帮助下，勉强租下
了 位 于 县 城 北 环 的 一 处
院落，于 2 0 1 0 年 1 0 月创
办了茌平金宝被服有限公

司。
经过两年的发展，现公

司已经成长为国内最具规
模的手工棉品生产上之一，
年产棉被 10 万余床，棉服
16 万套，产值两千多万，公
司开发的桑蚕丝棉花健康
被，棉花三层保暖工艺都成
为全国首创。

帮人做被子来灵感创办公司
从田间收取优质棉花，经手工细致引

缝，远销国内多个省市……围绕“棉花”，37
岁的杨玉红和 800 多名农村妇女，从纯被
服制作到婴幼儿四季装开发，用两年时间，
把茌平金宝被服有限公司打造成国内最具
规模的手工棉品生产商之一，在公司发展
急需用钱之际，她选择卖房子租普通房子
住。前不久，杨玉红受到聊城市创业大赛组
委会的表彰。

杨玉红自主设计开发的婴幼儿服饰。
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