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特别 击点点

家居业今年有些怪

旺季不旺淡季反倒忙

家居行业是楼市的下
游产业，房地产的风吹草动
都会对家居行业产生一定
影响，二者在某种程度上成
正比例关系。但是从这两年
的市场情况来看，这一“正
比例”似乎在悄然发生着变
化。就拿 2 0 1 1年下半年来
说，政策对房地产市场进行
着压制，严格限制买房的数
量和热度，反观家居市场似
乎没有受到太大的影响。

目前家居业已经发展
成一个日渐成熟的产业链
条，毋庸置疑已经具备一定
的行业自我调控能力和自
愈能力，蛋糕细分潮的冲
击，换来的是品牌、价格和
服务的重新洗牌，八仙过海
就看谁能各显神通了。

不少家居建材负责人
都表示，虽然政策出台对楼
市产生了影响，成交量下
滑，但是打压的都是投机者
和高端人群，对真正的刚需
来说影响并不明显。刚需压
力的释放，将对家居业今明
两年的发展布局产生非常
积极的影响。
本报记者 王金强 整理

家居业有了

自愈能力

本报记者 王金强

往年到了下半年，
家居业往往都进入淡
季，到了冬季就彻底归
于沉寂。然而，今年的
情况却与往年不同，今
年五六月份和“金九银
十”的传统旺季却没有
见到盆满钵满的繁荣
局面，反而是到了年底
各大楼盘扎堆交房的
时候，各大家居业主、
建材商和家装公司忙
着向准业主抢单，家居
业呈现出小高潮。

本报联合德百家居举办的家居建材摄影比赛。 本报记者 马志勇 摄

市场倒逼努力想办法

冬季不淡布局抢单忙

往年的冬季装修市场往往比
较平淡，甚至有不少装修公司已经
开始着手御寒，可三八路几家家装
公司，却连晚上都在开会，布置新
盘的抢滩计划。而上海一家新入驻
的家装公司，直接把家装方案送到
一个个新楼盘楼下。

这一切，跟年底部分楼盘集中
交房不无关系。据某装修公司负责

人粗略估计，目前市场上的高档新
房装修需求至少在3000余套，这无
疑会成为装修市场巨大的市场蛋
糕。城市人家等几家家装公司客服
表示，随着集中交房的日益临近，
来装修公司咨询或是下单的消费
者呈明显上升趋势，“冬装”小高潮
已经来临。

德百家居广场相关负责人李

女士则认为，家居建材业没有绝对
的淡旺季，可能需要根据季节有所
调整，但市场需求才是第一位的。

“都认为家装年底是个淡季，
其实今年年底不少楼盘交钥匙，

‘冬装’更吃香。”城市人家家装公
司相关负责人介绍，淡季没有绝对
的标准，年底不少楼盘扎堆交房，
反而让他们看到明年的接单量。

今年三月份开始，德州不少大
的家装公司也开始了不停地促销，
试图借机赢得开门红。然而，尽管
装修公司都卯足了劲儿，但市场的
疲软状态未能让家居业赢得所期
待的那种繁荣局面。

“尽管五六月份我们公司的
签单量和市场占有额仍比较多，
但相比去年有所变化。”德州城

市人家装饰工程有限公司董事长
李波告诉记者，今年整体签单量
有所回落，但刚需和高端消费群
仍然存在，通过细挖市场，也维
持了一定的市场占有率。今年公
司的状况是说淡不淡，说旺也算
不上。

业内经理人梁先生解释说，
淡旺季对于知名的大型正规的装

饰公司来说，可以通过充分释放
原有订单，拉动新订单，并联合实
力雄厚的材料供应商，给予更多
的价格优惠，从而维持总体签单
量。而很多小公司靠签单后临时
请人来装修，它们的运作方式有
很大的不确定性，因而市场整体
情况不理想的话，小公司最易受
牵连。
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