
一汽-大众大众品牌2012年
度全国经销商大会12月初在新加
坡胜利召开，济宁交运集团旗下
济宁众诚汽车销售服务有限公司
喜获“一汽-大众大众品牌2012年
度五星级卓越经销商”大奖。济宁
众诚在个人奖项中同样有杰出表
现：全国最佳总经理张代启、全国
最佳市场总监梁超、全国最佳服
务总监薛庆、全国最佳销售顾问
李珂、全国最佳服务顾问王静红。
本次大会，济宁众诚将一汽-大众
设置奖项中80%纳入囊中，得到厂
方领导的高度认可和一致好评。

2012年济宁众诚对本地汽车
市场的深耕与拓展成效显而易
见，市场占有率增长 3个百分
点，销量持续攀升，迄今已完成
整车销售2700余台，在一汽-大
众车源紧张的情况下环比增长
1 0 %。同时金融业务、保险业
务、精品附件营销也屡次刷新纪
录，成为本地乃至全国众多商家
中佼佼者。建店4年的时间，济
宁众诚从“新锐经销商”到两度
获得“五星级经销商”其巨大的

营销能力可见一斑。在济宁本
地，无论是私家车市场的成功拓
展还是出租车市场的大力进军，
无论是严谨的管理制度还是有力
的营销策略，众诚正在践行开拓
创新之路。

济宁交运众诚汽销相关负责
人表示，公司将继续以“严谨就是
关爱”的服务理念，提升销量的同
时加强客户满意度、金融保险业
务、二手车市场运作及销售服务
流程的管理，以更加昂扬斗志，以
精细化运营管理进军2013年。

据悉，此次评选结果的出
炉，彪炳着济宁众诚在2012年度
的卓越表现，赢得了一汽-大众
及全国经销商的认可和赞誉；从
最佳总经理到最佳服务顾问，从
销售业绩首屈一指到服务满意度
全国第一，无论是销售和服务能
力的测评还是运营评价的比武，
众诚像一匹飞奔的骏马一路冲向
新的目标。本次获奖巩固了交运
集团济宁众诚在济宁汽车行业的
地位；也为其在2013年实现更美
好的愿景奠定了坚实的基础。

公司领导表示任何一个奖项
都离不开全体员工的鼎力支持，
离不开销售和售后团队的辛勤劳
动，离不开每位员工背后家庭的
默默支持与付出。此次喜获一汽
-大众汽车的经销商星级评选称
号既是众诚大家庭一直以来不懈
努力、开拓进取的成果，也是卓
越实力、精细化管理和高效运营
的集中体现。

“ 滴 水 穿 石 ， 非 一 日 之
功。”一汽-大众的运营检查活
动是贯穿2 0 1 2全年的每一个月
的，不但对各经销商的销售和维
修服务流程的标准化有很高的要

求，也对运营状态、客户满意度
有着极其严格的评判尺度，能够
最终胜出，再度体现了济宁众诚
勇攀高峰的团队精神。相关领导
在获奖后的内部会议中表示要想
永远承载“五星级卓越”的荣耀

与梦想，就要继续鞭策济宁众诚
团队，继续努力学习，不断提
升，扎实基本功，团结协作为客
户提供最优质的产品与服务。

用客户的笑容为自己打分，
让每一个众诚客户都成为我们最

忠诚的朋友，无忧购车，畅心服
务，济宁交运集团众诚汽车将以
“严谨就是关爱”的服务理念，
以更加昂扬斗志，以精细化运营
管理进军2013年。2013！爱赢的
一年。(梁超)

2012满载荣誉 济宁众诚再创辉煌
——— 记济宁众诚的“五星卓越之路”
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