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今日聊城

水城车市岁末迎来销售旺季

有 4S 店一天能卖出 30 辆车
本报记者 张召旭

随着车市进入岁末年终，水城
经销商的动作明显大了起来，“明码
降价”等真金白银的促销优惠不断
被推出。

凡进店试驾可获 50 元试驾礼、
购买指定车型送价值千元摄像机、
保健仪、平板电脑等礼品，购车还有
机会抽取香港/三亚畅游大奖……
五州丰田推出最低首付 2 0% 购车
活动，花冠首付仅 1 . 98 万，卡罗拉
首付仅 2 . 5 万，锐志首付仅 4 . 8 万，

RAV4 首付仅 4 . 6 万，豪华座驾皇
冠 0 利率再享 5 次免费保养，置换
再送 8000 保险；59800 把东风雪铁
龙 C2 开回家…… 25 日，记者走访
城区多家 4S 店了解到，绝大多数经
销商正在大搞促销活动，优惠也很
吸引人。

“我们一天能接待 100 多批顾
客，成交量十分可观。”昌河 4S 店工
作人员介绍，他们今年的销售任务
早已完成，现在一天成交量在 30 辆

左右，从 12 月份到现在已经卖出去
300 多辆车；全球鹰 4S 店工作人员
表示，现在一天的成交量在 10 多辆
左右，早已超额完成了全年的销售
任务；五州丰田 4S 店工作人员表示，
受钓鱼岛事件影响，秋季成交量严重
下滑，日系车遭遇了有史以来最为寒
冷的“银十”，一直到 11 月份，日系车
销售情况才逐渐好转，为了最大限度
冲量，他们也在加大促销力度。“ 12
月份，我们的销量有望突破 100 辆。”

记者探市场>>

绝大多数车商推出优惠政策

26 日，虽然是工作日，昌河 4S
店仍有 2 0 多位顾客在选购新车。

“我觉得铃木派喜不错，打算买一
辆。”市民刘女士说，她和父亲专门
从阳谷赶来，为的就是买辆车代步，
现在优惠力度还可以，她当场订了
一辆。

市民孟先生在城区一家事业单
位上班，很早之前就有买车计划，也
在家人的陪同下逛了几次汽车市
场。“我本打算 10 月份就把车买回
家，只不过朋友告诉说，今年买车就

等到年底，因为这时候的促销力度
比较大。”孟先生说，他打算买辆东
风悦达起亚 K2 。

记者走访城区多家 4S 店了解
到，大部分市民购车主要是家用，
10 万元左右的车型最为畅销，也就
是所谓的刚需购车。城区一家汽车
4S 店的市场部经理郭先生介绍，进
入 1 2 月份后，店内人气明显旺了
很多，消费者的成交意向也很高。

“总的来说，市民购车的刚性需求
还是有的，再加上这个月我们向厂

家 申 请 了 优 惠 政 策 ，销 量 大 大 增
长。”

光 岳 路 一 家 4 S 店 的 市 场 部
经 理 李 先 生 表 示 ，目 前 他 们 店 内
部 分 畅 销 车 型 车 源 有 些 紧 张 ，订
车 后 最 快 也 得 元 旦 以 后 才 能 提
车 。有 些 车 型 要 等 到 春 节 以 后 才
可 能 有 现 货 。“ 按 照 往 年 经 验 ，临
近春节，市民都想为家里添大件，
再 加 上 店 内 优 惠 力 度 比 较 大 ，1 2
月 份 的 销 量 足 以 抵 得 上 前 两 个
月。”

10 万元左右的车型最为畅销

进入 12 月份，由于汽车销售商相继推出大幅度促销政策，聊城车市岁
末迎来销售旺季，有的 4S 店一天能卖出 30 辆左右。据光岳路一家 4S 店市
场部经理预测，12 月份的销量足以抵得上前两个月。

据介绍，2012 年即将
结束，中国汽车市场继续
2011 年的调整态势几成定
局，销量整体增长平缓，预
计将以增长 5% 左右收官。
虽然中国车市进入低增长
的第二个年头，但放眼全
球仍是增量最大的市场之
一，尤其是其未来的增长
潜力依然值得期待。

城区一家汽车 4S 店
的企划部经理赵先生认
为，受国家调控政策影响，
上半年水城车市比较冷
清，甚至出现了下滑现象。
一直到第三季度才开始有
所回暖，但从 1 0 月份开
始，整个车市又趋于平稳。

目前已临近年底，市民购
车欲望也在逐渐加强。“就
目前来看，聊城市场刚性
需求还是有的，还没彻底
释放，明年销量应该还不
错。”

赵先生分析说，汽车
厂商和消费者都转而开始
对新的政策进行期待。如
果 到 2 0 1 3 年 二 季 度 结
束，依旧没有任何政策出
台。那么，汽车厂商、经销
商也会开始用自身的价
格优惠来填补这一空间。
当 然 ，即 使 没 有 任 何 政
策，依旧会有诸如别克英
朗之类的火爆车型持续出
现。

车商说前景>>

明年汽车销量还应该不错

岁末汽车销售火爆，不少 4S 店紧急从厂家提货。
本报记者 张召旭 摄
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