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12月22日，2013款斯巴鲁新一代森林人上市发布会在山
东世通斯巴鲁黄台4S店举行。2013款斯巴鲁新一代森林人
以实现“SUV的本质价值”为设计目标，在外观、动力和
舒适性配置等方面全面进化，并全新配备X-Mode辅助驾驶
系统，行驶性能和多功能性两个方面得以跃升，为所有使
用者实现自由生活方式增添更多动力与活力。据悉，以
“全能宣言”为主题，跨越升级的2013款斯巴鲁新一代森
林人本次发布上市的共有十一款车型，新车型从即日起在
山东世通斯巴鲁各4S店开始销售。 (本记)

2013款斯巴鲁森林人上市

你买好车,我送好报
——— 本报联手省城车商推出岁末读者回馈活动

润华集团股份有限公司
旗下品牌：润华奥迪汽车公园店、润华凯迪拉克高新店、润华雪佛兰汽车公园店、
润华别克汽车公园店、润华别克济青零点店、润华上海大众汽车公园店、润华一
汽奔腾汽车公园店。咨询热线：87299999

济南保时捷中心 主营车型：Boxster、Panamera、911、Cayenne 咨询电话：87972911

山东鸿发
鸿发森泉：82787000 鸿发森江：82777776 鸿发森岳
鸿发罗孚/鸿发东威：82791111/82061111

山东世通 斯巴鲁68855885 吉利帝豪69927000 全球鹰87292222 英伦88674567

济南华泰捷豹路虎4S中心 主营车型：捷豹XF、XJ、路虎神行者、发现咨询电话：88676060

金万通 东风悦达起亚87566868 江淮瑞风/瑞鹰87568282/88590000 江淮轿车68818988

济南明盛汽车销售服务有限公司 主营车型：Mazda6、睿翼、Mazda8、Mazda5、CX-7捷豹电话：87501299/87505199

山东银座天锐汽车有限公司 主营车型：明锐、晶锐、昊锐、明锐RS 客服电话：96566

山东胜锐汽车销售有限公司 主营：斯柯达晶锐、明锐、昊锐咨询电话：83156777

山东蓝天汽车销售服务有限公司、济南开源
汽车贸易有限公司

主营车型：东风雪铁龙C5，C4L，世嘉，爱丽舍，C2咨询电话：蓝天：87566888
开源：88678989

山东远方泰通汽车销售服务有限公司 主营车型：东风标致307、308、408、508咨询电话：86550000

时值岁末，各种大幅购车优惠即将到来，省城车市将迎来难得的购车良机。为回报广大读者对齐鲁晚报《都市车界》的的关心
与支持,加强与省城车迷的密切联系,本报汽车编辑室继续在年底之前联手省城主流品牌经销商推出“买好车送好报”活动。即
日起至2013年2月9日春节前,凡在活动合作商家处购车不仅能享受到超值优惠,更有机会获赠2013年《齐鲁晚报》或《生活日报》订
报卡,让你把“好车”与“好报”一起带回家。附:“买好车 ,送好报”活动指定商家 (本记)

2012车市的“济南Style”
——— 与省城车市共同走过的精彩一年

就目前市场表现来看，2012年山东省乘用车上牌量将继续领跑国内车市。在国内
车市一片微增长中，以济南为代表的山东市场在持续贡献着自己的力量，所以我们
今天能欣喜的看到，一家店的全年销量超过一万辆，同时国内汽贸集团在省城加速
扩张，省城济南的重要性及影响力正在逐步加强。我们坚持用客观的角度去看待这
一年的市场变化，将发生在你我身边的车事一一解读，与大家一道去触摸汽车走进
家庭的发展脉络。总结这一年，是为了一个更好的明年。

□韩杰 曹俊杰 李腾

车商集团

“攻城略地”

回首2012年初，春节刚过，
空气中鞭炮硝烟的味道还未散去
的时候，新疆广汇集团在济南
“圈地”的消息就已传开，并迅
速成为了事实。新疆广汇在济南
迅速拿下本土几家店后，拉开了
外地车商集团进驻济南市场的序
幕。而随后，庞大汽贸大举进入
济南的消息又浮出水面。2012年
的济南汽车市场上，一下子就多
了许多“外来力量”。

在外地车商不断涌入济南的
同时，本土经销商也加速了自身
扩张。作为省城车市的龙头汽贸
集团——— 润华集团在增强自身软
实力方面开始了新的打算。从今
年齐鲁春季车展开始，在两届车
展上润华汽车均提供一辆豪华轿
车供观众免费抽取；新开业的润
华喜力快保中心，为客户带来更
多用车的惊喜体验；二手车超市
的建成，让购车、置换选择更
大。由此，润华汽车的服务“生
态链”最终成型。

同时，经十东路上的银座国
际汽车广场内，斯柯达、长安马
自达 4 S店、精品二手车城市展
厅，及北园大街上的银座国际汽
车广场国贸店相继开业，使其服
务规模再次实现飞跃。外部资本
进入、本土力量加强，济南的车
市今年不简单。

省城车市

迎来“高富帅”

今年6月份，济南保时捷中心
的开业结束了济南没有超豪华汽
车品牌的格局，济南的大街小巷
一时间多了许多保时捷的身影。
开业半年来，济南保时捷中心销
量就已突破200台。省城车市中豪
华品牌的表现同样抢眼，宝马济
南两家店销量也突破4000台，奥
迪、沃尔沃等品牌都有不同程度
的大幅提升，持续拉动济南汽车
消费结构上浮。而伴随着这一趋

势，豪华品牌经销店在泉城也开
始了新的扩张：雷克萨斯第二家
店开业；宝马第三家店、凯迪拉
克第二家店、进口大众第二家店
相继建成。另据消息人士透露，
宾利也已在济南有了规划。“消
费者对汽车品牌及品质需求不断
提升，是拉动豪华汽车品牌销量
突增的根本原因。”济南保时捷
中心市场经理周丽说。

一站式大型汽车园区

成为趋势

对于一个挑剔的消费者而
言，汽车消费应该从购买、上
牌、维修、保养以及周边消费等
方面都能提供一站式服务，独立
运营的单店显然已经满足不了人
们对于汽车更高端的需求，因
此，大型汽车园区的出现成为今
年济南车市的一大关键词。

2 0 1 2年，在济南西部新城
区，一千亩地的大众传媒产业基
地规划完毕。在前期项目中，占
基地一半面积的汽车产业园开始
打下地基火热开建，汽车展厅、
越野赛道、发布大厅、综合交易
大厅等完美融合，集汽车展示、
销售、新车发布、体验、娱乐、
休闲于一体的一站式汽车园区将
于不久后与省城消费者见面。汽
车园区理念如今已深入人心，并
引导着车市未来的发展方向。

在润华汽车主题公园，山东
省最大的二手车汽车超市拔地而
起， JEEP品牌4S店建设趋于尾
声，车辆上牌、保险服务大厅即
将入住。“我们要为消费者提供
更全面、更完善、更便捷的服
务。”润华汽车市场营销部总经
理王维告诉记者。另外，银座汽
车AutoMall的理念愈发清晰，新
规划的银座汽车广场进入土地收
储阶段，唐冶新城的2400亩的汽
车园区已准备动工。庞大汽贸在
济南十余家店的园区已经奠基，
不久的将来就能交付使用。

成就过万

销量的“福地”

作为汽车销量大省，山东省

已多年雄踞全国汽车上牌量榜
首。在今年春秋两届车展上，单一
品牌销量近千就有好几家。在国
内车市增速缓慢形势下，山东车
市再次实现了量的提升。2012年，
东风悦达起亚5万辆车在山东售
出，北京现代、上汽通用别克等
品牌在山东销售均占总销量的
10%左右。特别在济南，山东吉
利汽车超市全年完成了一万辆的
销售梦想，成为吉利汽车在全国
第一个销量过万的经销商，也是
全国第一个乘用车经销商单店全
年销量过万的品牌。对于“过
万”的梦想实现，山东吉利汽车
超市总监房立刚总结出三点必胜

“秘诀”：市场刚性需求、经销商服
务好、吉利品质提升。2010年，国
内车市最好的时候，这家店也仅
创造了7000台的销量；而在2012
年式微的车市中，山东吉利汽车
超市传递了“正能量”，并成为山
东车市销量“好汉”中的典型代
表。

车企营销

少不了“济南Style”

在品牌与品质逐渐同质化的
时代，出色的营销往往能左右一
款产品的成败。2012年，汽车厂家
的营销开始绕不开“济南府”。东
风日产“寻找山东第一辆公爵王”
系列活动，春节刚过就从济南蔓
延至全省。人们欣喜的发现，一
辆跑了30年的公爵王仍能上路行
驶，独具山东特色的营销令车迷
的关注度空前高涨。随后一汽丰
田“乐驾嘉年华”济南站启动，
作为一汽丰田全国最大体验式营
销活动首站放在了济南，在最具
济南特色建筑奥体中心旁2万多
平米的场地上，一座汽车“游乐
场”为济南车迷带来了新的汽
车体验。东风悦达起亚更是将
新车K3的全国发布会放在了
济南，在发布会现场，东风
悦达起亚总经理苏南永就曾
公开表示，山东汽车市场未
来潜力不可估量，K3选择济
南也是为了更近距离地向山
东的消费者介绍东风悦达起亚
的新产品。

格相关链接

2012年车市关键词
以小见大，济南车市的发

展轨迹只是全国车市进程的一
个缩影。在济南之外，还有很
多值得我们记住的事情，在无
形中或多或少的影响着我们。
今天，让我们再一一重现那些
发生在中国的汽车大事件，从
汽 车 的 角 度 ， 缅 怀 过 去 的
2012。

微增长

从年初预测开始，2012年的
车市就注定了“微增长”的结
局。尽管目前全年数据仍未发
布，但从1-11月份销售数据显
示，同比增长仅4 . 0 3%，“井
喷”过后的中国车市逐渐放缓
了脚步。

点评：虽然总体市场微增
长，但山东市场却是“红火一
片”。

交通新规

10月份，公安部发布了新修
订的《机动车驾驶证申领和使
用规定》以及《关于修改〈机
动车登记规定〉的决定》，对
驾驶实习期、交通违法行为记
分、违法行为的处罚等都做出
了新的规定，并于明年1月1日起
正 式 实 施 。 一 度 被 网 友 称 为
“史上最严交规”。

点 评 ： 对 于 省 城 这 样 的
“牛市”来说，新规相当有必
要，是规范驾驶行为的利器。

广州限购

6月30日，广州以“迅雷不

及掩耳盗铃之势”宣布对中小
型客车进行配额管理。在一年
的政策试行期内，12万辆购车
指标被分为“环保 + 摇号 + 竞
价”三种模式。一时间，令国
内 各 大 一 线 城 市 “ 车 ” 心 惶
惶。

点评：对于国内汽车厂商
来 说 ， 广 州 不 是 第 一 个 开 启
Hard(困难)模式的城市，也不会
是最后一个。就算济南也紧随
其后，仍挡不住火爆的销量。

高速免费

根据国务院发文规定，今
年9月30日零时至10月7日24时，
7座及以下小型车辆免交过路过
桥费。在免费通行的第一天，
全国数千万汽车涌上高速路，
生生将交通大动脉堵成“脑血
栓”。

点评：小“堵”怡情，大“堵”
伤心。省城的车友没少参与其
中。

车企逆市扩张

2012年，包括长安福特、长
安 铃 木 、 上 海 大 众 、 北 京 现
代、东风日产、东风悦达起亚
等诸多合资车企新厂奠基或投
产。基于对中国市场潜力的信
任，众多车企纷纷提前布局，
意图在新一轮的的产业调整中
取得更大优势。

点评：山东及省城市场的影
响力说明一切。元芳，你怎么
看？
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