
2012年数据显示：重卡
行业不但产销双跌，市场更
是下降30%之多。然而，陕
汽重卡市场份额却实现逆生
长，虽然迫于大盘销量下
滑，但与同期相比市场份额
却提升了1 . 5个百分点。尤
其在自卸车方面，陕汽市场
占有率达20 . 1%，连续9个月
居行业第一位，德龙自卸车
实现全面超越。

独有的技术革新和对用
户需求的深入了解成为关
键，陕汽德龙8*4系列自卸
车，搭载潍柴省油动力重载
/工程版WP10和WP12N系列
发动机，高效节能的动力为
其高承载提供了有力保障。
同时匹配超越行业平均寿命
提高2—3倍、根据矿区使用

特点开发了10JSD140K变速
箱，实现了高通过性的大大
提升，使得整车重载爬坡能
力更强。

同时配备进口高强度合
金钢大梁架结构，通过CAE

模拟优化设计超越同级承载
寿命。加之汉德16吨级MAN

技术铸造桥完美匹配，特别
适合路况恶劣、环境复杂的
工况，在肩负重载使命条件
下，承载强度提高27%，抗
弯强度提高30%高效保障了
车辆的高承载性。

作为国内首款高品质标
载物流运输重卡，陕汽始终
紧扣行业发展脉搏，推动着
行业的不断发展，成就了陕
汽传奇品牌，也定义了“中
国品质”。 (容容)

12月18日，陕汽重卡2013

商务年会如期而至。陕汽重
卡凭借其“天行健”车联网系
统的成功推出与实践，获得行
业首个国家工信部 “工业与
信息化部车联网技术应用实
训示范基地”称号的企业。

同时，陕汽重卡全新发布
的“全价值畅行”客户定制服
务系统、陕汽重卡2013全价值
智领版创新产品及“天行健”
车联网服务新举措全新亮相。

“天行健”作为国际重卡
企业首个车联网服务系统，
自2011年底上市发布以来，
不仅打破了中国重卡行业传
统用户服务模式，同时也开
创了中国物流运输智能化、
信息化服务的新纪元。与此
同时，陕汽推出的物流及供

应链管理、保险经纪业务也
取得了很好的市场效果。

除此之外，陕汽全新推
出的“全价值畅行”客户定制
服务系统。以定制服务系统，
量身打造服务，对挖掘和创
造客户需求，提升物流产业
整体运营水平为核心，开启
了陕汽重卡服务新时代。

据了解，“全价值畅行”
客户定制服务系统贯穿了客
户运营的全过程，这个过程
中将会有更加丰富的服务者
参与进来，与陕汽共同提供
超值服务。

陕汽集团董事长方红卫
表示，陕汽有条件有精力更
多地关注后市场方面的增值
与服务，为客户提供全生命
周期解决方案。 (晓言)

陕汽定义中国好品质 车联网示范基地落户陕汽
12月20日，锦湖轮胎在

北京举行了主题为“为了每
一公里”的2012年终总结大
会，锦湖轮胎中国区董事长
李汉燮先生向大家全面展
示了锦湖轮胎近几年来转
变发展思路的新成就和新
进展，畅谈企业在新型市场
环境下的发展与未来。

即将过去的2012年，锦
湖轮胎战略结构调整取得
了突出的成果。在产品上，
锦湖轮胎依托其在天津的
国际化研发机构和专业化
团队，优化产品结构，提高
产品品质，并不断的在高端
产品发力，丰富消费者的选
择。在服务上，锦湖轮胎进
一步完善了“VIP保障政策”
为特色的服务保障体系，率

先向消费者推行大范围的
保障承诺，将“三包”时间由
行业普遍实行的3年期延长
至5年。在社会责任上，锦湖
轮胎与中国和平发展基金
会合作，积极参与关爱弱势
群体的活动，成立了“未来
属于孩子”基金，关爱儿童
成长。

在2013年，锦湖轮胎将
企业经营理念升级为“提升
锦湖轮胎利益共享者的生
活品质”。利益共享，让锦湖
轮胎以更博大、更长远的胸
怀去生产和服务社会；品质
跨越，让锦湖轮胎以更专
业、更专注的态度去赢得每
一次的成功。2013，锦湖轮胎
正扬帆起航。

(本记)

锦湖轮胎扬帆2013
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