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全市地税收入去年首破 70 亿
房地产等三大主体税种入库税款 42 . 37 亿

2013 年 1 月 1 日，标志
着新的一年开始，为了喜迎
新年，聊城百货大楼董事长
许振清、坦博尔羽绒服总经
理新年签售会在金鼎商厦举
行，活动现场人气火爆，坦
博尔羽绒服全场 3 . 9 折起，
市民凭签售卡全场新款立减
现金 30-200 元，满额再送
精美礼品。

1 月 1 日上午 10 点，在
聊城市百货大楼金鼎商厦一
楼大厅看到，市民已经排
了两队很长的队伍，原来
市民都在等待着百货大楼
董事长许振清、坦博尔羽
绒服总经理新年签售。这
些排队的市民手里都拿着
好几张签售卡片，排队等
待。“今天是元旦，我们
都放假了，孩子也从外地

回家了，我们一家人好不
容易能一起出来逛街，早
晨刚进了金鼎商厦门口，
就看到海报说是有许振清
董事长签售会，买坦博尔
羽绒服能便宜。最近天太
冷了，我们一家人都想买
厚点的羽绒服过冬，因为
以 前 买 过 坦 博 尔 的 羽 绒
服，觉得还不错，比较信
赖这个品牌，于是我们就要
服务台要了三张签售卡，打
算签完之后就到三楼坦博尔
羽绒服专柜去挑选，我们三
个都买。”等待百货大楼董
事长许振清签名的市民董女
士告诉记者。

坦博尔羽绒服新年签
售会持续三天，签出近万
张感恩答谢卡。“现在坦
博尔羽绒服已经低至 3 . 9

折，折扣力度相当大，如
果拿到百货大楼董事长许
振清、坦博尔羽绒服总经
理的亲笔签名，那么还会
在 3 . 9 折的基础上在减现
金 30-200 元，并且还有精

美礼品相送，这个活动力
度是空前的，所以选择坦
博尔羽绒服是正确的。”
坦博尔羽绒服的相关负责
人说。

图/文 张鲁彦

百大金鼎坦博尔羽绒服迎新年感恩送实惠

为了迎接 2 0 1 3 年
新的一年的到来，百大
金鼎购物中心二楼女装
商场在 2 0 1 3 年首个元
旦小长假期间，推出了
一 场 精 彩 纷 呈 的 时 装
秀！时装秀的模特全部
由 女 装 商 场 的 员 工 组
成。她们平时都是工作
在一线的销售人员，今
天她们换上时装，踏着
音乐，款款走来。虽然她
们没有曼妙的身材，没
有 专 业 的 台 步 ，没 有 T
型台但是别致新颖的走
秀却赢得了广大市民的
喜爱，模特身上展示的
服装在走秀过程中纷纷
卖出，出现了抢购风潮。

模特们凭着对生活

的热爱，对企业的忠诚，
用心、用情为大家呈现了
一场生动美丽的时装秀，
那一刻，她们成了商场最
亮丽的风景，她们的身影
赢得了阵阵掌声。

“欢乐元旦”时装秀
得到了大楼上下和顾客
的 一 致 好 评 ，不 但 在
2013 元旦长假营造了一
个 温 馨 时 尚 的 购 物 氛
围，促进了销售，也为百
大金鼎分公司 2 0 1 3 首
季开门红增添了浓墨重
彩的一笔。我们每一位
员工都坚信，在公司的
正确领导下，今后的工
作一定会取得更优异的
成绩，为百年百大再添
新功！

百大金鼎购物中心

“2013 欢乐元旦”霓棠丽影时装秀

钜惠降“水城”，七重好礼送不停

百大三联率先掀起新年让利风暴
“亿元低价惠水城，千

万豪礼大放送”，为回馈广
大消费者支持与厚爱，聊城
百大三联率先掀起新年首重
钜惠让利风暴，七重礼遇助
力蛇年购物狂潮。

好礼送不停，购物福利
多

据了解，活动期间，每
天到店的前 300 名顾客，持
宣传单页或报纸广告，无需

购物即可领取感恩大礼一
份；购“节能家电”享受政
府节能补贴最高可享 4 0 0
元；凡持有百大三联惠民卡
购物单件 200 元以上商品，
在享受最低价格的同时，还
可领取惠民感恩大礼一份；

“苏泊尔套装，加湿
器，吸尘器，手机……”购
活动期间到店市民，购物两
件以上商品(单件单价 499

元)，除参加其他活动外，
满一定金额，还有好礼相
送。

新婚有好礼，下县报车
票

针对新婚燕尔，主办方
精心策划，别出心裁，凡新
婚市民购两件以上商品(单
件单价 499 以上)，满一定
金额除参加其他活动外，凭
新婚有效证件还可领取新婚

贺礼一份。
除此之外，针对距离较

远的农村顾客，凡东昌府区
乡镇及农村顾客和下县、下
县乡镇和农村顾客，活动期
间，到店购物单件 300 以上
商品，在享受到其他活动让
利同时，还可报销单人单程
公交车票。

寒冬赢好礼，大奖不停
歇

本次活动期间，主办方
还精心安排了购物大抽奖活
动，“加湿器，电暖气，手
机，笔记本电脑，洗衣机
等”，凡活动到店顾客，购
单件 100 元以上商品，均可
参加购物抽奖活动，中奖率
百分之百。

在这个寒冷冬日，与其
待在家里，何不走到户外，
到百大三联转一转，看一

看，悉心享受百大三联为您
准备的匠心礼遇，购物享钜
惠的同时，还可一览新潮商
品，在这个寒冬，给您的生
活更添一份乐趣。

据了解，此次活动时间
为 2 0 1 3 年 1 月 1 日 至 5
日，好礼多多不容错过，让
利风暴仅剩两天，您还在等
什么？

(张超)

本报聊城 1 月 3 日讯 (记者
凌文秀 通讯员 刘鹏利) 记者
从聊城市地税局获悉，截止 2012 年
12 月 31 日，全市地税部门累计组
织各项收入 74 . 09 亿元，首次突破
70 亿元大关。其中，仅房地产业、建
筑业、金融业营业税管理等三大主
体税种入库税款 42 . 37 亿元。

据了解，截止 2012 年 12 月 31
日，全市地税部门累计组织各项收
入 74 . 09 亿元，首次突破 70 亿元大
关，同比增长 27 . 88% ，增收 16 . 15
亿元，收入增幅比全省平均增幅

24 . 12% 高 3 . 76 个百分点，列全省
17 个市第 7 位，较去年提升 3 位。

收入分级次情况为，中央级收
入 9 . 95 亿元，同比增长 16 . 54% ，
增收 1 . 41 亿元；省级收入 7 . 27 亿
元，同比增长 19 . 56% ，增收 1 . 19
亿元；市县级收入 (全口径统计 )
56 . 87 亿元，同比增长 31 . 28% ，增
收 13 . 55 亿元。2012 年，地税组织
市县级公共预算收入 54 . 37 亿元，
占地税总收入的 73 . 38% ，约占全
市财政公共预算收入的 52 . 2% ，地
税收入为全市经济社会发展提供了

坚实的财力保障。
其中，房地产业、建筑业、金融

业营业税管理，三大主体税种入库
税款 42 . 37 亿元。

去年，市地税局落实国家各项
结构性减税政策，全年减免扶持地
方经济社会发展税收 2 . 19 亿元。按
照转方式、调结构的总体要求，深入
推进二三产业分离工作，174 家分
离企业完成地方税收 3 . 89 亿元。按
照国家政策和省、市政府要求，依法
代征代收各类规费 5 . 33 亿元，有力
地支持了各项社会事业发展。

假期返程
车站不很挤

3 日是元旦假期的最后一天，和前两天相比，聊城火车
站、汽车总站及汽车西站的客流稍微多了一些，不少窗口前
排起了队。据分析，元旦这几天，由于气温较低，市民出行愿
望不强，客流并没比平时增加多少。

本报记者 杨淑君 通讯员 邹琳 摄

本报聊城 1 月 3 日讯(记
者 张召旭) “今年元旦销
量相比去年好很多。”记者走
访城区多家汽车经销商了解
到，2013 年伊始，聊城车市
延续了去年 12 月的旺销势
头，迎来新年“开门红”。

3 日上午，江北汽车城一
家 4S 店里，有 10 多位市民
在挑选心仪的汽车，店内悬挂
了“全系优惠 5000 元起”的宣
传标语。“我平时没时间看车，
正好元旦放了 3 天假，趁着假
期抓紧看看，争取春节能开着
自己的车走亲访友。”东阿市
民王先生说，临近年底经销商
促销力度比较大，所以这时候
买车比较合适。

“元旦期间我们员工轮
休，但来店里看车的顾客很
多，这两天一直忙得不可开
交。”东昌路一家汽车 4S 店
销售人员说，现在 4S 店一天
能接待近百位顾客，仅元旦当

天成交量就突破了 30 台，销
售状况与元旦前相当，可以说
是实现了新年“开门红”。

记者走访城区多家汽车
4 S 店了解到，按照以往惯
例，元旦假期是个分水岭。在
此之前，车商们为了冲量完成
任务，往往将价格降得很低，
甚至于年底最后几天宁可亏
本卖车。新年一过，车价立马
大幅上扬，有些车型甚至回涨
万元以上。但在今年，这种现
象并不明显。“目前国家还没
有出台大的优惠政策，很有可
能和去年一样，车市出现先冷
后热的情况。为避免这一情
况，我们不但没有减少优惠，
反而继续向厂家申请大幅优
惠以吸引消费者。”城区一家
汽车 4S 店市场部经理介绍。

采访中车商们普遍认为，
春节前车市将保持旺销势头，
甚至很有可能出现一波井
喷。

水城车市迎新年“开门红”

2013 年研究生考试 5 日将拉开帷幕。3 日，
聊城大学政管学院心理健康与发展协会举办特
色活动，为考研生减压。

本报记者 杨淑君 通讯员 徐国旺 摄

考研
减压
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