
2013 . 1 . 7 星期一
C09-C10

C

2013年1月10日，新年伊
始，辞旧迎新，雄踞在建设路
与金宇路交叉路口的金宇文
化艺术博览交易城及精品建
材馆光彩夺目，静候开业之日
盛装绽放，金宇家居迎接开业
举办的系列活动也将掀动最
后的狂潮！

金宇文化艺术博览交易
城及精品建材馆是金宇家居
升级改造宏伟规划的首批项
目。2012年初，金宇公司站在新
的起点，以市、区政府“打造金
宇路核心商业圈”工作部署为
指导，依托金宇路升级改造，

加快传统商贸业提档升级，突
出发展现代物流业，制订了五
年发展规划，力争实现“市场
扩到100万平方米，金店扩到
100个，金宇市值达到100亿；销
售突破200亿，利税超过20亿，
社会就业20000人”的目标。其
旗下的金宇家居自立项以来，
得到了市、区两级政府的大力
支持，并在2011、2012年连续两
年被纳入任城区的重点工程
和区级领导包保项目，成为近
两年来全市城市建设发展整
体规划布局的重要部分之一。
历经一年时间建设完成的金

宇文化艺术博览交易城及精
品建材馆，总面积达6万平米。
该馆竣工后，整合融汇了我市
规模及销售影响力大的相关
企业入驻，吸纳了国内外知名
的家居品牌加盟，形成以家居
建材为核心的商业园区。负一
层、一层经营陶瓷，二层经营
洁具，三层经营木地板、楼梯，
四层经营木门、移动门、宅配
等；五六层为金宇文化艺术博
览交易城，是鲁西南地区最大
的高端文化艺术产业园，总面
积17000平方米，设有：金宇美
术馆、西美美术馆、书画区、礼

品区、古玩区、培训中心、收藏
会所、金宇装裱公司等。各楼
层有机组合了多种商业和文
化形态：改装了中央空调、加
建客人步梯、大型电子显示
屏、影音多媒体，增设休息区、
小商品部、餐饮部、综合服务
台等等。相信该商城运营后，
不仅要把金宇家居打造成科
技先进的全方位家居殿堂，更
成为名副其实的家居文化和
市民文化的生活场馆。

据金宇家居领导介绍，金
宇文化艺术博览交易城及精
品建材馆2013年1月10日开业，

原金宇家居装饰城店铺搬迁
入驻新场馆，各店家在盛装新
店喜迎开业之际，纷纷推出原
商品的特价热卖促销活动。金
宇家居为配合商家活动，也伺
机推出大型跨年促销大戏，举
办新老客户“油”礼1000桶赠送
活动、来就送，装房子买家具
购物赢金条、抽奖中家用汽车
等活动。同时，为配合金宇文
化艺术博览交易城开业，金宇
公司不惜巨资举办系列文化
活动。1月10日，“大美山东·文
化金宇”中国美协创作高研班
名家作品展在新落成的金宇

美术馆展出，展览作品均是国
内知名画家的呕心沥血之作，
大幅山水人物画网罗了国内
十余位名家作品；1月10日至12

日，CCTV《鉴宝》栏目组专家
张宁、单国强、蒋文光等走进
金宇，为我市收藏爱好者品鉴
藏品、签订证书、评估宝物价
值，对评选出的宝物，由鉴宝
专家免费开具鉴定证书，金宇
拿出万元奖金馈赠天下藏友；
1月11日，“荷风金宇·当代油
画名家邀请展”亮相金宇西美
美术馆，让您领略著名画家油
画浓墨重彩的风情。（海波）

金宇文化艺术博览交易城及精品建材馆1月10日即将开业

年终奖发不发，发多少，
又怎么花，已经成为近期各大
网站论坛、贴吧的热门话题。
比 起 年 终 奖 的 “ 突 击 式 ” 理
财，越来越多的人开始关注平
日 里 如 何 细 水 长 流 、 日 积 月
累。专业的金融理财师建议，
不管是日常的理财还是年终“突
击式”理财，投资者都要根据自
身经济状况、风险承受能力、财
务目标、日常开支等不同因素制
定不同的理财方案。

同时，一定要在满足个人
日常开支的前提下，再根据个

人财务目标搭配长、中、短期
理财产品。目前，银行理财产
品主要以1-3个月，3-6个月及6

个月以上的固定期限产品和不
固定期限的开放式产品为主。
投资者在制定自己的理财计划
时，可以从以下几个方面仔细
考量，入手选购：

一、从流动性需求考虑，
应配置日常月开支的3倍金额作
为备用金。假设日常月开支为
3000元，则应配置9000元用于投
资安全性高、收益稳定、流动
性高的现金管理型理财产品，

如中银日积月累日计划、交行
天添利C款等产品。

二、可根据收入的实际情
况选择理财产品。一般理财产
品的投资起点为5万元，期限越
长，收益越高。如月收入在1万
元以内，应以满足流动性需求
的财务目标为主。如有5万元以
上的定期储蓄，可转投风险较
低的短期理财产品。

三、可根据风险承受能力选
择不同风险级别的理财产品。根
据资金投资去向，理财产品可分
为 极 低 风 险 、低 风 险 、中 等 风

险、较高风险、高风险五个级
别。建议月收入5 0 0 0元以内的
居民以投资稳健型理财产品为
主，该类产品的风险等级一般
为极低风险、低风险和部分中等
风险产品。该类产品一般投资于
国债、货币市场、信用级别较高
的企业债。

四、巧妙利用现金管理型理
财产品实现个人资产最大化。例
如，喜欢炒股的居民，可以利用
现金管理型理财产品，提高闲置
资金收益。再如，喜欢信用卡透
支的居民，可利用50天的免息还

款期将消费还贷的资金投资于
现金管理型理财产品，实现收益
最大化。

最后，需要提醒投资者的
是，选购理财产品尤其要注重
风 险 的 考 量 。 常 识 告 诉 我 们
“高收益、高风险”，当投资
者在市场中遇见超过正常收益
水平的理财产品时，需更多地
关注其中所涉及的风险因素，
按正常的市场规则，越高收益
的产品，其隐含的风险也会越
高，建议谨慎对待。

（宗禾）

年终奖买理财产品须细考量
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本报讯（通讯员 张新民） 一
元复始，万象更新。2012年12月31日
上午，山东红太阳酒业有限公司
2013年“庆元旦、迎新年”联谊会在
济宁运河宾馆一楼宴会大厅隆重举
办，500余人出席参加了联谊会。

当日的济宁运河宾馆一楼宴会
大厅，灯火通明，其乐融融，高朋满
座，名流咸集。10时30分，济宁市知
名艺术家们表演了精彩纷呈的节
目，会场上掌声不断，气氛热烈。

在一曲美妙的表演之后，山东
红太阳酒业有限公司董事长任春玉
作了热情洋溢的欢迎辞。他说，2012

年，山东红太阳业有限公司在各级
党委和政府正确领导下，以迎接党
的十八大胜利召开为契机，坚持弘
扬与时俱进、开拓创新精神，稳步推
进，扎实工作，在新产品研发、市场
开拓、企业管理和企业文化等方面
都取得了较好的业绩，实现经济效
益与社会效益双丰收。

任春玉董事长表示，在2013

年，山东红太阳酒业有限公司将认
真贯彻落实党的十八大精神，积极
按照上级党委和政府的工作要求，
一如既往地做好公司各项工作，尤
其是要抢抓机遇，塑造“红太阳”
酒业品牌，全面做好新形势之下的
业绩突破，努力为济宁市的经济社
会建设作出应有贡献。

随后，济宁市、嘉祥县有关领
导分别作了重要讲话，对山东红太
阳酒业有限公司历年来所取得的业
绩给予了充分肯定和高度评价，并
对其可持续、科学发展提出了新的
希望和要求。

同时，来到联谊会现场的各界
人士畅谈心声，交流友谊，对山东红
太阳酒业有限公司所取得的业绩深
感骄傲，纷纷对其前景发展表达了
良好的祝愿。山东红太阳酒有限公
司“庆元旦、迎新春”联谊会达到了
预期的目的，获得了圆满成功。

红太阳酒业举办2013年

“庆元旦、迎新春”联谊会
本报讯 任城德利小额贷

款公司成立以来，坚持为农

民、农业和农村经济发展服

务的原则，以“帮您融资、

助您发展、互利共赢”为经营

宗 旨 ，以“ 高 效 快 捷 、诚 实 守

信”为服务理念，为农村经济

的快速发展提供方便快捷的

融资平台，有力地支持了地方

经济的发展，成为地方金融的

有效补充，有效缓解了中小微

企业经营资金贷款难。

中小微企业是近几年区

域金融服务的盲区，主要受

大型金融机构信贷政策和中

小微企业自身缺陷的影响，

而任城德利小额贷款公司恰

恰具备了支持中小微企业的

优势和特点，是对大型金融

机构信贷服务盲区的恰当补

充。2012年度，德利小额贷款

公司为任城区累计发放中小

微企业贷款近 1 . 2 5 8亿元，帮

助近 9 0 余户中小企业解决了

贷款难问题。

任城德利小额贷款公司

的成立和发展还促进了农村

地区多层次、多样化金融体

系的建立，增加了农户及农

村 其 他 组 织 获 得 贷 款 的 机

会，贷款审批时间较短，担

保 形 式 多 样 ， 贷 款 期 限 灵

活，满足了农业生产养殖等

小额贷款和微小企业流动资

金的需求，在一定程度上缓

解了农村地区农户迫切发展

经济而又贷款难的问题。2012

年度任城德利小额贷款公司

为任城区涉农贷款客户发放

贷款累计金额近4500万元，帮

助近 5 0 户涉农贷款客户解决

了贷款难问题。

据了解，任城德利小额

贷款有限责任公司2010年经山

东省金融办公室批准设立，

当年 1 1 月底正式成立，注册

资本5000万元，经营范围是在

任城区办理各项小额贷款；

开展小企业发展管理财务等

咨询业务。公司法定代表人

陈瑞涛介绍，自成立以来，

公司经过探索与实践，从无

到有，从小到大，已发展成

为地方金融的一支重要新生

力量，在支持“三农”、个

体工商户和中小企业方面发

挥着越来越重要的作用，成

为了地方改善农村地区金融

服务、支持中小微企业发展

的重要资金来源，一定程度

上弥补了农户和中小微企业

金融服务的不足，对地方经

济发展起到了积极作用。

德利贷款支持中小微企业发展近1 . 3亿元
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