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百万信赖 百万分享
——— 上海大众汽车全系迎新钜惠

全新上市传祺GS5 1 . 8T车型，售价14 . 88万-22 . 98万元。1月6日晚，以“T动力T生活”为
主题的传祺GS5 1 . 8T上市发布会，在广州时尚地标广州塔隆重举办。在目前月销量突破5000

辆大关，并占据同价位SUV销量前列位置的传祺GS5 2 . 0L车型基础上，新上市的传祺GS5
1 . 8T搭载世界级尖端涡轮增压技术和先进智能适时四驱系统，并突破性的全系标配德国博世
全新第九代ESP电子稳定系统。如此强劲的高配置动力操控组合，有效激活了驰名欧洲高性
能底盘，让传祺GS5 1 . 8T具备了超越绝大部分同价位合资SUV的动力驾控感受。 (陆小虎)

百万，是数字，更是奇
迹；百万，是销量，更是信赖；
百万，是成就，更是感恩。

2012年12月16日，全新桑
塔纳在北京国家体育馆真耀
上市，同时预示着上海大众
VW品牌2012年销量已突破
100万辆，成为国内首个年销
破百万的单一汽车品牌。至
此，上海大众VW品牌2012

年年产销量已双双破百万，
以优异的市场表现巩固行业
领军者地位，稳居行业领头
羊。

如此荣耀加冕，正是由
于广大上海大众VW品牌忠
实拥趸的品牌信赖，用行动
助力上海大众VW品牌稳居

行业领军地位。感恩，已迫不
及待。上海大众VW品牌喜悦
分享，推出迎新钜献，让您优
惠享不停。

至尊享礼：新帕萨特

Passat品牌一直是国内B

级车市的代表，2012年更是
Passat品牌全面收获的一年，
全年销量达到22万辆，始终
稳坐细分市场终端销售冠军
宝座。今年，2013款新帕萨特
在广州车展亮相，对原版车
型进行全面升级，实现了对
自身品质的提升和突破。

现购新帕萨特，荣耀感
受至尊豪礼，享购车3年0利
率，尽显领袖之风。

乐家享礼：朗逸

在全新朗逸的率领下，
朗逸品牌销量节节攀升，2012

年累计销量达21 . 6万辆，上升
之势不可阻挡。作为专为中
国用户量身定制的高品质轿
车，自2008年上市以来，朗逸
品牌依托精湛的造车工艺，
赢得广大消费者的青睐，令
征战A级车市多年的同级车
型望其项背。2012年8月，全新
朗逸越级而来，不仅顺应了
当前车市消费升级的趋势，
更重新定义了国内A级车市
场竞争新格局。

作为家庭最钟爱车型，
钜惠怎能含糊，让购车家庭

体会真正经济实惠购车。现
购全新朗逸尽享1年0利率，
首付30%起；或享5050购车计
划，畅享半价购车。

风尚享礼：Polo

Polo家族自进入中国市
场以来就深受年轻消费者的
喜爱，成为最受欢迎的A0级
品牌之一。2012年，Polo全年
销量超过17万辆，遥遥领先
于竞争对手。Polo家族产品矩
阵全面覆盖A0级车市，Polo

车型充满时尚感，备受都市
年轻人群的推崇；先锋跨界
的全新Cross Polo以自由不
羁的个性得到前卫青年的追
捧；2012年9月份刚刚上市的

高 性 能 运 动 型 小 车 P o l o
GTI，凭借堪比赛车制造工艺
的过硬品质，迅速成为精品
运动车型典范。

车型有范，优惠更风尚。
现购Polo，狂享2年0利率，首
付30%起；或5050购车计划，半
价购车；抑或享3年低利率，
首付30%起，每种优惠方案，
各种不同风尚style，任您随意

选择。
凭借对高品质的执着追

求，上海大众VW品牌实现品
牌价值的向上突破，在激烈
的市场竞争中摘得头筹。年
销售百万辆是历史性纪录，
也是全新的起点。在迎新贺
岁之际，上海大众汽车浓情
钜献优惠豪礼，让消费者尽
享购车。 (朝辉)

上班、加班、学习、上
班……经过365天这样的循
环，终于到了一年中“收获”
的季节，是时候用丰收的奖
金慰劳一下自己。购车，已成
为多数消费者的第一选择。
尤其是白领群体，正处人生
阶段的上升期，购车成为事
业进步的重要符号。驾驭自
己喜爱的车型，彰显时尚品
位的同时，亦宣扬自己的独
特个性，面向风格各异的白
领，上海大众汽车Polo绝妙演
绎“心灵捕手”，精准抓住白
领群体的喜爱特征，集多项
优势于一身，满足新生消费
力量的各种style需求。

惺惺相惜一路随行

“出于职业习惯，我对一
切最潮、最时尚的东西都十
分敏感，第一次在路上见到
Polo的时候，我就认定它就是
我想要的。”车主Andy在一家
时尚杂志担任策划，工作中
的挑剔眼光也延续到了日常
的方方面面，他经过了反复
筛选，最终选择了一部白色
的1 . 6L致尚版Polo。

对此，他分析道：“它
的外观设计简洁利落，气质
上就给人一种现代感，和我
们这些年轻人的生活态度也
很搭。”如其所言，Polo以
镀铬高光格栅条与上翘大灯
的简单组合构成犀利的前
脸；有力上挑的侧身腰线，
将自信与时尚表达得淋漓尽
致。

智在其中轻松闯荡

激情于外，又不乏内
涵，唯有如此，当决定要起
航时，动力才能无比强劲地
迸发。

房产销售志明坦言：

“做销售压力很大，特别是
客户少的时候。大概就因为
这样，我喜欢在高架桥上开
足马力，通过速度的刺激来
释放压力，我很享受13秒破
百的刺激过程。”Polo搭载
的1 . 4/1 . 6EA111发动机，拥
有低转速高扭矩的绝对优
势。强劲力大于同级任何车
型，起步和中级加速均如离
弦之箭般动力十足。

静谧的驾车环境也让志
明很满意，“Polo在静音方面
就做得很好，下班高架上车
里放着轻音乐的时候，几乎
听不到噪音。”如此表现，
一部分要归功于Polo发动机
凸轮轴采用的静音链条，噪
音更小，而使用周期较传统
皮带则大大延长，拥有比同
级车更高的工作可靠性。

德系护卫安全相伴

谈起为什么买德国车，
医生黄小姐说：“我爸妈也都
是医护人员，因此对健康和
安全很重视。说到严谨，第一
反应就是德国工艺，因此买

的德国车。Polo也的确做得不
错。车身的钢板按上去就很
厚实。” Polo包括车顶及左
右侧围等在内的主体结构均
采用激光焊接，车身强度比
传统点焊提高30%，这身钢
筋铁骨在同级车中足以傲视
群雄，实现安心防护。

Polo在任何时候都为安
全想得更多：在ABS+EBD+
CBC安全系统的辅助下，即
使出现意外情况，驾驶员仍
可稳定控制方向，避让障碍
物，稳定车辆行驶路线；前雾
灯具有弯道辅助照明功能，
可有效减少夜晚过弯的近处
盲区。

进入中国市场已逾十年
的Polo品牌一直保持稳步的
发展，在国内的累计销量已
经超过80万辆，成就A0级车
市佼佼者。现购Polo好礼享不
停，狂享2年0利率，首付30%

起；或5050购车计划，半价购
车；抑或享3年低利率，首付
30%起，每种优惠方案，各种
不同风尚sty le，任您随意选
择。 (小叶)

欧马可高端中轻卡采用跻
身世界三大柴油动力之首的康
明斯动力，以过硬的产品品质
积极响应国家节能减排号召，
造福全社会。欧马可北京经销
商刘先生告诉笔者：“欧马可
高端中轻卡在北京市场非常
畅销，一方面是因为其先进可
靠的环保性能完全能够满足
北京最为严格的排放要求，另

一方面是因为其节油性能深
受用户青睐。”以欧马可5系为
代表的欧马可高端中卡从动
力强劲、车身轻量化、底盘高
强度等方面全方位地保证国
内中卡用户以多拉快跑稳赚
高利润，确保用户早日实现增
收创富的运营目标。

2013年，福田汽车欧马可
品牌将在积极落实“福田汽车

2020战略”规划，提出“以卓越品
质勇迎市场挑战，以联合创新
抢抓市场机遇”的发展路线，
将争当“欧洲标准高端中轻卡
引领者”视为战略性目标。欧
马可高端中轻卡更是会在欧
马可品牌明确发展思路的指
引下以欧洲标准、卓越品质带
领更多的国内用户开启创收致
富的新篇章。 (王鑫)

日前，康明斯公司在泉城
济南盖世物流基地和众多加
油站举办了“康明斯ISF轻型
发动机冬日送暖”的活动，为
寒冬中辛勤工作的广大司机
朋友免费送去了手套、帽子等
御寒物品。

有使用配备了康明斯ISF

发动机整车的轻卡司机表示，
自己的车以为济南的一些超市

配送肉类和蔬菜为主，基本每
天都穿行在泉城的大街小巷，
感觉发动机不但动力强劲，省
油，而且自从几年前购买这台
车以来，发动机从未出过毛病。

据悉，康明斯ISF发动机是
国内唯一一款能做到50万公里
无大修的轻型发动机产品，无
大修里程数是国内同类产品
的2倍左右。而且，该发动机的

平均保养间隔为2万公里，相对
于国内同类产品5000公里左右
的保养间隔，其保养效率是国
内同类产品的4倍左右。

据了解，此次“康明斯ISF

发动机冬日送暖”活动，只是
康明斯公司年终系列关怀活动
的一部分，同时开展的还有“经
销商关怀”及“寻访50万公里无
大修金牌用户”活动。 (本记)

绝妙演绎心灵捕手

Polo精准占领白领挚爱高点

14 . 88万元起 传祺GS5 1 . 8T闪耀上市

欧马可引爆高端中轻卡品质革命

康明斯ISF发动机冬日送暖
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