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C110 支持蓝色经济发展
服务宜居城市建设
青岛建行——— 岛城经济发展的“新引擎”

以支持地方经济、服务百姓民生为己任，2012年，青岛建行重点支
持青岛市基础设施建设、小微企业、民生等领域，用实际行动为半岛蓝
色经济区龙头城市提供优质的金融服务，并针对青岛市政府提出大力
发展蓝色海洋经济的规划，制定了《支持蓝色经济发展服务宜居城市
建设》综合金融服务方案，扎扎实实服务青岛市实体经济、蓝色经济区
建设和外向型经济的发展，成为岛城经济发展的“新引擎”。

服务地方，启动蓝色经济新引擎
2012年，青岛建行先后为西海

岸、蓝色硅谷、地铁三号线等重大
基础设施项目提供金融服务。制
定了各类理财融资、债务融资、信
托融资以及建立特色蓝色海洋产
业基金等服务方案，有力地推动
了政府规划实施和政银企合作。

同时，该行紧扣青岛蓝色经
济建设主题，强化蓝色经济金融
服务。以青岛海洋科学与技术国
家实验室为主导，推进西海岸海
洋产业转型升级；对入驻蓝色硅
谷的海水资源综合利用开发、海
洋药物和生物制品及海洋装备等
领域的企业提供融资支持。积极
探索研发海域使用权、港口码头

使用权、海洋捕捞证、海洋新兴产
业专利权等各类质押贷款产品，
丰富涉海服务品种，为青岛市蓝
色经济区建设提供“血液”。

创新国际业务，服务外向型
经济。根据青岛外向型经济发展
特点，青岛建行积极创新国际业
务。对于进口大宗商品类外贸企
业，该行积极操作“融货通”业务，
向企业提供融资、结算服务等一
体化的综合业务服务。2012年，青
岛建行实现国际结算业务量183

亿美元，同比增长超过10%。跨境
人民币结算业务量95亿元，同比
增长高达75.93%，外商直接投资业
务实现零的突破。

勇挑重担，扶持小微助力“三农”
青岛建行在小微企业和“三

农”服务领域大胆创新突破，以特
色服务、特色产品解决个性化融
资需求。

加快产品创新，服务领域不
断拓宽。青岛建行积极转变服务
方式，提出“社区金融”理念，从

“等客户上门”到“走进社区、贴近
客户”，小微企业业务向“零售化”
和“小额化”转型。2012年，该行小
微企业贷款增幅达34.27%。

重点支持涉农领域，加大涉
农贷款投放。2012年，青岛建行获
准开办新农村建设贷款后，在支
持旧改、现代化农业、保障性住房
等方面储备了多个项目，力求为
新农村建设提供更完善的金融服
务。首创的“公司+担保+农户”个
人支农贷款模式取得了积极的社
会和经济效益，2012年个人支农贷
款本年投放3000余笔，有效满足了
农户贷款需求。

践行责任，拓展民生服务领域
住房金融业务推动惠

民安居。作为传统优势业
务，青岛建行住房金融业
务继续领先同业。

2012年新上线的“房e

通”电子商务个贷频道，实
现了从房产信息的发布、
查询、交易撮合，再到贷款
申请、贷后服务、交易资金

托管等“一站式”全面服
务。该品牌的推出真正实
现了“便民服务”，同时也
使“买房卖房到建行”的
服务品牌深入人心。

助力民生工程，拓展
服务领域。2012年，该行
成功中标青岛银行企业
年金托管业务资格，同

时，成功取得青岛市房屋
维修资金承办资格。2012

年借记卡全新升级金融
IC卡，发卡量在当地同业
名列前茅；推出新型支付
结算工具“结算通”卡，双
向汇款免费、免开卡费等
优惠措施为客户节省结
算成本。

创新产品，助推业务发展
不断创新产品和服

务，破解企业融资瓶颈，是
青岛建行各项业务实现快
速、持续发展的驱动力。

产品创新开辟金融服
务新空间。2012年以来，青
岛建行陆续推出了婚纱街
分期、安居分期、旅游分
期、车位分期、商铺租赁分
期、车险分期、现金分期、

高端车分期等十余个新产
品。建立了银企联动业务
团队，开展“银企联动产品
创新”，推出了生产设备
按揭贷款、“安逸融”贷
款、“海外融资保”等产
品，帮助客户实现战略转
型。

创新平台迎来电子
商务金融时代。2012年，

青岛建行推出了以专业
化金融服务为依托的电
子 商 务 金 融 服 务 平
台———“善融商务”，半年
多以来，该平台注册会
员、上线企业客户数量、
交易金额均快速增长，并
成功签约了海尔集团、澳
柯玛集团、中能集团、安芙
兰、基鸿装饰等知名企业。

本报记者 孟艳

青青岛岛建建行行外外景景。。((资资料料片片))
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