
无愧“山东省百姓最信赖海参品牌” 无愧“诚信威海--食品行业榜样企业”

双举海参，日照港城美名扬
双举海参的诚信经营体现在每

一个环节。双举让每位到店选购海

参的顾客先尝后买，且多次以先发

货后付款的方式为顾客免费发货，

尽管这种方式成本很高，员工们起

初也都觉得很心疼，但是双举海参

总经理李双举还是坚持了这一做

法，让所有顾客对海参满意后再付

款，用李双举的话说：“我坚信我们

的诚意会换取顾客的诚信”。

11月6日，双举·威海刺参走上了大
连中国国际渔业博览会的舞台，引得国
内外客商云集现场，争相品尝双举海参
的好味道。

当天上午10点10分，国际渔博会开
幕式刚刚结束，威海展区的双举海参展
位前便突然挤满了众多国内外的客商。

“这是几年的海参怎么这么大？”一位客
商刚围上前，双举海参工作人员就递上
一大块即食海参。筋道爽滑的口感让他
们对眼前的“双举·威海刺参”充满了浓
厚的兴趣。“这个是我们的即食海参，大
家品尝一下。”听到工作人员的介绍后，
展位前的客商纷纷接过工作人员递过
来的即食海参，放入口中品尝。“脆嫩又

爽滑，味道真得好极了。”一位客商在离
开后不久，又带着几位同伴赶过来，继
续品尝美味的双举即食海参。人越聚越
多，没过多久，一盆即食海参即被品尝
完毕，工作人员又端出几盆海参招呼不
断围上来的客商品尝。“我以前从没吃
到过这么爽口的海参产品，以后一定要
多买一些。”一些外地客商品尝后仍意
犹未尽。

当天的展会上，前往双举海参展
位咨询洽谈的客商络绎不绝，其中不
乏国外客商。“今天一开幕就有一帮接
一帮的客商涌来争相品尝，他们都对
双举海参拥有浓厚的兴趣。”能来参加
此次国际渔博会，双举海参总经理李

双举非常兴奋：“威海刺参是‘威海八
珍’之一，是海珍品中的珍品，我们的
双举?威海刺参在威海已有名气，口碑
一直很好。”李双举表示，在市海洋与
渔业局的带领下，双举海参前往大连
参加渔博会，是给双举海参品牌走向
世界搭建了平台，有助于提升双举海
参的知名度和品牌影响力。“我们非常
感谢市海洋与渔业局能给我们这次机
会，我们要更加积极地参加国际展会，
打响双举·威海刺参的品牌。”李双举
说。

相信在接下来两天的国际渔博会
上，双举·威海刺参还将给全世界客商
带去更多惊喜。

5年前，一位河南某企业的老总收
到日照朋友送来的海参礼盒，在品尝后
他感到口感、品质都很不错，于是记住
了“双举”这一品牌，从此固定从双举邮
购海参。

今年6月，这位老总再次从双举海
参邮购了价值8000元的海参，却粗心地
将8万元打到了双举海参的账户上，工
作人员查出后立即将多余的款项返还
给他。他收到后大为感叹：“我的确没有
选错品牌！”

双举海参的诚信经营体现在每一
个环节。双举让每位到店选购海参的顾
客先尝后买，且多次以先发货后付款的

方式为顾客免费发货，尽管这种方式成
本很高，员工们起初也都觉得很心疼，
但是双举海参总经理李双举还是坚持
了这一做法，让所有顾客对海参满意后
再付款，用李双举的话说：“我坚信我们
的诚意会换取顾客的诚信。”

双举的诚信还体现在管理上。李
双举将进货“大权”派给员工，员工们
组成了“进货委员会”，共同为海参的
进货把关，得到极大信任的员工们更
加谨慎行事，经过凭经验挑海参、送检
以及发泡实验三道工序严把品质关。

“李总常常告诫我们不要带着犯罪感
去经营。”双举的诚信机制让员工懂

得，尽管以降低成本或其他捷径谋取
利润会让他们赚更多钱，但是博取顾
客信任的诚信经营方式，却让企业有
了更好的口碑，也铺就了更长远的发
展之路。

带着这样的信念，双举海参赢得了
好口碑。在2011年山东省消费者协会联
合举办的山东省海参行业高峰论坛上，
双举海参凭借着诚信经营、良好的口碑
以及民众投票率获得“山东省百姓最信
赖海参品牌”称号。在他们看来，诚信是
一面明亮的镜子，员工之间、员工与消
费者之间将继续传递诚信，彼此照亮对
方的心灵。

双举·威海刺参走上国际舞台

引得国内外客商云集

商业
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