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今日烟台 C13

打造烟台首家“工厂店”
在烟台莱山盛泉工业园内，有一家特殊的TOT皮衣生活馆

隔本报记者 秦雪丽

qlwbqxl@vip. 163 .com

看着每个月的销售记
录，曲学斌没有想到，在整
个服装行业处于逆境的现
状下，每个月的销售数据
还会翻倍地增长。这使他
更坚定了一句话：服装业
确实需要探索新的模式和
出路。

2012年10月份，做了十
多年外贸生意的烟台宏源
时装有限公司董事长曲学
斌，在自己的工厂外开了
一家“工厂店”，推出自己
的皮衣品牌TOT。

每月销量

都翻倍增长
17日，记者来到位于莱山

区盛泉工业园内的TOT皮衣
自营店，与普通服装店选址不
同，曲学斌没有选择热闹的商
业中心区，而是依附自己的工
厂，开起了“工厂店”。据了解，
这种“工厂店”的模式，在烟台
尚属首家。

尽管处于安静的工业园
内，但门前停放的车辆及来往
的人群，彰显着专卖店生意的
火爆。在TOT皮衣自营店内，
记者看到这个自营店更像是一
个小商场，建筑面积大约有
1600平方米，各种款式的皮衣、
皮草让人大饱眼福。

“尽管开业不久，但生意不
错。”店内一位销售人员介绍，
很多消费者都是回头客，而且
一个顾客来了之后，往往会带
来更多的顾客。

曲学斌介绍，据公司统计

数据显示：自2012年10月份开
业以来，每个月的销量都以翻
倍的速度增长。在整个行业萎
靡不振的现状下，这个数据可
谓理想。

据了解，烟台宏源时装有
限公司公司自1998年成立以
来，一直以单纯的代加工为主，
订单主要以欧美市场的品牌皮
衣服饰为主。

来料加工，固然简单省事，
但对国外市场依赖性强，企业
在经营中遭受着很多被动。

曲学斌早就清醒地认识到
行业的处境及改革迫在眉睫，
经过3年的筹备与考察，2012

年，烟台宏源时装有限公司实
现了一次华丽转身。由原来单
纯的皮衣出口外贸大户，转向
外贸内销两条腿走路。创建自
主品牌，面向国内市场，推出了
TOT品牌服饰。

拥有200多种款式

还可个性化定制
十多年的外贸代加工，使

烟台宏源时装有限公司积累
了丰富的生产加工经验，无论
是在设备工艺，还是在员工技
术能力方面，都不存在问题。

曲学斌介绍，目前厂内车
间的机器设备，九成都是从国
外引进。在设计团队方面，有
来自西班牙、韩国的优秀设计
师，并有自己独立的设计团队1

十多人。“目前推向市场的皮
衣，男装和女装加起来，大约
有200多个款式。”

随着时代的发展，皮衣也
逐渐向时装方向发展。“以前
的皮衣，就像盔甲一样，只要
穿到身上暖和就行。”曲学斌
说，而现在，消费者的要求提
高了，既要舒适轻薄又要美
观。比如，现在的一件皮衣衬
衫，压缩一下也就只有一个棒
球那么大小。

追求个性化是很多年轻
消费群体的共性，为此，TOT

皮衣自营店专门推出个性化
定制服务。在定制区，记者看
到货架上摆满了五颜六色的
多种皮料，并配有拉链、纽扣、
毛领等相关辅料。

“顾客可以根据自己的
喜好，选择中意的皮料、喜欢
的辅料配饰进行搭配设计，
量身定做。”曲学斌说，这个
店更像是皮衣爱好者的一个

“生活馆”，馆内提供了 6 0款
简单的样衣，在此基础上，顾
客也可以融入自己的个性化
元素，比如把自己的照片、签
名或喜欢的配饰设计到皮衣
上。

“从目前的定制情况来
看，以皮草较多。”曲学斌说，
这种模式，给消费者留出了
广阔的发挥空间，迎合了当
下消费者追求个性和新颖的
心理特点，在提供服装的同
时，也给消费者提供了一种
体验式服务。

三年内将覆盖

省内主要城市
曲学斌称，除了TOT品

牌，他们还将培育一个d r i nk
piano品牌。

TOT品牌主要针对商业
正装，在原料使用上非常考究，
以商务人群为主，打造成一种
高端产品。而drink piano品牌
侧重于“快时尚”，更注重设计
款式，流行时尚元素，价位适
中，适合年轻时尚的中端消费
人群。

在皮衣的做工上，TOT也
力争创新，将蚕丝、羽绒、骆绒
等加到皮衣内，既轻便又给保
暖效果增加一道保障。

目前，烟台宏源时装有
限公司在全国已有 7家自营
店，凭借优良的品质，国际化
的做工，及实惠的价格，TOT

品牌皮衣被越来越多的人熟
知。“三年之内，将在省内知

名的城市都开设自营店。”曲
学斌称。

皮衣尽管是一种高档消费
品，但相对其他服装，受季节性
限制较大。“每到夏天，便没有
了市场。”曲学斌介绍，为了打
破这种限制，他们目前也正在
寻找一些新的利润增长点，比
如开发皮包、皮带、皮鞋等相关
附带产物。

鸡蛋要放到多个篮子里。
经过对市场的多次考察和研究
后，曲学斌在勇敢地撬开国内
市场的同时，也并没有放弃经
营多年的国外市场。

“两条腿都要走路，共同发
展。”曲学斌介绍，在做好外贸
订单的同时，他们会把更多的
精力倾向于培养自己的新品
牌。预计两年后，内销和外销将
均衡发展。

原皮全部进口

价格都是批发价
2012年9月份以来，TOT品

牌皮衣已在北京、兰州、武汉等
地相继开了7家自营店。其中第
7家自营店在烟台开业，作为
“工厂店”，烟台TOT自营店也
更为特色。

“‘工厂店’之所以受青睐，
其实道理很简单，一是品质好，
二是价格实惠。”曲学斌告诉记
者，满足了顾客的这两大要求，
店铺自然受欢迎。

好品质的原料，才能做出
好的产品。曲学斌介绍，在皮衣
原 料 上 ，他 们 也 非 常 讲 究 ，
TOT皮衣的原料全部进口，以
英国和新西兰两国的优质原皮
为主。因为相对与国内养殖场，
国外养殖场具有规模化特点，
提供的原皮，其标准要求更严
格。

“动物原皮与人的皮肤
一样，具有阶段性的特点，年
龄段不同，皮肤的柔软度等
特 点 自 然 不 同 。”曲 学 斌 介
绍 ，以 羊 皮 为 主 ，分 为 羔 羊
皮、小羊皮、大羊皮、老羊皮。
其中，羔羊皮、小羊皮皮质柔
软，透气性好，“这也是我们
选择的原料对象。”

相对于其他皮衣厂，烟台

宏源时装有限公司有自己独到
的优势。曲学斌说，公司在淄博
筹建了制皮厂，从国外进口的
原皮会送到这个制皮厂，进行
加工制作。据了解，像烟台宏源
时装有限公司一样，从原料的
生产加工到服装的设计缝制实
现一条龙的企业，从全国皮衣
厂家来看，也并不多见。

经过几年的发展，制皮厂
已经初具规模，生产规模达到
中上游水平，每年的制皮量完
全可以满足自给。“关键是减少
了周转环节，从源头上降低了
成本，也保证了原料的品质。”

价格实惠是TOT皮衣自
营店的一道“杀手锏”。在店内，
记者看到不少皮衣都可以打
折，有的低到2折左右，看起来
非常诱人。“同种品质的衣服，

‘工厂店’的价格要比商场便宜
近一半。”

曲学斌说，作为“工厂店”，
店铺是企业自己的，没有房租
成本，也没有商场扣点的压力，
工厂生产好的皮衣、皮草，可以
直接拿到店铺进行销售，减去
了物流成本。“因为流通环节的
减少，皮衣都是按照批发价格
对外出售。”

公司简介：

烟台宏源时装有限公司，坐
落于海滨城市山东烟莱山区盛
泉创业中心福达路5号(莱山经
济开发区管委西50米)，成立于
1998年,是从事皮革服装设计、生
产、销售的大型服装公司。距离
烟台港口仅需15分钟车程、距离
青岛港口约3个半小时车程。

历经多年的艰苦创业和发
展，烟台宏源时装有限公司成为
中国北方最大的皮革服装生产
企业之一，是烟台市出口创汇骨
干企业。公司占地40多亩，员工
500余人，拥有服装专业生产线
20余条，年产优质皮衣60-80万
件。生产设备精良，工艺先进，检
验手段完善。电话0535-2107623；
4008110299。

皮衣保养

无论何种皮革制品，最普通
的保养就是防止其发霉。霉菌是
造成皮革发霉的主要原因，而潮
湿则是霉菌繁殖的根源。因此，
皮革制品在保存过程中要保持
通风干燥，避免阳光直接曝晒，
皮革受潮时应及时晾干。

皮革制品沾上汗液或雨水
时，应立即用干软布或软纸吸去
汗液和雨水，再用潮湿的软布擦
净，而后挂晾干燥。若沾上油污
则应用棉布蘸氨水、酒精和水的
混合液擦洗污处，而后通风挂晾
干燥。

需注意的是，穿用裘皮服装
时，要做到五防，即“防雨淋、防
潮湿、防曝晒、防摩擦、防油垢”。
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TOT地址路线图

TOT皮衣“工厂店”内的定制区。 本报记者 秦雪丽 摄
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