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远遥渔港，六成多渔船歇业
新鲜海货减少，冷冻鱼撑起水产市场近半摊位

□见习记者 赵 辉 报道
□实 习 生 梁月康

本报1月27日讯 “这是最后
一趟出海，得回家过年！”27日，远
遥中心渔港一位渔民边干活边介
绍出海情况。记者走访远遥中心
渔港获悉，超过三分之二的渔船
已停港靠岸，务工渔民大多已回
家过年。由于本地新鲜鱼捕捞量
减少，水产市场已经有近一半摊
位出售冷冻鱼。

27日下午，远遥中心渔港内，
部分渔民正在修补破损的渔网。
渔港内只有3位渔民叫卖刚捕捞
上岸的海鲜，没有了往日的热闹
景象；避风港湾内，也停泊着大量
的渔船。“我们这是最后一次出海
了。”今年56岁，正在修补渔网的
贺百万告诉记者，他老家齐齐哈
尔，今年第一次到船上干活，再有
不到10天时间，他就要坐轮船回
家了。不过，船东告诉他们，最后
一次能不能出海，还得看天气。

已经有30年船上作业经验的
苗先生说，远遥渔港内大约有350
艘渔船，不过，已经有超过三分之
二的渔船停靠在避风港湾内，不
再出海捕捞。苗先生称，渔民大多
来自外地，年底都要回家过年，

“早在阳历年时，就有部分渔船停
港，准备来年谷雨前后再出海捕
鱼。”苗先生表示，现在能出海的
渔船，大多是超过500马力的大渔
船，抗风能力强，出行距离远，在
海上能待至少半个月。

大半渔船靠岸歇业，最直接
的影响就是新鲜海货数量的减
少。在威海市水产品批发市场，
已经有近一半摊位出售冷冻鱼，
也有部分摊位既有用冰覆盖的
新鲜鱼，也有冷冻鱼出售。

摊主李先生告诉记者，目前
市场内各摊位一般都有冻鱼，主
要包括刀鱼、带鱼、鱿鱼、黄花鱼
等。摊主李女士说，冷冻鱼一般
是从9月份开始冷藏储存，“那个
时候捕鱼量比较大，储存冻鱼主

要是为了保障年底时的市场供
应”。大约在4天前，摊位上已出
现冻鱼。一般来说，来年三月份
前，市场主要销售冷冻鱼；三月
份以后，随着渔船出海捕鱼，新
鲜鱼数量不断增加，冻鱼数量会
逐步减少。

在价格方面，冻鱼和同品种
新鲜鱼基本持平，不过多位摊主
表示，随着春节的到来，鱼的销
售量不断增加，冻鱼的价格也会
逐渐走高。

24日，市政府副秘书长、行政
审批中心管理办主任丛培祥和长
城爱心大本营发起人刘长城来到
文登侯家镇，为困难户送去米、
面、油和药品。据了解，刘长城自
2008年到2010年在侯家镇挂职党
委副书记，结了30多户“亲戚”，挂
职结束后，市行政审批中心将这
些“亲戚”纳为大家的亲戚。图为
刘长城(左二)、丛培祥(左三)看望

“亲戚”。 (长城爱心大本营供图)

销售冒牌摩托车套链

男子被罚两千元
□记 者 齐 璐 报道
□通讯员 朱圣辉

本报1月27日讯 20套来自
临沂摩托车配件市场的“宗申
牌”摩托车套链被荣成工商确认
为假冒产品，送货人李某被罚款
2000元，20套假冒“宗申牌”摩
托车套链被没收。

日前，荣成石岛湾工商所的
执法人员在东山街道办事处东
山村巡查时，发现一辆送货车停
在一家摩托车修理店门口，正在
卸货，执法人员上前查看。男车
主立即关上车门，声称自己已送
完货，要马上去另一家店送货。
车主神情慌张、说话吞吞吐吐，
工商人员觉得可疑，要求男子打
开车门，检查车内货物。经查，男
子车上的20套“宗申牌”摩托车

套链没有产品合格证，包装盒制
作粗糙。执法人员当场根据包装
盒上的联系方式联系厂家，发现
厂家不是宗申集团的下属厂家，
执法人员初步认定这批产品有
问题。

经调查，男子姓李，家住济
宁，考虑到春节将至，摩托车修
理店生意火爆，对配件的需求量
大。李某从临沂摩托车配件市场
购进了一批假冒配件，送到东部
沿海城市销售。

根据掌握的资料，执法人
员联系重庆市宗申集团销售服
务有限公司，确认李某销售的

“宗申牌”摩托车套链侵犯了宗
申集团的注册商标专用权。25
日，执法人员对李某罚款2000
元，没收20套假“宗申牌”摩托
车套链。

┬专刊记者/侯真珍

贺香港顺翔商业地产经营管
理有限公司(威海)常务副总经理胡
宇鹏获得2012中国房地产(齐鲁)优
秀职业经理人。

近年来受国家调控政策抑制
投资性住房需求的影响，全国住宅
地产相继告别狂热抢购时代，被压
抑的投资性需求转向了商业地产，
给商业地产带来了新的发展机遇。
商业地产的开发与住宅地产的开
发有很大的不同，这两者之间有哪
些不同特点？商业地产的开发又有
哪些优势呢？威海的商业地产开发
对威海的经济发展又会产生哪些
积极作用？为此，我们特别采访了
香港顺翔商业地产经营管理有限
公司(威海)常务副总经理胡宇鹏。

笔者：目前住宅地产热潮已
过，好多开发商跃跃欲试转入商业
地产。万达董事长王健林警告不是
谁都能做商业地产的。那么请问商
业地产和住宅地产最大的区别是
什么？

胡宇鹏：商业地产的开发与住

宅地产的开发有很大的不同，最大
的区别在于服务对象和基本功能
不同。商业地产是一种具有特殊价
值的地产，它不仅仅依附于某一特
定的钢筋水泥建筑物来体现自己
的价值，其潜在价值是“渠道价
值”，是为产品交易提供渠道。住宅
地产的基本功能是“住”，而商业地
产的基本功能是“商”，即交易。商
业地产不在于钢筋水泥建得有多
漂亮，而在于这块地点是否能有效
交易(能够接触到它所需要的消费
者)。商业地产卖的是“接触客户的
机会”而非建筑价值，与所在地区
的城市规模、经济发展水平、人口
数量等诸多非房地产因素有着密
切的关系。

笔者：威海商业地产开发的现
状如何？

胡宇鹏：纵观威海商业状况，
主要有以下几个特点：商业模式单
一、大商业分布过度集中、商业经
营模式雷同、缺乏核心竞争优势等
等。随着威海市经济的发展，市民
生活水平的稳步提高，其消费的意
识和消费欲望也日渐强烈，而消费

观念和习惯也随之改变。消费者消
费行为的改变，必然会导致商业模
式的变革来满足消费者的消费欲
望，反之将被消费者抛弃，被市场
淘汰。威海市商家已认识到消费者

“便利式消费、一站式消费、体验式
消费、享受型消费”的意愿和需求，
亦正努力做出调整和改进，力求留
住消费者。

笔者：高新·城市广场在威海
商业地产的开发上有什么示范和
带动作用，能否给我们介绍一下高
新·城市广场的情况？

胡宇鹏：威海高新·城市广场
作为威海城区内标志性大盘，是威
海经济发展、城市化进程的必然产
物，是城市功能多样化、城市形象
特色化、城市资源集约化及城市物
业更新发展的新需求，必将成为威
海商业、财富、新生活方式的标志
和典范，成为威海城市形象的代
表。

威海高新·城市广场位于威海
市世昌大道270号，处在威海市高
新技术开发区核心区位。项目地理
位置优越，交通便捷，综合优势得

天独厚，有着良好的发展前景和升
值空间。交通便利，各项基础设施
完善。项目总占地面积近200亩，总
建筑面积约50万平方米，是威海市
第一家集休闲、购物、餐饮、娱乐、
住宿、酒店、写字楼、公寓、高档住
宅及特色商业街等多功能为一体
的国际化生活体验式城市综合体。
项目全面开业后将引进经营商户
数千家，解决就业人数上万人，具
有巨大的社会、经济效益。高新城
市广场，将真正让威海市民尽享便
捷、繁荣的都市生活。

笔者：我们知道香港顺翔商业
地产经营管理有限公司是商业地
产领域优秀服务商之一，能给我们
简单介绍一下香港顺翔集团的基
本情况吗？

胡宇鹏：香港顺翔集团由香港
顺翔商业地产经营管理有限公司、
深圳顺翔行房地产策划有限公司
等分支机构构建而成，是中国第一
批商业地产服务企业，专注于房地
产全程策划服务。业务有土地运
作、前期策划、项目规划、销售代
理、招商代理、物业管理技术输出、

商业管理技术输出、企划宣传等，
完成全国近百个地产项目的全程
策划运营。公司将不断整合资源优
势，汇聚行业精英，形成了专业化、
规范化、全程化的高效运作体系，
更好更优地服务中国地产业。

经过多年来不懈的努力，香港
顺翔已成为商业地产领域优秀服
务商之一，为中国的商业地产做出
了卓越的贡献。为了项目后期的经
营需要，顺翔地产机构成立了顺翔
商业经营管理公司，对合作项目进
行全面的运营管理，为合作项目提
供最先进的运营思路，为开发企业
保驾护航，使得开发企业更好地专
注地产开发。

值此新春佳节到来之际，本人
代表香港顺翔商业地产经营管理
有限公司祝威海人民新年快乐,万
事如意!我们将一如既往地坚持“以
市场为准则，以专业为基础”，“务
实，创新，努力，进取”，为客户谋求
利益最大化，降低客户投资风险，
以最大的信心和努力确保项目运
营成功，力争成为商业地产领域最
务实、最具责任的服务商。

格谁与争锋，因我不同

十三年磨砺，铸就商业地产界传奇
——— 访香港顺翔商业地产经营管理有限公司常务副总经理胡宇鹏

胡宇鹏：高级策划师、高级营销师、房地产策划资深人士，十三年房地产行业从业经历，
长期从事商业地产、房地产的管理及相关的规划、开发与营销策划工作，曾主持和参与了多
项大型商业地产、房地产项目的全程整合和营销策划工作，以及各式类性质房地产开发项
目及城市区域发展的研究。

主持或参与操作的项目达二十多个，总面积达300多万平米，项目覆盖广东、浙江、山
东、安徽、四川、重庆、河南、江苏、天津、福建等省市。

熟练掌握项目开发的前期市场调研、项目可行性研究与定位、概念规划、项目定位、项
目营销推广、招商销售等，对商业地产开发全程整合有独到的见解。

个人简介

25日，威海光华医院参加专家名
医走基层志愿服务活动，医院的志愿
者们来到经区蒿泊大集，为市民检查
身体并提供健康咨询。

本报记者 王帅 摄影报道

“探亲”

赶大集，送健康
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