
芝罘区
富顺苑西区
小区内网点
36 . 41平方米
水电暖齐全
层高三米
特惠价：26万元
联系电话：18660533332

有意购买者价格可议 电话： 15666588587

车型 配置 指导价格

菱 智

V5

2 . 0L

9座

市场价

99800元

（（44SS店店新新车车 可可到到店店提提车车））

烟台市市区部分
户外广告资源经营权

拍卖公告
受有关部门委托，我公司定于

2013年3月6日上午10时在烟台政府

采购大厅公开拍卖下列标的：烟台

市区部分自行车车棚及服务亭广告

资源经营权(经营期限3年)。

竞买人必须为在中国境内注册，

具有独立法人资格，持有合法营业执

照，注册资金100万元以上，具有户外

广告发布资格的广告企业(其它报名

须满足的条件请电话咨询)。

标的竞买保证金50万元。有意

竞买者保证金须于3月5日下午4时

前汇到我公司指定账户，并持有效

证件到我公司办理竞买登记手续,逾

期缴纳的无法取得拍卖资格。

展示日期、地点及其它有关

事宜请即日起咨询。

公司地址：烟台芝罘区面市街

付7号

联系电话：0 5 3 5 - 2 1 2 3 9 0 3

1 3 7 0 8 9 1 0 8 8 9

山东金海岸拍卖有限公司

2013年2月25日

聚成迎来第10万家会员
北京同仁堂威海药店有限公司喜获全额免单回馈

本报 2月 2 4日讯
1 0 0 家、1 0 0 0 家、1 0 0 0 0

家，100000家……截至1

月 3 0日，聚成股份会员
客户数量已成功突破10

万家。其中，来自聚成股
份山东烟台分公司的企
业客户北京同仁堂威海
药店有限公司，幸运地
成 为 第 1 0 万 家 会 员 客
户，获得1月份所成交产
品在线咨询培训业务的
全额免单幸运回馈。

“当第一时间获知
成为聚成股份第10万家
会员客户，真是感到十
分荣幸。一直以来，我都
认为人才是助力企业发
展的根本力量，加强人
才素质提高尤为重要，
然而高额培训咨询费用
及繁杂的培训课程却不
能全方位地解决员工素
质的提高问题。之所以
选择聚成学习平台，不
仅是看中其广泛的社会
影响力和市场认可度，
更在意的是能通过在线
灵活的咨询培训学习方
式，能让公司各个层次
员 工 素 质 得 到 全 面 提
升，这有利于促进企业
的不断发展与进步。”北
京同仁堂威海药店有限
公司总经理高辉华说。

十年磨一剑，花开结
硕果。2013年1月份，为喜迎
聚成十周年到来，更为答
谢新老客户的真诚关心与
鼎力支持，聚成公司特别
发起了“谁是幸运客户？十
万免单等你拿”活动，对于
编号为第 1 0万的会员客
户，聚成给予不超过10万
元的全额免单回馈。即本
月购买一单价值10万元以
内的产品，聚成股份给予
全额返还的馈赠。

截至1月30日，聚成第
1 0万家会员客户正式揭
晓，来自聚成股份山东烟

台分公司的企业客户：北
京同仁堂威海药店有限
公司幸运地成为第10万家
会员客户。根据聚成公司
2013年1月份营销活动的
规则，该会员客户已获得
1月份所成交产品在线咨
询培训业务的全额免单
的感恩回馈。2月 1 9日下
午，聚成股份烟台分公司
总经理周丹亲临北京同
仁堂威海药店有限公司，
为高辉华总经理送上了
鲜花和祝福，并与该客户
公司办理所购产品的金
额返还手续。

活动自推出来，便迅
速得到了分公司众多学习
顾问的喜爱和推崇，并将
之推荐给了广大新企业家
客户，得到了一致的好评。
聚成总部信息中心的客户
数据资料显示，2013年1月
份单月客户数量新增656

家，同比增长142%。其中来
自聚成股份山东烟台分公
司的学习顾问许寅虎说：

“活动是一种服务创新，它
对广大新客户来说是个巨
大的吸引，它有利于奋战
在一线的学习顾问与新客
户进行有效的沟通和交
流，让更多的新企业客户
认识聚成，在聚成学习平
台上获得成长和进步。”

据悉，自公司2003年
成立以来，聚成所服务的
全国客户数量一直保持着
较快发展，目前，已累计参
加公司各类课程学习培训
的企业客户超过25万家，
约400余万人次，客户总量
和增速继续保持行业前
列。这与公司一直积极努
力地了解客户需求，加大
产品、营销与服务创新，提
升专业能力与品质有着密
切的关系。尤其是2012年
先后推出企业培训整体解

决方案、复制系列课程和
销售总监提升班、人力资
源总监提升班、财务总监
提升班等新产品及“十亿
经典”、“十亿之路”等营销
创新活动得到了广大客户
的认可，令聚成人与客户
走得更近更亲。

对于一家企业来说，
“10万”不仅是一个数字上
的突破，更标志着聚成已
获得咨询培训市场的广
泛认可，并逐渐形成了自
身强大的客户基础，它凝
聚着无数聚成人的心血
和汗水，让全体聚成人和
广大客户感到自豪。畅想
未来，聚成股份总裁助理
兼世纪图志公司的陈良
才总经理说，聚成将会进
一步地深入客户企业内
部，更有效地把握客户的
核心价值需求，以更开放
的心态创新合作模式，聚
集价值链合作伙伴，培养
更多的专业服务人员，协
力搭建更多的学员交流
服务平台，让更多的企业
客户地进入到聚成学习，
让更多的企业在聚成学
习平台上得到更好的提
升，真正地推动企业快速
地成长，进步。

服务创新 深受推崇
客户数量是怎么突破10万大关的

新春豪礼 10万好运
威海同仁堂喜获幸运大奖

聚成烟台分公司总经理周丹拜访同仁堂威海分公司总经理高辉华(右)。

聚成的企业学习平台助推客户数突破10万大关。
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