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斯柯达德州众捷店四周年庆典，感恩回馈“惠”州城！

车博士
问 答

市民购车趋向理性

本报车展将引爆购车狂潮

德州众捷4S店作为斯柯达品
牌的经销商，一直秉承亲切服务、
宾至如归的承诺走过了这四年，
一路走来离不开您的支持和信
赖，值此店庆之际，斯柯达德州众
捷4S店特推出以下感恩回馈活
动：

1、3月7日-3月10日活动期间
购明锐1M4车型享：10000元现金+

价值2000元装具大礼包+交强险+
1次保养；

购晶锐：(晶致、晶灵版车型)

享：9000元现金+价值2000元装具
大礼包+交强险+1次保养；

购昊锐领航版车型享：30000

元现金+价值2000元装具大礼包+

交强险+1次保养。
2、3月7日-3月10日斯柯达老

车主成功推荐朋友买车，可在原
30000分斯柯达车友会积分基础
上加送30000分会员积分。

3、Rapid全新车型可接收预

定，交定金即可享优先提车。
4、汽车装潢产品享5折优惠。
5、售后养护类产品8折优惠

(活动时间3月1日-3月31日)。
6、活动期间订购爱车，可参

与砸金蛋活动，金蛋大礼等您
砸！

7、购斯柯达全系享“0”利率
信贷优惠，斯柯达昊锐最高可享2
年“0”利率信贷优惠；斯柯达明锐
全系享1年“0”利率信贷优惠，明

锐1 . 4T、2 . 0L车型还可尊享2年0
利率，优惠史无前例；斯柯达晶锐
更是最高可享3年“0”利率信贷优
惠！多种金融优惠方案供您选！斯
柯达更是推出了易享贷服务，只
要您的贷款金额不超过三万元，
一张身份证和一张信用卡就可以
直接办理贷款，24小时放款，让您
当天把爱车开回家！
德州众捷汽车销售服务有限公司
咨询热线：0534-2375888 2567111

去年，齐鲁晚
报今日德州成功
举办了几次大型
车展，受到德州市
汽车同行和德州
市民的广泛赞誉，
每次车展都有数
万人来参与活动，
销售车辆也逾千
台。今年，齐鲁（德
州）春季车展将于
4月4-6日在德州
市中心广场举行 ,
有购车欲望的市
民可将在车展上
买到自己心仪的
车辆。

车展，一直都是汽车商竞相展
示的平台，其优势十分明显。这种
直接让消费者全面体验产品的展
示方式得到了市民的高度赞赏。

1、全方位体验式消费
车展上，到场的市民除了享受

到普通4S店的服务外，还能在短时
间内多方对比各种品牌，这是平时

无法比拟的。
2、车商促销力度空前
在车展上，品牌云集，促销活动

丰富。这些活动既能打动那些在品牌
之间徘徊的客户，而且还能维持自己
品牌客户的忠实度。最重要的是，这
些促销活动是平时没有的。

3、理想的消费环境

平时在4S店里，选购车量的消
费者可能很少。而在车展上，众多
市民参与其中，有购买欲望市民的
想法就会受到现场气氛的影响。在
车展上，不仅销售商可以互相借鉴
学习，市民也可以交流购车的想
法，购买欲望会增加很多，达成销
售的可能性也就会很大。

去年参加车展的市民，他们已
经不再是单纯的看客，而是更多地
以理性消费者的身份参加车展。今
年，随着齐鲁（德州）春季车展的临
近，很多市民都处于持币待购状
态。

记者从德州各大汽车品牌店
了解到，年后很多来4S店看车的人
都处于徘徊观望的状态中。由于一
次性投入较大，很多市民更愿意花
大量时间去挑选自己看中的车型。
想买车的赵先生告诉记者，自己刚

刚买上房子，还想买辆车。由于资
金比较紧张，先多对比再买一辆性
价比高的车。而很多销售商也表
示，让客户轻易掏钱包买车的冲动
消费时代已经过去，消费者购车越
来越理性了。

市民消费习惯：崇尚理性

齐鲁（德州）春季车展将引爆购车狂潮

春季汽车保养指南

◎汽车封釉

冬天汽车行驶时溅起的小石
块、雨雪，都会给车漆带来伤害，因
此汽车封釉是春季汽车保养的第
一步。汽车封釉一定要找专业的汽
车美容品牌，目前汽车美容市场上
有很多，有的汽车美容店，技术不
过关，不但没有起到保养车的功
效，反而对车身造成严重的损伤。

◎车内杀菌

车主冬天很少开窗通风透气，
车内聚集了大量细菌。春季对车内
进行彻底地消毒很有必要。首先可
以给车“蒸个桑拿”，通过高温蒸气
把空调通风口、座椅、内饰等边边
角角的污渍清除，同时也可除去车
内的异味，抑制细菌滋生。然后用
专用的内饰清洗剂对操控台、车门
等部位进行清洗消毒。
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