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行走中的玫瑰
—专访滨州房产界女将

本报记者 霍秋萍 杨玉龙

“坚持不懈，直到成功”
这是《羊皮卷》里的一句名
言，也是赵莉用作鼓励员工
鼓励自己的话。2004年大学
毕业后，一个偶然的机会，赵
莉走进了房地产行业，这样
一个充满挑战和刺激的行业
让男孩子性格的赵莉产生了
极大的兴趣。从开始涉足房
产界到现在的销售经理，赵
莉走过泰安、潍坊、淄博等地

方，她用一个字总结自己，
“扛”。“最难熬的时候应该是
刚开始学习房地产的时候，
那时候想家啊，我们就想了
个办法，一边背房产知识一
边倒立，这样眼泪就不会留
下来，而是又回到了眼睛里。
就是这样，不管遇到什么事
情，我都会扛，再扛。”赵莉边
回忆边说。

一说到自己的员工，赵

莉总能露出笑容，“她们对工
作都很用心，每当心情低落
不能很好的工作的时候，她
们就把一些励志故事或是激
励的话打印出来利用闲暇时
间来读，这一点让我很感
动。”赵莉告诉记者，“虽然平
时我比较严厉，但是对事不
对人，做销售工作，多是年轻
时候这几年，也是做工作最
好的几年，青春这么短暂，我
得陪她们走好这几年的路。”

由滨州市德坤钲泓房
地产开发科技有限公司开
发“德坤·华府”项目雄踞滨
州城市中心、行政主干道黄
河五路南、渤海十二路以
西，社区内部及周边绿化环
境优越，交通网络发达，社
区配套设施完善，户型设计
动静分区、南北通透。采访
将要结束时，赵莉告诉记
者，公司给自己提供了一个
很好平台，大家像家人一样
相处的很融洽，赵莉还说，
除非项目结束了，否则自己
不会离开。

“坚持不懈，直到成功”
—滨州市德坤钲泓房地产开发科技有限公司销售部经理赵莉

敢于担当的内蒙古姑娘
—滨州润德置业有限公司销售部副经理范琳

走进范琳的办公室，记
者看到了项目销售执行计
划、售楼部整套流程及对应
表格、客户分析表及跟踪
表、换房申请表、价格折扣
申请表等她制定整理的文
件整整齐齐的放在她的办
公桌上。范琳是内蒙古人，
因为自己学的是房地产经
营与估价专业，大学毕业
后，她便选择了与自己专业
对口的房地产行业。“我们

家经济条件不是很好，为了
供我上大学，妹妹辍学了，
所以毕业时的想法很简单，
就想找份固定的工作，给家
里减少负担。”实习期间，范
琳给妹妹找了份售楼员的
工作，但当时妹妹并没有用
心做，最后辞了这份工作，
这让范琳很生气，为了给妹
妹做个榜样，也为了证明给
妹妹看，范琳辞掉自己的工
作，去应聘售楼处的工作，

凭着在大学里学习的知识，
加上自己的努力，范琳应聘
上了这份工作，而且9天之
后就做了售楼秘书，11天就
售出了第一套房子。

就这样凭着自己的踏
实、敢于担当，范琳逐步有了
自己的销售团队，从09年进
入房地产界开始，外地的海
景房，本地的二手房，范琳一
步步追逐着自己的梦想，现
在的她更不再是那个当初为
了租房子照顾妹妹谎称买电
脑从家里“骗”钱的小女孩。

“家里没有儿子我又是长姐，
我有义务扛起家里的担子，”
范琳告诉记者。

范琳工作的滨州润德
置业有限公司成立于2010
年9月，范琳告诉记者，公司
管理制度严谨完善，业务体
系运作规范化，运营流程现
代化，同时公司拥有一支充
满进取精神和蓬勃向上朝
气的团队，这些优势和亮
点，都是吸引她来到滨州，
来到润德的理由。

本报三八妇女节滨州女性看房团热线：0543-3210012 看房团QQ群 229157439

三八妇女节到来之际，齐鲁晚报·今日滨州今起推出女性看房团，为母亲、为自己、为女儿选择称心如意的房子。本
报《居家专刊》凭借对滨州楼市的把控,组织“我的节日我的房”大型团购,由楼市记者带“团”，直接对话房地产开发商，
为您争取最低的折扣，最高的优惠，让您在属于自己的节日里做自己的选择。

自本报推出三八节滨州女性看房团以来，不少市民打来热线，告诉记者自己的选房意向，咨询看房团情况，踊跃报
名。为了方便广大购房者交流，本报今开通看房团QQ群，号码为229157439，欢迎有购房意向者加入。首团日期临近，不
要错过这次难得的看房机会，期待您的加入!

“我的节日我的房”征集令

团购优势:

1:权威媒体重点推荐,精品优
质楼盘,让您买得放心,住着安心；

2:根据团购级别(人数多少),
由楼市记者组织“砍价团”,对话
房地产开发商老总 ,为您争取最

低的折扣,最高的优惠，最令人满
意的消费。

参与方式:

拨打本报团购热线 0543
-3210012

加入本报看房团QQ群

229157439

报名时间

2013 . 2 . 25—2013 . 3 . 6

首团时间

2013年3月中旬

“从最底层做起，踏踏实实”
—滨州市嘉晖伟业房地产策划有限公司总经理马春晖

谈到自己当初踏入房
地产行业，马春晖笑着说，

“误打误撞”，马春晖告诉记
者，自己当时没有一点销售
经验，踏入这个行业是从发

传单开始的，两个月后，去
了销售处，“我跟经理请了
一个周的假，自己挨着去拜
访客户，做好记录，就是这
样一点一点积累的。”由于

出色的工作业绩，没有半年
时间，马春晖就被提升了经
理。“刚开始定的时候，我也
很茫然，毕竟‘当经理’我还
是个外行，也是一边学习一
边给员工们做培训，”马春
晖说，“不怕不会，就怕不踏
实学。”

对于销售这一行，马春
晖认为，女性有着天然的优
势，要想做好这份工作，对
精细度有很高的要求，“做
策划做方案，对周边楼盘的
比较，包括一些细致分析，
都 需 要 极 大 的 细 心 和 耐
心。”对于2013年滨州房地
产市场，马春晖告诉记者，
她对今年滨州房产市场持
乐观态度。“滨州的房产其
实一直处于增幅状态，从去
年年底就能够预测到。”

“不怕做不成，就怕不用心”
—滨州市和泰房产营销策划有限公司总经理谷燕

1980年出生的谷燕是
个不折不扣的80后，有着80
后特有的洒脱与闯劲，公司
员工每月至少聚一次，每接
到一个项目，全公司人要狂
欢一夜；每结束一个项目，
全公司人也要狂欢一夜。这
样的一个团队自成立起至

今已成功完成了11个项目，
包括滨州中海四合院、滨州
渤海国际广场、滨职·书香
嘉苑、北海嘉园等成功案
例，可是，又有谁会想到，就
是这样一个团队，在成立之
初，竟度过了一段漫长的

“黑暗期”。

在公司成立后的第11
个月零三天，谷燕和她带领
的团队才接到了第一个项
目，谷燕笑着对记者说这是
公司的“黑暗期”，那段时
间，她靠打工养活团队的十
几个人。“我上班的时候，他
们可以自由安排时间，等我
下班后，我们一起工作。”在
这近一年的时间里，谷燕带
着自己的团队到处学习，听
课，做市场调查，各种楼盘
的详细情况，购买人群的分
析，他们把公司的前期工作
认认真真的准备好。当记者
问道，“是什么让你在那样
的‘黑暗期’仍有动力”时，
谷燕说，“我常给我的员工
说这样一句话，‘聪明的人
等待机会；有智商的人寻找
机会；既聪明又有智商的人
创造机会。’我们属于最后
一种人。不怕做不成，就怕
不用心。”

在钢筋水泥铸成的房地产界，行走着这样一群人，她们扮演着多个角色，有时，她们是雷厉风行
的女上司；有时，她们是温柔贤惠的娇妻；有时，她们又是慈爱的妈妈。三八妇女节来临之际，本期《居
家专刊》将带领大家走进她们，走进滨州房产界的女将。
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