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约“惠”三八节“她经济”升温
各大商场进行促销大战，专家倡导理性消费

隔本报记者 李孟霏 冯琳

还未到三八节，各大商场内，
打折促销、买赠活动多得让人眼
花缭乱。其中，女式春装、内衣、化
妆品成为商家卖力促销的主角。

7日，记者在百货大楼看到，
除了店门口外巨大的打折促销海

报外，店内的折扣牌也处处可见。
“现在买真的很合适，三八节内衣
和化妆品的折扣是一年中最大
的，我们干这行的人都清楚。”桑
扶兰内衣店的促销员告诉记者，
该品牌的内衣很少打折，只有在

商场：女性用品成促销主角

专家建议：消费需理性

记者登录淘宝网等多个网
购网站，三八礼物主题的商品
共计有200多万个。不少商品
还被配上了好听的名字，如“求
婚神器”、“给老婆最特别的爱”
等。如玫瑰、首饰等适合作为三
八节礼物的商品，近期的成交
量都达百余件。

山东大学(威海)文学传

播学院副院长、社会学专家
周怡表示，商家利用节假日
搞促销本身没问题，只要不
以次充好，借机卖假次货，就
是不错的利民行为。但是，市
民必须注意理性消费，不要
冲着打折买回一些用不着的
物件，看着省钱了，实则属浪
费。

每年的三八节才会有20%的折
扣。而在一楼的化妆品专区，
很多化妆品都打出了七八折
的优惠，更有商家打出“买3件
或以上，7 . 5折外加6倍积分”
的招牌。

振华商厦除了常规的打
折活动外，不少专柜还针对自
己的女性老会员展开抽奖活
动。“我在兰芝专柜办了会员，

没想到三八节前给我发短信，
说我被抽中，送了两瓶十毫升
的化妆品，价值上百元呢。”市
民李女士十分高兴。

商家下血本促销，带热了
春节之后的销售淡季，也引发
了不少抢购热潮。多家专柜的
销售人员表示，三八节抢购潮
期间的销售量增加了近三分
之二。

不少商家趁三八节期间，纷纷展开各种促销大战，而三八

节也成为春节、情人节后，又一个消费热点。7日上午，记者在威

海各大商场、超市看到，三八节让“她经济”不断升温，在一些网

购网站上，也引发不小的促销热潮。

金饰：今年首个最低折扣

与服装、化妆品相比，金饰
也受到不少女性的青睐，商家
们瞧准时机，纷纷在三八节期
间进行大降价。在和平路的大
福金店，一个标有“打折促销、
感恩女人”的牌子很是显眼。

“真是年内最低的折扣了，黄金
低至355元/克，翡翠5折起。”一
位促销员不断向金店的消费者

推销店内的优惠方式。
百货大楼一楼的周大福金

店的店员告诉记者，她们也将
在三八节当天迎来金饰的大降
价，“每克降38元，恰好和三八
节相呼应，降完价格之后大约
在370元/克左右，从来没有这
么低的折扣。”店员极力向记者
推销着。

鲜花可表心意

旅游也受欢迎

隔记 者 许君丽 报道
隔实习生 牟健健

本报3月7日讯 随着“三八”妇女
节的临近，众多商家纷纷把目光聚焦在
女性消费者身上，“她经济”愈来愈热。
近日，记者走访威海市区的商场、旅行
社和花店，充分感受“她”经济的升温。

在各大商场中，化妆品、金玉首饰、
服饰是美丽经济战中的主力军。商家抓
住时期，推出“38女人节”、“春日变身
季，特惠女人节”等促销活动；还有一卡
通3倍积分，有的品牌化妆品5倍或8倍
积分；部分商品贴上了“满额赠礼盒”等
标签……

威海一些旅行社推出了各色的旅
游特惠路线，主要以省内和当地的短途
旅游为主打，如蓬莱海洋极地世界一日
游和曲阜三孔、泰山豪华大巴日游等。
草莓采摘欢乐游、温泉游等也是女性的
首选旅游项目。新威路上一家旅行社的
工作人员周女士介绍，春季虽是旅游淡
季，但有些市民和单位已经报名参加三
八节的优惠旅游，“行情总归不错”。

在鲜花市场，记者发现不少花店打
起了亲情牌，门窗上都张贴了“妈妈，我
们回家了”等字。订花以康乃馨、百合和
玫瑰为主，价格在大约每支3元、15元
和5元左右。大世界一花店的老板说，

“妇女节虽不能比情人节，但是鲜花销
量也比平常多很多。”部分花店老板都
表示，3月8日当天鲜花价格会涨，涨幅
多大要看进货价格，但“不会涨很多”。

市区某超市内，各种各样的化妆品和家庭生活用品成了三八节促
销主力军。 记者 王震 摄
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