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部分民办园想跟着涨价
公办幼儿园涨价征求意见，民办园坐不住了；收支不平衡是主因

家长看法>>

稍微涨点能接受

多了就只好转园

调查中，记者随机采访
了一些家长，多数普惠性民
办园的家长可以理解园费涨
价，但有些纯民办园的家长
则说，如果价格再这么高下
去，孩子就只能转园了。

梁先生是烟台双育幼儿
园的家长，他告诉记者，目前
幼儿园的园费可以接受，“再
上调一些也可以，毕竟幼儿
园还是不错的，老师们也都
挺好。”

也有家长对高昂的园费
不满，李女士刚将自家的孩
子从纯民营的幼儿园转到了
普惠性民办园里。“孩子以前
的幼儿园，装修好、老师好、
吃饭好，上课也不错，但就是
太贵了，都交不起钱了。”李
女士说，孩子以前就读的幼
儿园园费在1000元以上，新
学期开学又涨价了，家里负
担不起，只好将孩子转园。

“我们两口子一个月也就四
五千块钱，孩子上幼儿园就
得用上近四分之一。”

记者采访了近 2 0位家
长，多数家长认为，对于双职
工的家庭来说，孩子的园费
定在四五百元就可以接受，

“工资收入的十分之一吧。”
一位家长说。

本报记者 孙健 于涛

幼儿园看法>>

部分新方案

我们很头疼

采访中，新方案中的“幼
儿在园时间不足当月法定工
作日总天数一半的(含)，保教
费按当月收费标准的50%退
费”的规定，让一些幼儿园很
头疼。“每年的寒暑假都只能
收半月的费用，可是老师们的
工资不能发半个月的，这让我
们上哪儿弄钱？”一家幼儿园
园长说。

本报记者 孙健 于涛

隔记者 孙健 于涛 报道
qlwbsj@vip. 163 .com

本报3月11日讯 “不管公办
园涨不涨价，我们今年是要涨
的！”公办园酝酿涨价，有些民办
园也想跟着涨。由烟台市物价局
同市教育、财政部门拟定的《关于
规范幼儿园收费项目、制定收费
标准的方案(征求意见稿)》出台
已有一段时间，其中公办幼儿园
即将提高收费标准的条款，对民
办幼儿园也产生了或多或少的影
响。

“不说房租、水电暖、幼儿园

的基础设施维修，单是采购玩具
等必需品的花销，就让我们负担
不起了。”近日，市区一家民营幼
儿园的园长说，再加上幼儿园内
教职员工的工资以及五金，这笔
账算下来，其实每个月幼儿园都
在赔钱，“不管公办园涨不涨价，
我们今年是要涨的！”

今年她还打算给老师们涨点
工资，因为“已经快两年没有给老
师们涨工资了”。

该园长认为，公办园涨价，民
办园也该跟着涨。在她看来，民办
园的价格应定为800-1000元/月·
人左右，这样才能维持幼儿园的

运转。但由于当时在物价部门备
案的园费标准过低，如今即使提
高至标准线也入不敷出。“现在只
能向物价部门申请提高备案标
准。”

市区另一家园费较高的民办
幼儿园园长介绍，由于今年已经
提高了园费，所以即使公办园涨
价，他们园也不能跟着涨：“我们
要按照新规来，所以两年内不会
再有价格变动了。”

烟台双育幼儿园是民办省级
示范园，目前施行550元/月·人的
收费标准。如果“方案”施行，公办
省级实验园调整为400元，按照相

关规定，他们园费可调整到最高
624元的标准。

“本来550元就是勉强过，这
样上调收费标准，可以给我们的
老师涨涨工资。”烟台双育幼儿园
的周园长说，如果新规允许，适当
的涨价是有可能的。

记者采访了多家民办园，总体
来说，对于当初办园时园费备案标
准较高，同时比较受家长青睐的民
办园，公办园酝酿涨价对它们影响
不大；而对于当初备案价格较低的
民办园以及新开民办园，新方案如
果实施，无疑会让他们慎重考虑今
后的发展和转型之路。

在幼儿园门前
焦急等待孩子放学
的家长们。 记者
孙健 摄

前两月烟台进出口同比微降1 . 1%
其中出口下降2 . 2%，进口增长0 . 6%

隔通讯员 唐启庆
隔记者 孙芳芳 报道

本报3月11日讯 从烟台海
关获悉，2013年前两个月烟台外
贸进出口61 . 5亿美元，和去年同
期相比下降1 . 1%。其中，出口下
降2 . 2%，进口增长0 . 6%。烟台进
出口总值在山东省17市中稳居
第二。

2013年1-2月，山东省外贸
进出口377 . 2亿美元，增长5 . 9%。
其中，烟台市进出口总值低于青

岛市111 . 2亿美元，位居全省第
二，发展速度低于总值第三位的
日照35 . 3个百分点。

在贸易方式中，以加工贸易
为主，一般贸易出口快速增长。
2013年1-2月，烟台市加工贸易
进出口35 . 4亿美元，下降4 . 9%，
占 同 期 烟 台 市 进 出 口 总 值 的
57 . 6%。

在企业形式上，外商投资和
私营企业主导进出口。2013年1-
2月，烟台市外商投资企业进出
口45 . 2亿美元，下降6 . 2%。同期，

私营企业进出口11 . 5亿美元，增
长12 . 7%。二者合计占同期烟台
市进出口总值的92 . 2%。

在贸易伙伴上，韩国、日本、
美国、欧盟和东盟为主要贸易伙
伴，其中，美国、日本和欧盟位居
出口市场前三位，韩国、日本和
东盟位居进口来源地前三位。

在出口产品中，机电产品出
口下降，其他主要出口产品增
长。2013年1-2月，烟台市机电产
品出口22 . 2亿美元，下降7 . 9%；
高新技术产品出口12 . 5亿美元，

增长50 . 2%；自动数据处理设备
及其部件出口5 . 6亿美元，增长
41 . 9%；农产品出口4 . 4亿美元，
增长1 . 5%；电话机出口3 . 6亿美
元，增长1 . 5倍。

在进口产品中，2013年1-2

月，烟台市机电产品进口16 . 1亿
美元，下降0 . 9%；高新技术产品
进口11 . 5亿美元，增长22 . 9%；集
成 电 路 进 口 3 . 8 亿 美 元 ，下 降
13 . 8%；农产品进口2 . 2亿美元，
下降8 . 8%；液晶显示板进口1 . 3

亿美元，增长91 . 4%。

万达精装SOHO在众多小户
型产品中一枝独秀，热卖全国，缘
何如此受捧？业内人士认为，在
选择投资SOHO类产品时，有以
下五条标准可以参考。

标准一>>

商业中心 VS 普通社区
从小户型的最终使用人群

来看，租用小户型的人群大都以
收入较高的年轻白领以及事业
处于起步阶段的中小型公司等
为主，他们的共同点是对周边交
通及生活配套设施有较高的要
求。烟台万达广场SOHO，依托万
达广场24万平方米商业配套，聚
合国际购物中心、城市步行街、
超五星级酒店、5A甲级写字楼、

城市豪宅等丰富多元业态，将七
大主力店、数百家国际潮流品牌
强势引入，能够全面满足吃喝玩
乐购等生活需求。周边汇聚数十
条公交线路，坐享南大街商圈中
心，交通便利。

标准二>>

精装修 VS 毛坯房
随着生活节奏的加快，多数

的投资购房者根本没有多余的
时间和精力去亲自选材料装修，
也不具备整个装修流程的专业
知识。精装修小户型免去繁琐的
装修工序，省时又省力。如果是
有实力的开发商，在装修品质上
也有很好的保障。

万达精装SOHO以五星级酒

店标准装修，性价比相当高。交
房即可拎包入住，领钥匙即可出
租收益。

标准三>>

小投入 VS 高门槛
在众多投资品里，商业地产

具有风险低、收益稳固的优势，
无疑是一个很好的选择。其中，
SOHO类产品由于面积小、总价
低，无论是价格还是户型优势，
成为中小额资金投资的首选。

业内人士认为，万达精装
SOHO以超低的总价，对资金量
的要求并不高。除掉精装修成本
外，和市场上的毛坯小户型相
比，这才是真正的小投入大回
报。

标准四>>

全功能 VS 纯住宅
调查数据显示，2009年购买小

户型产品的客户中，有50%左右是
以自住为主，作为投资和其他用
途的大约有50%。2012年的数据显
示，选择小户型作为投资、办公和
其他商业用途的比例上升为85%。
由此可见，小户型的多功能需求
已经成为一个趋势。

万达精装SOHO，内部空间灵
活多变，可以满足多种需求。由于
依靠万达广场，下楼就可以享受
一站式繁华配套，生活非常便利。

标准五>>

无限制 VS 限购限贷

住宅置业次数受限，国五
条出台后，投资住宅风险更大。
在这样的情况下，具有商业产
权的SOHO类产品，由于不受住
宅限购政策的影响，自然受到
投资客户的青睐。因此，万达精
装SOHO由于低门槛、低风险、
多套购买无限制等优势脱颖而
出，以租还贷撬动银行资金杠
杆 ，享 受 物 业 、租 金 的 双 重 收
益。对于打算购买多套甚至整
层的大型投资者来说，没有后
顾之忧，更是上佳之选。万达精
装SOHO风靡全国，就是理所当
然的了。

烟台万达广场精装SOHO

样板间已于 3月 1 1日正式对外
开放，恭迎品鉴。

揭秘万达精装SOHO投资价值
五大标准供你参考
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