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一大学生自主创业休闲吧
山大(威海)大二的一位学生用行动实现商业梦，走属于自己的路

有“梦”不怕困难

对未来有啥打算，许嘉铭说，
他想出国深造，更好完成自己的
商业梦，休闲吧只能先做一步看
一步了。

“我们最近也遇到些困难，租
给我们店铺的老板不想再租了，
可能觉得我们这个模式不错，他
也想自己做，”许嘉铭说，“一想到
自己精心经营的店铺可能要交给
别人，心里很不情愿，只能另找其
他地方经营了。”他告诉记者，他
会和朋友一起想办法渡过难关，

“问题是用来解决的，不是用来心
烦的。”

随后，记者电话咨询了上海
师范大学负责大学生自主创业的
孙老师，孙老师说：“现在社会就
业压力较大，创业不失为一个就
业好选择。大学生创业是有一定
困难的，做得好易被人模仿，因为
资金和规模问题易被人排挤，学
校应该尽可能的在制度范围内提
供一些便利，保持学生们自主创
业的积极性。”

想法付诸行动

“不少人对‘90后’有些看
法，认为我们想法多于行动。其
实并非这样，我就是想到就做，
真 的 动 手 ，并 没 想 象 中 的 麻
烦。”谈起他准备多久开始他的
校园创业计划时，他伸出三个
指头说，“三天”。

许嘉铭说，他来自福建，家
乡的经济较发达，身边不少朋
友的家境都比较好，不需要付
出太多的精力，也不用从事艰

辛的努力，因为家里多会满足
孩子的需求。到了大学，他发现
类似的情况也不在少数。很多
学生只喜欢动脑思考，但到了
行动上就退却。

他说刚开始来学校的时候，
想找一个能在晚上进行社团活
动的地方，却发现学校内店面晚
上8点后都不营业，“这与我们家
乡完全不一样，学校里的大学生
们不可能8点就睡觉。”于是他想

租一间店铺，专门晚上营业，满
足同学们的需求。

用了三天的时间，他找到了
愿意合作的店铺，把晚上的使用
权给了他。于是他找父母要了

“启动资金”，联合几个学校的同
乡，买了设备，开始经营休闲吧。

“做起来真的没有想象难，你不
着手做永远不知道会遇到啥困
难，遇到问题想办法解决，一开
始不必面面俱到。”

高考结束，当其他考生考虑如何疯狂娱乐过假期时，他开始组织成绩优异的
学生，开办辅导班赚取第一桶金；当大学学子们拿着家里提供的生活费逍遥时，他
已开始瞄准大学内的商机，开设休闲吧实现经济独立；当别人笑他没有个学生样
儿，只赚钱没梦想时，他转了专业，由海洋学院转到商学院，为“从商梦”铺路。他
说，“学不以致用，学它何用？”他说，他会好好学习，读研、出国、提升能力，实现自
己的商业梦。

他是一位来自福建的小伙子，名叫许嘉铭，凭着一颗商业梦，20岁的他，才上
了一年大学，却已开始将专业与梦想结合，走出自己的创业路。

┬本报实习记者 王天宇
┬通 讯 员 王 永

特色赢得口碑和生命力

正是因为有想法有行动，才
有了如今的休闲吧。“我营业休闲
吧，起初就决定以售奶茶为主的

经营策略，主要根据学生们的需
求，结合自身的特点和优势，有特
点才有生命力。”许嘉铭说。

他说，正宗的福建奶茶就是
店里的特色。他从福建购买设备
和原材料，并找到家乡师父教授

奶茶制作技巧。“在学校做正宗
福建奶茶，成本会高一点，但是
薄利多销，品质才能保证自己的
销量，不能总靠着朋友同学的

‘关照’，这得对得起同学们花的
钱。”

晚上，学生们纷纷从宿舍里
出来，这正是许嘉铭店铺营业的
时间。来休闲吧的学生络绎不
绝，大二学生刘佳勋说，休闲吧

奶茶口味跟其他奶茶不同，是她
喜欢的的口味，有时候跟朋友讨
论问题时没地方去，就喜欢到休
闲吧讨论。大四学生何玉婷说，

“当知道这个休闲吧是自己师弟
经营时，原本只是想‘捧个场’，
后来发现东西确实不错，就成了
常客。”采访中，不少学生都很佩
服许嘉铭，“他是一个把想法变
成现实的人，这点不容易。”

许许嘉嘉铭铭的的休休闲闲吧吧正正在在营营业业当当中中。。 实实习习记记者者 王王天天宇宇 摄摄
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