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齐鲁(德州)春季车展进入倒计时
距4月4日-6日的齐鲁(德州)春季车展还有近半个月的

时间，但车展的影响力已经开始显现。参展商正在积极备战
本次车展，车展组委会的准备工作也已进入倒计时阶段。本
报车展是参展商走量的良好平台，他们准备了丰富的促销
活动，让市民能在车展购车时享受到更多优惠。
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春天爱车

贴膜很必要

春天是汽车贴隔热膜的
最好时机，面对众多的太阳膜
品牌，消费者该如何选择呢？

一、看：看膜的清晰度，及
颜色均匀度。

二、闻：揭开膜的施工保
护层，劣质膜有刺鼻的臭胶
味。

三、刮：揭开膜的施工保
护层，用刀片来回刮，劣质膜
颜色很快就刮下去，而好膜只
会刮掉些胶。

四、测：1 .测紫外线，用紫
外线灯测试膜的隔紫外线效
果，好的膜隔紫外线都很明显。
2 .用红外线灯测试膜的隔热效
果，隔热好的太阳膜可以让你
免受酷热之苦。

五、摔：找一块小玻璃，贴
上膜后，往地上狠摔，防爆性
能很好的膜，能够把碎的玻璃
牢牢粘附住。

六、保：贴膜后必须要质
保书。

“每年春节后到车展前，特
别是从本月开始，每天来看车的
人确实也不少，但销售量却怎么
也比不过年前。”一位4S店的销
售经理告诉记者。其实很多4S店
都经历着同样的情况，这都是车
展对汽车销售的阶段性影响。面
对这种情况，大部分汽车经销商
都开始厉兵秣马的忙备战，向厂
家争取资源，制定优惠政策，组

织人员准备车展。4S店工作人员
说，由于离齐鲁(春季)车展还有
一段时间，所以他们有很充足的
时间来准备。车展当天正好赶上
清明小长假，厂家提供的优惠政
策，比现在力度更大。在厂家的
大力支持下，参展商们有十足的
信心能在齐鲁(春季)车展上大显
身手，给今年的销售工作开个好
头。

参展商争取资源忙备战

3月16日上午，在广汽丰田
德州朗泰汽车销售服务有限公
司，2013款增值版凯美瑞隆重上
市。此次新版凯美瑞上市，推出
了很多优惠活动。

首先是信赖感恩回家礼：广
汽丰田车主“回家”将享受纯牌
空调系统免费清洗除臭服务或
赠机油滤清器一个并参加感恩
大抽奖，而且免费换季检测及多
重套餐优惠；其次是精彩体验试

驾礼：到店试驾2013款凯美瑞就
有精彩大礼相送；最后是万元增
值购车礼：成功订购凯美瑞将尊
享万元的超值优惠。

不仅广汽丰田，其他品牌也
将陆续上市各种新车，会在清明
小长假前集中推出各种活动来
吸引消费者。我们相信，届时车
展上的新车会让德州市民眼前
一亮，而更加丰厚的礼品和多重
活动也会让德州市民怦然心动。

车展组委会负责人告诉记
者，由于汽车经销商很重视齐鲁
(德州)春季车展，而消费者更是
将本次车展视为自己的车展，来
齐鲁(德州)春季车展买车已经
成为德州市消费者的共识，所以
这个时期，是车展组委会工作人
员压力最大的时期，如何办好、
办精彩这次车展是他们最需要
解决的问题。

首先要站在经销商的角度
去考虑问题，我们不能让经销商
白来车展，他们要的是销量。其

次要站在广大消费者角度去考
虑，市民来购车，要的就是实在
的优惠和打折。车展负责人介绍
说，每次他们都要扮演两个角
色，一个就是经销商的合作伙
伴，办好车展，帮他们走量；另一
个就是消费者，站在市民的角度
向各大经销商争取资源。经过一
个多月的充足准备，再加上以前
有很多成功举办车展的经验，此
次车展一定不会让经销商和消
费者失望。

（张潇然）
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2013增值版凯美瑞，16日在德州朗泰公司盛装上市。据悉，该
公司将在本报车展重推此车型。 本报记者 张潇然 摄

上市新车将亮相本报车展
韬光养晦 蓄势待发
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