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保险知识进万家

3月15日，滨州市保险行业协会在滨州市影剧院广场开展
了主题为“3 . 15保险知识进万家”的3 . 15国际消费者权益日宣
传活动，驻滨32家保险公司参加了宣传活动。活动当天共发放
各类宣传材料4000余份，接受了几百位群众的现场咨询，进一
步普及了保险基础知识，让社会公众逐渐正确认识保险的功
能和作用，明明白白买保险。

(本报通讯员 王前进 本报记者 李婷婷 摄影报道)

大小龙年“婴儿潮”
如何给孩子买保险

去年是龙年，不少夫妇选择龙年结婚，今年会有大批蛇宝宝降生，又会迎来一波小小的“婴儿潮”。记者侧面从
市区几家育婴店了解到，从去年到现在，他们能明显感觉到小孩一下多了起来。不久前刚当了妈妈的孙女士对于
新生命的诞生十分开心，出于对孩子的保护，孙女士对孩子保险方面的知识也很困惑。针对这些刚刚降生的小生
命，该如何爱护呢？

优先考虑人身保障
少儿保险都是由父母代为

购买，只有在父母的健康和经济
收入都没有问题的前提下，才可
以考虑孩子的保险保障，所以，
买保险的顺序应为，先大人，后
小孩。

一般少儿保险主要包括健
康医疗类、意外伤害类和教育储
蓄类三种。保险方面的专家建

议，购买少儿保险应充分将人身
保障放到首位。由于孩子处于成
长阶段，身体发育还不完善，年
龄小，对某些疾病的抵抗力还很
弱，一份合适的健康医疗类保险
就显得十分重要。另外，孩子天
性活泼好动，出现意外的几率颇
高，如果条件允许，父母也最好
购置一份意外伤害类的保险。

缴费并非越多越好
大部分家庭对孩子十

分重视，所以也会产生这样
的想法：一定要买足够大的
保额才放心。其实，缴费并
不是越多越好。保监会早就
明确规定,未成年人身故保
额不能超过10万元。孩子若

出现意外伤亡,保险获保金
额额度不能超过10万元,因
此家长在为孩子进行投保
时,一定要看清楚保额限制,
超出保额没有实际意义。在
购置意外险和定期寿险的
时候，尤其要注意这点。

小钱也可买大保障
每年几百块钱也可以给孩

子买保险？儿童消费型保险的
出现给家长们又多了一个选
择。消费型保险就是投保人跟
保险公司签定合同，在约定时
间内如发生合同约定的保险事
故，保险公司按原先约定的额
度进行补偿或给付；如果在约
定时间内未发生保险事故，保

险公司不返还所交保费。比
如，某款儿童消费型保险，
一年只需200元就可享有
10万元的儿童重大疾病
保险保障，如果一年内
没 有 发 生 保 险 事 故 ，
200元的保费也就不能
退回。

(专刊记者 李婷婷)

本月末可待
高收益理财产品

财金资讯

格相关新闻

买基金

可去第三方商务平台
近日，中国证监会公布《证券

投资基金销售机构通过第三方电
子商务平台开展业务管理暂行规
定》(下称《暂行规定》)，允许第三
方电子商务机构开展基金销售业
务。

《暂行规定》明确规定了第三
方电子商务平台和基金销售机构
的备案要求、服务责任、信息展
示、投资人权益保护、第三方电子
商务平台经营者责任、账户管理、
投资人资料及交易信息的安全保
密、违规行为处罚等内容。

基金交易账户开户、宣传推
介、基金份额的申购(认购)和赎
回、相关投资顾问咨询和投诉处
理等基金销售服务应当由基金销
售机构提供。电子商务平台可以
为基金销售机构开展基金销售业
务提供辅助服务，第三方电子商
务平台自行开展基金销售业务
的，其经营者应当取得基金销售
业务资格。

在第三方电子商务平台取得
销售渠道的资格条件方面，证监
会明确其应当具备为中华人民共
和国境内依法设立的企业法人，
网站接入地在中华人民共和国境
内；取得互联网行业主管部门颁
发的相关电信业务经营许可证满
3年；诚信记录良好，最近3年没有
受到重大行政处罚或者刑事处
罚；具有保障电子商务平台安全
运行的信息系统，与基金销售机
构、相关服务提供商相应的技术
系统完成了联网测试等八方面条
件。

春节过后，银行理财产品量
价齐跌，有分析师预测，随着银行
季末考核任务的临近，本月末或
许会有高收益理财产品发行。

数据显示，上周(3月9日至3
月15日)60家银行共新发559款非
结构性人民币理财产品，发行银
行环比前周减少10家，发行量环
比前周少发28款；新发产品平均
预期收益率为4 . 34%。从收益率
分布来看，上周预期收益率在4%
至5%之间的产品数量虽然有所
下降，但占比大幅回升，而收益率
在5%以上的产品发行量占比基
本保持稳定。

有分析人士预测，接下来的
一段时间银行理财产品的收益率
出现短暂回升的可能性很大。2月
CPI同比上涨3 . 2%，不仅超出市

场预期，同时也逼近政府年度抗
通胀的目标。如果高通胀逼近，将
进一步抬升投资者对于收益率的
期望，可以预见的是，银行存款会
更快地往具备一定收益率的理财
产品上“搬家”，这也对理财产品
预期收益率提出更高的要求。再
加上季末是银行考核的重要节
点，一季度不少银行会在业绩上
冲开门红，因此三月底的时点对
于银行业绩考核至关重要，为了
吸收客户的资金，银行会有多种
推销方式，提高预期收益率吸引
客户是重要方式之一。银行理财
师提醒，有购买银行理财产品需
求的投资者一定要抓住这个短暂
的机会，争取让自己的资金获得
较高的收益。

(综合)

金融保险烦心事

请您拨打热线

银行和保险作为金融业
的主力军，为社会发展和百姓
生活提供了重要资金流通渠
道 ，也 给 我 们 生 活 带 来 了 便
利。然而，在与银行和保险公
司打交道的过程中，不少市民
也会被一些意外所困扰。本报
新闻热线接到了许多类似的
线索：去银行存款结果被忽悠
成了保险，银行卡内资金莫名
失 踪 ，购 买 理 财 产 品 遭 遇 陷
阱，保险遭遇理赔难，饱受保
险电话骚扰……这些发生，严
重影响了老百姓财富生活的
质量。

为了帮助广大市民维护自
身的合法权益，本报“金融保险
维权热线”将长期开通。欢迎广
大市民拨打热线0543-3211123、
3210021，说说您与银行和保险
公司打交道过程中的那些烦心
事儿，同时欢迎金融保险业内人
士对市民的疑问进行解答，也欢
迎律师界朋友加盟，从法律角度
为市民解忧排难。
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