
万家基金微专栏

“现金理财”篇⑦

100万券商集合信托产品1个月缩水高达8万

收益“说大话”频遭投诉

2012年度优秀保险产品评选揭晓

中荷人寿两产品荣获大奖

基金略有主动减持

上周，股市强势止跌上涨，
偏股方向基金仓位主动减少，
非股票方向基金仓位也大体主
动减少。3月21日仓位测算数据
显示，偏股方向基金本周继续
保持高仓位持仓，但出现小幅
主动减持。可比主动股票基金
加权平均仓位82 . 72%，相比前
周微降0 . 16%。具体来看，大部
分基金公司主动减仓。其中，大
型基金公司中，博时、易方达等
减仓明显，其余公司则小幅减
仓。中小型基金方面，富国、大
成等大多基金公司小幅主动减
仓。

虽然当前经济基本面继续
处于弱复苏阶段，但房价普遍
上涨的预期也增加了市场对调
控加码的担忧，后市上涨动力
不足，继续处于震荡调整格局
的概率较大。在这种环境下，基
金的操作较为理性。

(德圣基金研究中心)

资金流出大幅减少

根据大智慧superview统
计，上周沪深指数资金净流出
量为87 . 60亿，较前周198 . 29亿
的净流出量大幅减少。

上周净流入的5个行业分
别为银行、房地产、电力、电器、
物流运输，净流出最多的板块
为有色金属、酿酒食品、券商、
机械、仪电仪表。个股资金净流
入前五位为：民生银行、华夏银
行、保利地产、浦发银行、中国
石化；个股流出前五位为中信
证券、贵州茅台、兴蓉投资、包
钢稀土、华泰证券。其中，环保
股兴蓉投资在“美丽中国”概念
下上周出现暴涨，但资金却乘
机大幅流出，应提防后市风险；
包钢稀土仍深陷在在产能过剩
价格下跌的泥沼中，遭到投资
者抛弃。

技术上，大盘上档30日均
线对于指数压制明显，如若没
有量能的配合指数或许难以延
续反弹。 (余玲玲)

由中国保险报、中保
网、新浪财经主办的2012年
度保险产品评选活动的获
奖名单近日揭晓，共有24家
保险公司的46款产品在本
次评选中脱颖而出。凭借优
秀的产品理念及设计，中荷
人寿一生关爱重疾养老计
划D款 (分红型 )、遇见未来
定投增值年金保险(分红型)

分获“2012年度健康保险产
品”奖、“2012年度养老保险
产品”奖。

中荷人寿本次荣获“年
度健康保险产品”奖的一生
关爱重疾养老计划D款(分
红型)是一款创新型重疾类
保险产品，在延续原有42种
重疾保障和12种特定疾病
给付的基础上，引入“轻症
重疾”的概念，针对11种常
见的轻症重疾提供保障，扩

展了商业医疗保险的范围。
此外，护理辅助津贴和定期
体检津贴给付等人性化设
计，能最大限度减轻客户的
医疗负担。该款产品取得了
不错的业绩，也得到了广大
客户的认可。

另一款荣获“年度养老
保险产品”奖的中荷人寿遇
见未来定投增值年金保险
(分红型)产品则具有“领取
早”、“保额增”和“保障久”
三大特点，准确把握了客户
希望“收益快”的需求，在产
品设计上实现了缴费当年即
可领取的规划。同时考虑到

“抗通胀”的需求，该款产品
设计为保额年年递增，客户
领取金也逐年增长，再加上
具有分红功能，是目前比较
完善的一款创新型年金产
品，可以满足个人养老需求。

“开门纳言”提升服务水平
中国人寿省分公司邀请社会监督员座谈

日前，中国人寿山东省
分公司举办了由新闻媒体、
客户、合作单位代表参加的
社会监督员座谈会，全面听
取和了解社会公众对保险各
项工作的意见、建议和期望。

中国人寿山东省分公
司胡斌副总经理在会上介
绍，作为省内机构最全、从
业人数最多、市场份额最大
的省级保险机构，中国人寿
山东省分公司自2010年起，
保费收入(含集团)连续三年
突破200亿元，成为全省首
个年度保费规模突破200亿
元大关的保险公司。2011年
以来，先后荣获“山东省金
融发展贡献奖”、“山东省金
融创新奖”，连续两年被中
国人民银行济南分行评为

“山东省金融机构年度综合
评比A级单位”。

多年来，中国人寿山东

分公司始终秉承“用心经
营、诚信服务”的经营理念，
把保护消费者权益提升到
战略层面来认识、来推进。
为此，该公司组织开展“诚
信我为先”教育，促进营销员
展业守法合规。同时建立全
省统一的客户回访制度。建
立社会监督员体系，及时向
社会公布服务承诺。此外，中
国人寿山东分公司还建立
了总经理接待日制度。全面
且有针对性的采取措施，改
善公司的服务管理和流程，
提高服务能力和经营品质。

据了解，中国人寿山东
省分公司旨在通过社会监
督员座谈会这一平台，聆听
来自社会各层面的声音，了
解社会对公司客服工作的
新需求，以不断提升服务水
平，让保险消费者更满意。

(财金记者 王丛丛) 春天是万物之始，是创业
者实现梦想的开端，而选择好
项目则是实现创业梦想最重
要的一步。在众多项目中，干
洗业是属于一次性投资，获利
稳定性高，可持续发展的项
目，而且经营风险小，管理成
本低，收入平稳。从需求发展
角度来看，专业级洗衣店有更
好的发展空间，更强的竞争优
势，更长久的经营期限。

一心寻找投资项目的吴
先生，偶然去朋友的干洗店，

看到一上午的时间，取送衣物
的顾客络绎不绝，跟朋友详细
打听才知道，洗衣业平均利润
空间高达80%。朋友还详细为
他讲解了洗衣行业的运营特
点：单笔交易金额低，且顾客
愿意预先付款，不存在呆账、
滞账的情况；产业变化性小，
风险低，因为消费者每天都要
穿衣服，不管市场经济怎样变
动，洗衣店的生意都可以永远
持续下去，一年比一年生意
好，使投资风险大大降低；洗

衣业不像其它行业，必须先备
货库，储放在仓库，再销出去，
卖不掉就要丢掉，因此，洗衣
业不会积压资金，更没有存货
损失。这和吴先生以前所从事
过的行业有很大的区别，他决
定把投资方向锁定在干洗业。

考察了很多干洗品牌，吴
先生最终选择了加盟国际知
名洗衣连锁、山东干洗业第一
品牌——— 朵拉国际洗业公司。
自开业以来，吴先生用心经
营，短时间便收回投资，利润

稳步上升。在朵拉洗业公司的
协助下，成为多家银行的定点
洗衣单位，现在每天衣物输送
线上都是满满的。

吴先生非常庆幸自己当
初选择朵拉国际洗业公司。他
现在积极地向朋友们推荐朵
拉，希望身边的朋友们在这开
春之际也能加入赚钱的行
列……

加 盟 热 线 ：0 5 3 1 -
86117788、4000-786-887

网址：www.drolohq.com

春天，如何选择投资赚钱的项目？

2013年，招商银行迎来了建行26周
年。作为业内理财创新的领跑者之一，
招商银行一直致力于客户服务品质提升
和金融产品的研发，并全力打造了“金
葵花理财”品牌。

近日，记者从招商银行济南分行
了解到，为倾情回馈广大客户，该行
将于近期限量推出多款行庆特别计

划。该系列产品主要投资于我国银行
间市场信用级别较高、流动性较好的
金融资产，具备风险较低、收益较

高、期限灵活、可选性强等特点，有
需求的投资者可向各网点理财经理预
约购买。

招行推出“行庆特别计划”系列理财产品
预期年化收益率4 . 3%—4 . 7%

财金风向

钱途漫步 货基T+0的未来发展方向

美国货币市场基金被广
泛作为支付工具，极具便利
性，投资者可以将货币基金
即时赎回、即时到账，可将货
币基金账户用于信用卡还款，
甚至可以用货币基金账户签
发支票、支付消费账单等，和
投资者的日常消费生活紧密
相关。在国内，从2012年10月至
今，已有10余家基金公司实现
了货币基金赎回T+0，相比以
前为货币基金持有人提供了
更大的便利，这项业务也逐
渐成为行业普遍趋势。

但同时我们也看到目前

货币基金T+0业务存在着不
少局限，这也预示着未来发
展完善的空间还很大，具体
来讲主要有以下一些发展方
向。首先是赎回费用，目前平
均每笔约2元的赎回费对于
货币基金来说成本较高，频
繁赎回所付出手续费损耗收
益，如果不是急需用钱，小额
资金T+0并不划算，未来需降
低赎回成本甚至零成本。其次
是支持的交易时间，目前仅有
少数几家支持7×24小时交易，
多数T+0业务仍限制为工作日
的早9点至下午或晚上。第三
是所支持的银行卡，未来货
币基金T+0赎回肯定将支持
更广泛、不设限的银行卡。

另外一个关键问题是，

目前享受货币基金T+0的须
是基金公司的直销客户，即
直接通过基金公司官方网站
进行网上交易。而绝大多数
货币基金投资者目前都是通
过银行柜台、银行网站、证券
账户等渠道申赎，这些还都
未实现T+0，一般是T+2到
账，少数最快能做到T+1。

(万家货币基金经理 唐
俊杰)

下一期：货基T+0唤醒理
财意识

产品期限 起点 预期年化收益率

1个月 10万 4 . 3%

2个月 5万 4 . 4%—4 . 6%

3个月 5万 4 . 6%—4 . 7%

具体理财产品要素详见下表

招行购买渠道 理财热线 招行购买渠道 理财热线

济南分行分行营业部 0531-86126363 济南分行舜耕支行 0531-82091076

济南分行济大路支行 0531-82761226 济南分行天桥支行 0531-81319188

济南分行解放路支行 0531-81935678 济南分行华龙路支行 0531-66896090

济南分行经七路支行 0531-86057619 济南分行财富管理中心 0531-81776888

济南分行和平路支行 0531-86553230 烟台分行营业部 0535-6636121

济南分行开元支行 0531-66599226 烟台分行滨海支行 0535-6690988

济南分行东门支行 0531-86590550 烟台分行龙口支行 0535-8730555

济南分行经十路支行 0531-82068368 烟台分行莱州支行 0535-2097116

济南分行槐荫支行 0531-87961500 潍坊分行营业部 0536-8582278

济南分行洪楼支行 0531-88119682 潍坊分行寿光支行 0536-5669222

济南分行经三路支行 0531-83188900 潍坊分行诸城支行 0536-6125999

济南分行阳光新路支行 0531-89600011 临沂分行营业部 0539-8968935

济南分行泉城路支行 0531-81778188 东营分行营业部 0546-7155666

济南分行朝山街支行 0531-81776926 滨州分行营业部 0543-5088000

产品要素、收益测算示例及风险提
示，可咨询招商银行客服热线95555或
各网点理财经理。

“你不理财，财不理你。”这句话如今被越来越多

的老百姓认可。去年，全国商业银行共发行理财产品

28929款，理财资金的规模也从2011年的5万亿元，上升

至2012年的7 . 1万亿元。但伴随着发行数量和规模的

增加，近一段时间爆发出多起理财产品违约事件。

财金资讯

特色贷款铺就“富农”路
新泰农信社在全市实

施“千百个致富带头人”培
育扶持计划，为农民提供信
息、资金、技术。汤禹村村民
汤永金就是“富农”贷款受益
者，8年来新泰农信社根据奶
牛场发展趋势，及时跟踪调
查动态，先后累计发放贷款

200万元。目前，汤大哥的奶
牛场已成为省级示范化牧
场，与山东省农科院和美国
嘉吉饲料公司建立长期合作
关系，并与山东亚奥特乳业
有限公司签订了长期供奶协
议，形成了养产销一体化的
商业运作模式。 (潘营营)

推销理财产品

风险说得很少

2011年9月，75岁的退休
教师张秀珍在银行工作人员
的忽悠下，花了100万元购买
了号称年利率可达8%的理财
产品。一个月后，一封来自某
证券公司的信却告诉她，产
品不但没赚钱，反而亏损8万
元。截至2012年7月产品到期
后，累计亏损近11万元。

原来，张老太所买的“君
享节能”理财产品，是一款风

险性较高的券商集合型信托
产品，100万元起购，主要用
于购买节能环保类上市公司
的股票。直到今天，张老太的
投诉仍然没有解决。

类似的“巨亏”“误导”
“欺诈”等投诉案例层出不
穷。去年11月，有投资者向上
海某银行购买的近亿元中鼎
财富系列私募理财产品，到
期却无法兑付；另一国有大
银行员工私卖理财产品，致
使10多位村民1200万元的拆
迁款损失了400万……

暴露出来的理财产品违

约事件仅是冰山一角。上海
银监局近日通报，2012年收
到的代理业务、理财产品投
诉分别为460件和222件，较上
年同期分别上升3 . 51和1 . 43

个百分点。
目前，银行所销售的理

财产品主要有两部分，一种
是银行自身开发的理财产
品，一种是代销保险、基金、
信托等产品。那么，一旦出了
问题，究竟谁该负责任？记者
曾到一些银行网点的理财柜
台暗访，发现显眼的位置确
实摆放着理财产品“风险提
示”书。但理财经理在给客户
讲解理财产品时，主要侧重
于两点：期限和预期收益率，
而风险则说得很少。有句话
说得好：“理财就是将合适的
产品卖给合适的人。”但在实
际操作中，在各种指标、业绩
考核压力下，部分理财经理
也许忘记了这句话。

理财业务

将成银行监管重点

国外也有理财产品，他
们是如何监管的呢？美国金
融监管部门绝不可能做出所
谓“下不为例”式“不痛不
痒”的简单处理，基金从业
者一旦出现违规并被查处，
其代价非常昂贵——— 基金管
理人不仅要“吐出”此前赚
取的所有利润，而且从此永
远不得跨入这个行业。德国
银行在宣传金融产品时，只
允许公示历史业绩，严禁误
导投资者。日本则是不厌其
烦地进行风险预警，对于老

产品，银行会出示该产品的
历史业绩图表，但并不解
释，因为任何说明都难免带
有主观色彩。

今年年初以来，银监会
已将理财业务列为今年的重
点监管工作，将派出机构对
银行理财产品销售活动进行
专项检查，同时将“资金池”
操作模式作为现场检查的重
点。与此同时，对于缺乏产品
设计能力、风险管控能力较
低、资产管理能力和专业素
质不足的大量中小金融机
构，银监会正在酝酿开展理
财业务的机构准入和业务准
入制度。

(赵伟莉)
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