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产品名称 发行单位 发行期 币种 期限 起点金额
参考预测年化

收益率
特点点评

保本型个人人民币

理财产品
中国工商银行 3月27-4月1日 人民币 36天 5万元 3.60% 本金无风险、收益高、流动性强

“金钥匙·安心得利” 中国农业银行 3月26日-28日 人民币 70天 5万元 4.35%
中低风险,预期收益率较高,适合无投资经验及有

投资经验的投资者

中银债富 中国银行 3月25日-4月1日 人民币 179天 10万 4.50% 投资效益高、期限丰富、多种期限供选择

交银添利薪享65天 交通银行 3月26日-4月2日 人民币 65天 5万 4.45%
适合稳健型、平衡型、增长型、进取型和激进型

的有投资经验和无投资经验的所有投资者

“财富驿站”近期热销理财产品推荐

特别提示：以上产品信息仅供参考，若有疑问，请向产品发行银行客服

电话及各营业网点工作人员咨询。

本栏目互动咨询电话：0530-6330010 15505302007

本期信息整理 刘莉

菏泽市农村信用社：

春天行动取得新进展

交通银行手机银行业务———

打造e时代的“掌中”银行

“除了取现，交行手机银行
还有五大特色业务。”工作人员
告诉记者，交行手机银行还能实
现手机号转账、手机充值、机票
预订等。

只要输入收款方的手机号

码和户名，就可以快捷地实现
交行系统内卡卡转账服务；手
机银行注册版的客户可以通过
手机银行为本机和他人手机充
值；可直接通过手机来进行机
票的预订；可如输入任意地址

查询周边的交行网点和自助设
备分布情况；还可以直接查询
股票证券行情，实时掌握每一
个变化。

交通银行手机银行“e动交
行”给市民带来更真实的金融生

活，通过手机银行业务，也将有
更多的市民体验e时代的“掌中”
银行。

本报记者 张园园
通讯员 刘庆

出门在外，忘记带银行卡了，想取钱怎么办？离银行网点
较远，急需转账汇款，怎么办？如果你已办理了交通银行的银
行卡，且下载了手机银行客户端，这些都不难实现。

无卡存款对多数市民来说，
已经不是稀罕事。但无卡可以取
款，很多市民却还甚少接触。

“有次急着用钱，银行卡没
在身上，跑到自动取款机处，却
发现只能无卡存款而不能无卡
取款。”市民张先生说，没办法自
己只能找朋友借钱周转了一下。

交行菏泽分行的手机银行
业务可以实现无卡取款，这将给
菏泽市民带来更多便利。

“进入交行手机银行终端，

点击无卡生活，选择无卡取款，
然后再点击预约取款，接着输
入之前设置的密码登陆进去。
之后会出现一个界面，要求输
入6位自编预约码，再输入预约
金额。这时，手机会收到一条短
信，内有一个密码，将这个密码
输入，再点击预约键即可。”交
行菏泽分行工作人员告诉记
者，凭借6位预约自编码以及银
行卡取款密码，到交行的任一
自动取款机上取款即可，“通过

手机银行，实现了不用银行卡
也能取款”。

工作人员告诉记者，菏泽和
济南、聊城、东营、日照、临沂、滨

州、枣庄、德州等八个城市属于
“同城”，在这些地方取款无手续
费，“就可以不仅可以实现异地
取现，还能节省一部分手续费”。

通过手机银行取现安全吗？
交通银行的手机银行安全性如
何？

“我们行所有的电子银行业
务的首要出发点就在于业务的
安全性。”交行菏泽分行工作人
员说银行主要是通过高强度数
据全程加密来保护用户的银行

卡信息安全。据介绍，交行手机
银行分普通版和注册版，来满足
不同客户的需要，同时采取手机
号作为身份认证要素，设置双重
密码保护。

另据介绍，注册版手机银行
登录时，需要验证本人手机号
码、手机银行登录密码；密码超

限保护，六次输入错误就会被
锁，需要进行手机银行登录密码
重置；对转账额度也有控制，一
次交易额最高为五万元；取现
时，需要输入预约用户的手机号
码，预约码(当日、当次有效)和
取款密码以保证交易的安全。

此外，账户信息不在手机中

储存，“所以就算遗失手机也不
用担心”。工作人员告诉记者，该
业务无需用户使用银行卡，避免
由于不法分子在无人值守的先
进设备上设置的盗卡工具带来
的用户银行卡信息和密码被盗
暗金的发生，从而一定程度上保
障了用户银行卡的安全。

“不用银行卡也能取款”

“高强度数据全城加密来保障安全”

“除了取现，手机银行还有五大特色业务”

为争取“春天行动”各项计
划目标能够取得更大、更好的进
展，并理清下步工作基本思路，
落实各项工作措施，为全年各项
工作打好基础。3月26日，菏泽市
农村信用社召开全市农村信用
社业务工作现场会，会议回顾总
结了春天行动以来的成绩，并着
重对2013年春天行动下步工作
进行了进一步的调度、安排。确
保各项工作突出“勤”字，思想观
念突出“新”字，具体行动突出

“快”字。
活动采取分管领导亲自抓，

成立活动小分队，全身心投入到
支农惠农工作中去，取得阶段性
成果。至目前，全市农村信用社
各项存款639 . 9亿元，各项贷款
423 . 4亿元。

要全力加大信贷投放。要
把投放贷款放在关系到农信社
生死存亡的“饭碗工程”抓紧抓
好。联社高管身先士卒，以身作
则，全员发动，找寻客户、争抢
客户、培育客户，迅速扭转被动
局面。一是积极拓展消费贷款。
制定、落实消费贷款管理办法，
明确消费贷款投放目标，住房、

汽车按揭等消费贷款增速不得
低于各项贷款增速。二是加快
培育新的业务增长点。各联社
要拿出具体措施，制定工作计
划，积极开办仓单、应收账款、
土地流转等抵押贷款，拓宽抵
质押范围；与农户签订家畜、房
屋等抵押协议，引入第三方监
管，开办“准抵押”贷款和小额
信用贷款。三是加快抢占小微
企业客户市场。要组织专业队
伍，认真调研分析商业银行贷
款客户储备范围和贷款投向，
简化贷款手续，提高办贷效率，

主动走访，利率优惠。四是扎实
推进“百千万”富民工程。要明
确具体分管班子成员和主管部
室，争取培育一户，见效一户，
加快扩大忠诚客户范围。

大力拓展中间业务。实现银
行卡业务由“量”到“质”的转变。
推行银行卡精细化管理，减少、
杜绝睡眠卡，；完善银行卡受理
环境，激发客户用卡积极性，提
高银行卡使用效率；结合“金融
服务进村入社区”工程，选取农
村超市、卫生室等人气旺的公共
场所，大力拓展特约商户，加大

“农金通”布放，确保上半年安装
到位。

进一步转变工作作风。要脚
踏实地，埋头苦干，争当先进人
员和实干人员，不当消极分子和
落后人员。要厉行勤俭节约，反
对铺张浪费，以人为本，关心职
工，体贴下属，团结向上，在全市
农村信用社营造风正、气顺、心
齐的良好氛围。要巩固好已经取
得的业务成果，努力争创一流业
绩，为圆满完成全年任务打下良
好基础。

（通讯员 韦安然）

坐收渔翁之利，房租年收
入10万以上，包租婆的生活可
谓人见人羡。但幸福的包租婆
也有远愁近忧，也有理财困
惑。如何让自己的财富生活更
加稳健无忧，理财师们给出了
他们的建议。

王女士，现在房租年收入
10万元，存款10万元，年收入
3 . 6万，有社保，老公做小生
意，收入不稳定，有医疗保险，
小孩上小学，有医疗保险和重
大疾病险，月开支不定。

王女士希望通过商业保
险途径来考虑个人养老、家庭
风险控制及资产配置，想知道
该如何选择及投多少合适。

现状分析：王女士属于有稳
定工资收入的工薪人士，先生做
生意收入虽不固定，但很可能高
于一般工作，目前家庭最主要的
收入来自每年的房租。

潜在风险：收入来源损失
风险、意外大笔开支风险。

理财规划：每年10万租金
收入按30年限可以带来300万
元收入。而王女士每年3 . 6万
元收入，按还工作30年来计算
是108万，先生按每年10万生
意收入同样计算30年是300万
元。300万元的家财险每年最
低报价不过百元，而对于个人
意外风险以定期寿险方式来
覆盖的话，每100万定期寿险
每年价格不过千余元。

至于意外大笔开支风险，
现在家庭成员中王女士有社
保，先生参加了医疗保险，而
孩子有医疗保险和重疾险，所
以，建议王女士和先生为自己
配置20万~30万保额的重疾险。

子女教育最重大的支出
应该出现在孩子读大学的学
费，建议可以选择即期型年金
保险。举例来说，假设每年投
入5万元共缴费10年，从第一
年起每年可以从保险公司获
得一定的生存保险金直至终
身，每年这笔钱可以不领放在
保险公司累计生息，可以到孩
子18岁时一次性拿出来供孩
子上大学。

“包租婆”的

理财困惑
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