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菏泽一老太“下海弄潮”十年，主打牡丹工艺品，旨在--

“让牡丹之都美名传四方”
文/片 本报记者 李贺

今年60岁的邵素芝已经“纵横商海”十年了。十年前，她是牡丹区某局
一位领导，由于向往自由的生活，她毅然放弃领导岗位“下海”经商，开了
菏泽第一家工艺礼品店。十年间，她由一个见顾客就发抖的人，到现在回
头客无数。现在她的愿望就是把牡丹工艺品推荐给五湖四海的朋友。

>>50岁打破“铁饭碗”，她成别人笑谈

家住中华西路牡丹区
工商局家属院的邵素芝今
年已步入花甲之年，回想
起十年前做出的那个决
定，她现在一点也不后悔。
2003年，她是牡丹区某局
的纪检书记，在单位大小
也算个领导。“当时政府鼓
励机关领导干部离岗经
商，因为我喜欢自由的生
活，不愿意受约束，就报了
名，那时大部分人都不愿
意离岗。”邵素芝回忆说，

报名离岗的时候，所
有认识邵素芝的人都把她
的举动当成了笑谈。单位
同事都纳闷，干嘛放着好
好的领导不当呢，甚至家
里人也劝她。“我从来没有
接触过生意，而且不善言
谈，属于比较内向的那种
人，家里人也表示担心，但
是我已经下定了决心。”邵
素芝说。

既然决定离岗经商，那
做什么生意呢？“我一开始

想开个报亭。”邵素芝笑着
说，她的想法很简单，就是
想过无拘无束的生活。可是
就在邵素芝离岗没几天，她
就改变了原来的想法。

“我的一个表弟在深圳
工作，他建议我开一个工艺
礼品店，这样的店铺在南方
的一些城市已经兴起。”邵
素芝说，刚听到“工艺礼品
店”的名字，她自己也没闹
明白是什么东西，因为当时
菏泽压根就没有这样的店。

>>初见到顾客发抖，如今已是朋友

经过短暂的考察，在
身边所有人的质疑声中，
邵素芝的工艺礼品店在
牡丹体育场北门开张了，
仅有两间小门市。“我对
象有自己的工作，儿子还
在上学，基本上店里都是
我一个人打理。”邵素芝
说。

回忆起第一次顾客光

顾工艺礼品店的场景，邵
素芝不禁笑了起来：“第一
次来顾客的时候我紧张得
不得了，也不知道怎么打
招呼，怎样介绍，整个人都
快傻了，可是顾客一看我
这么紧张，认定是个老实
人，就很爽快地买了一件
商品。”

刚开始的那段日子，

邵素芝一遇见顾客还价就
不知道咋卖了。可是正因
她为人老实，回头客特别
多，“许多老客户都从其他
县里开车来买东西。”邵素
芝说，开店以来她也结识
了一些朋友，感觉很幸福。
当初和她一同离岗的十个
人却没有坚持下来，回去
上班了。

>>“希望借此传播菏泽美名”

当然，邵素芝的经商经
历并不是一帆风顺的，刚开
店的第一年发生的一件意外
事情给了她沉痛的教训。有
一天，一个人拿着几套申奥
纪念币来到邵素芝的工艺礼
品店里，希望放在店里代销，
卖完再收钱。没过几天，突然
有几位身穿军服的军官来到
了她的店里，自称来自附近
的军分区，点名要买刚刚摆
上的申奥纪念币，而且一次
就要几百套。

“我当时也没多想，遇上
这么大的订单就赶紧联系送

货的人，那人说给准备，可是
需要一次性把钱付清。”邵素
芝没想到，她买了申奥纪念
币后就再也联系不到要买东
西的军官了，这时她才恍然
大悟，原来两拨人是一伙的，
这一次她就赔了几万元。吃
一堑长一智，从此之后她就
提高了警惕。

不知不觉，邵素芝经营
工艺礼品店有十年了，小店
也从原来的两间小门市房
变成了商业繁华地段的两
个大门店。2 6日，在银座商
城对面恒泰大厦一楼的天

香阁商务礼品店里，记者看
到了正在打理店铺的邵素
芝，店内有各种木雕、玉雕、
碳雕、红木屏风、地球仪、瓷
器等精品摆件，看得人眼花
缭乱。

“现在店里主打的还有
牡丹工艺品，牡丹瓷、牡丹骨
瓷、干花牡丹，许多商品都和
牡丹有关。”邵素芝说，许多
顾客买牡丹相关产品送给朋
友，她希望通过自己的店铺
把菏泽牡丹之都的美名传播
出去，“让更多的人喜欢咱菏
泽。”

邵邵素素芝芝的的工工艺艺礼礼品品店店已已颇颇具具规规模模。。
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