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海信电视全省联动
引领春季智能大平板普及风暴

4月4日-7日，海信电视隆重
推出“全省联动，春季智能大平
板普及风暴”，重拳出击5 0寸以
上高清大平板，海信电视整合在
产品和渠道上的优势资源，让消
费者真正享受到海信电视钜惠
让利，从而推动高清大平板客厅
电视的快速普及。

随着消费者家居条件的改
善，用户对平板电视画质和内容
服务提出了更高的要求，高清大
平板的需求快速增长。根据中怡
康的统计数据显示，截止今年2

月份，智能电视占平板电视的销

售额比重已经达到了56 . 62%，智
能电视已经成为彩电市场主流；
同时，高清大平板市场快速启
动，中国彩电市场零售量同比增
长了41 . 24%，其中50英寸以上大
平 板 同 比 增 长 了 9 0 % 以 上 ，智
能、高清大平板成为了今年带动
平板电视市场快速增长的主力
军。

海信准确把握了消费需求
和产业趋势，通过显示技术和智
能技术的创新、通过大平板电视
的合理布局，推动着彩电产业发
展和消费升级。

“海信今年就是要重点推广
简单易用的智能电视、高清大平
板电视，一是可以给消费者带来
全新的娱乐休闲体验；二是要全
面提升国产品牌彩电的市场竞
争力”，海信电器营销公司副总
经理胡剑涌介绍。

据了解，海信已经推出了
XT900系列、XT880系列、K660

系列、K610、K360系列等10余款
50寸以上智能电视新产品，涵盖
了5 0、5 5、5 8、6 5、8 4五个主流尺
寸段。这些产品功能采用了海信
自主研发的操作系统，在用户界

面定制、智能遥控与人机交互等
方面都做到了简单化和标准化，
让消费者“零”学习，一用即会，
充分体现出了“简单易用”的产
品理念；在内容应用整合方面，
深度定制了CNTV、华数、奇虎
360、新浪、京东等8000余款软件
应用；它们还采用了16 : 9高清大
屏幕显示，画面层次丰富能够体
现更多细节，大屏幕显示让 3 D

画面更有包围感。
根据中怡康统计数据显示，

2 0 1 3年2月，海信液晶电视的零
售 量 和 零 售 额 占 有 率 分 别 为

17 . 27%和17 . 58%，在中国彩电市
场上遥遥领先。

此次“全省联动，春季智能
大平板普及风暴”活动，千店促
销。活动一：全省拍卖会，人越
多，越实惠。活动二：活动期间老
用户凭海信电视发票到当地商
场海信电视专柜即有礼品相赠
(赠完为止 )。活动三 :活动期间购
买 海 信 电 视 指 定 型 号 可 优 惠
4 0 0—3 0 0 0元。海信“全省联动，
春季智能大平板普及风暴”活动
将是消费者进行“客厅电视”全
面升级的绝好机会！

热爱我的热爱，2013雪佛兰移动展厅强势登陆日照齐鲁晚报车展

3月30日-31日，备受触
目的雪佛兰大型移动展厅
将登陆日照齐鲁晚报车展
( 地 点 ：日 照 市 游 泳 馆 广
场 )，“热爱我的热爱”主题
口号将继续在新春伊始的
中华大地回响，为全国的车
迷朋友带来金蛇年的第一
道雪佛兰视觉盛宴。以全新
形式登场的 2 0 1 3雪佛兰移
动展厅将覆盖全国多个三、
四 、五 线 城 市 ，共 4 5 0 个站
点，并分别推出标准版、基
础版与黄金周版，全面打造

“天时地利”，充分贴合区
域消费者的个性化需求，最
大范围地为三四五线城市
的消费者提供优质产品和

专业服务。

全系车型震撼登场

购车巨惠获好礼

经过百年磨砺，雪佛兰
拥有了全明星家族的荣耀：
由国际巨星代言的全球中
高级旗舰轿车迈锐宝，“全
球首款增程型电动车”沃蓝
达，传奇性能跑车大黄蜂科
迈罗，都市力量 S U V 全新
科帕奇，“新生代性能中级
车”科鲁兹，还有全方位舒
适型中级车新景程，新生代
越级性能小车爱唯欧和“全
民理想家轿”新赛欧。此次

外展雪佛兰旗下的全系车
型将悉数亮相，全方位展现
雪 佛 兰 值 得 信 赖 、自 信 睿
智、乐于表现、年轻活力的
品牌个性，令观众一睹雪佛
兰车的国际品质。

除了全车系登场带来
的视觉冲击以外，移动展厅
现场更带来丰富的购车优
惠，以回馈消费者的热爱与
支持。

曼联助力

互动体验最闪亮

去年 5月，雪佛兰正式
成为曼联的官方汽车合作

伙伴，百年国际汽车品牌与
英超豪门强强联手，让越来
越多的中国年轻人在足球
激情中感悟雪佛兰所倡导
的“坚持热爱、追逐梦想”
的品牌精神。7月底，“雪佛
兰中国杯”激情开赛，“红
魔”曼联与上海申花“准英
超”级别的赛事引爆球迷夏
日激情。8月，雪佛兰曼联激
情大对碰评选游戏，引发全
城球迷及车主的广泛参与。
雪佛兰势将“红魔”足球盛
宴的精彩延续到2013年，通
过“移动展厅”将最新的互
动体验带给每一位消费者。

作为雪佛兰品牌最亮
眼的互动游戏，“曼联胜利

冲 顶 ”可 谓 聚 拢 了 超 高 人
气。为纪念雪佛兰成为曼联
赞助商而推出的“曼联胜利
冲顶”3D场景体感游戏，在
广州车展期间已经投放于
雪佛兰展台，广受“热爱达
人”的好评。这款通过用头
或脚就可以完成对电视操
控，模拟场上曼联球员将足
球射入球门的体感游戏，让
每位消费者在感受最新互
动科技的同时，也将雪佛兰
品牌中年轻、活力、勇敢追
逐梦想的内涵尽致展现。

随着一二线城市市场
日 渐 饱 和 ，三 四 线 城 市 已
成为各大厂商必争的兵家
重地。事实上，为了能够更

好 地 开 拓 三 四 线 城 市 市
场 ，雪 佛 兰 不 仅 积 极 着 手
渠 道 下 沉 ，同 时 还 根 据 三
四线城市的消费特点推出
了 一 些 特 色 区 域 营 销 活
动，其中“热爱我的热爱”
雪佛兰移动展厅巡展活动
正是典型代表。

在全国登陆的雪佛兰
移动展厅，创造了与当地消
费者进行面对面交流的机
会，以丰富的互动形式为消
费者带来最真实的品牌体
验，充分体验雪佛兰品牌所
秉承的“年轻活力、自信表
现”的品牌个性，更将对市
场销售和品牌建设起到直
接的促进作用。

市区报名点：

1 .齐鲁晚报《今日日照》
新闻部。地址：烟台路丽城花
园西门沿街(市住建委东侧)。
电话：8308110。

2 .兴业房产营销中心。地
址：济南路兴业大厦东侧、银
河 公 园 北 门 对 面 。电 话 ：
3696333。

3 .港城快讯。地址：格林蓝
天广场102号。电话：2276702。

4 .昭阳社区工作站：东
港区昭阳路日照街道昭阳社
区 工 作 站 一 楼 。电 话 ：
3280249。

5 .芙蓉社区居委会：日
照市荟阳路1 2 6号芙蓉小区
内。

6 .金阳社区居委会：望海
路西首日照街道金阳社区。

7 .高新社区居民委员会：
富阳路日照街道高新社区。
电话：8783628。

区县报名点：

1 .莒县报名点：莒县西环
路中段278号，莒县东方汽贸
店。电话：15954001133。

2 .五莲报名点：五莲县
解放路202-2天彩柯达数码
冲印 ( 美都汇对过 ) 。电话：
5222550。

3 .岚山报名点：岚山区
汽车站对面，岚华电子。电
话：15953394808。

本报3月2 8日讯 (记者 张
永斌 ) 由齐鲁晚报、港城快讯
联合主办，日照兴业房产、金帝
物业、泰达商管协办的“兴业银
河金街”三月三相亲会自报名
以来，报名人数已近200人。每个
报 名 者 都 对 资 料 填 写 十 分 慎
重，努力表现出一个完整真实
的自己。

28日上午，前一天刚报名相
亲会的市民小李又来到了本报
编辑部。“感觉我昨天填写的资
料太草率了，回家想了一晚，想
今天重新填写下，可以吗？”小李
问。得到本报记者肯定的答复
后，他赶紧填写了起来。与之前
填写的资料相比，他把个人简介
中的单位、性格等内容充实了一
番。

和小李有同样情况的报名
者还有不少。28日上午报名的陈
女士下午又来到报名点，因为觉
得自己之前填写的择偶要求还
需要补充，便又在报名表上补充
了新的内容。“将心比心，将个人
情况和择偶要求写得详细点，择
偶双方选择起来更从容。”陈女
士说。还有的报名者在家草拟了
报名表信息，到报名点再誊写上
去。

报名登记表要求填写报名
者的性别、出生年月、身高、民
族、学历、婚况、户籍等信息，以
及择偶要求和一句话爱情宣言。
主办方将为报名者免费制作展
示牌，用于相亲会现场悬挂展
示。本报提醒，报名表相当于“笔
试”，和相亲者见面了解，相当于

“面试”。报名者填写报名登记表
时，不妨写得具体、生动一些，以
打动那个主考官——— TA。

10个相亲报名点请您就近报名

莒县帅气小伙

上网搜到本报相亲会

本报3月28日讯(记者
李玉涛) 28日，莒县帅气小
伙于先生从网上搜索到本
报三月三相亲会，趁着中午
休息的时间，他来到本报编

辑部报上了名。
“去年春天你们在香河

公园办相亲会的时候，我去
看过，感觉挺好的。”于先生
说，“这不又到了春天，我寻

思应该还有相亲会，就从网
上搜，看到了咱们又要举办
相亲会的消息。”

于先生今年29岁，此前
谈过恋爱，但最终因性格不
合等原因没能走到一起。

“希望这次相亲会能找到投
缘的另一半，共同打造一个
温馨美满的家。”他说。

与大部分男士不同的
是，记者看到他在“户籍、
职业、婚房等条件”一栏里
写道：家乡是莒县的优先。

“两个人的老家在一块，离
得近，走动起来也方便。”
他说。

28日中
午，一位市
民在本报编
辑部报名相
亲会。
本报记者
李玉涛 摄

为了保证相亲会的质量，
主办方将对报名者的身份进行
严格审查。报名者需提供身份
证或户口本，代报人需提供报
名者身份证。

报名者需填写本报提供的
报名表，内容包括个人简介、择
偶要求、联系方式等基本信息。
为了保护报名者的个人信息，
主办方将对每位报名者根据年
龄段进行编号。4月13日、14日，
相亲会举办当天，本报将为每
位报名者制作一张精美的KT

板，展示其个人风采。
报名者可根据自己意愿决

定是否提供个人照片。
欢迎符合条件的单身一族

自愿报名参加，也欢迎企事业
单位集体报名。凡城区范围内
超过10人组团报名的，均可拨
打本报热线电话8308110，主办
方将派工作人员前去进行现场
报名。

相亲会报名

请带齐相关证件
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