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15岁离家打拼终成老总
——— 本报专访烟台市工商联河南商会副会长张刘锋

2013中国十大

超级豪宅排行揭晓

中外十大豪宅

平均价格差七倍

在2013年《世界10大超级豪
宅》名单上，法国的利奥波德别
墅(Villa Leopolda)以5 . 5亿美元
位居冠军，但此价格已经比两年
前缩水了2亿美元；意大利的里
加利岛屿(Li Galli)以2 . 63亿美元
位居亚军；阿联酋迪拜的朱美拉
棕榈岛豪宅(Palm Jumeirah)以
1 . 72亿美元位居第三。

在制榜方同时发布的2013

中国内地10大超级豪宅榜中，
广州大一、成都牧马山蔚蓝卡
地亚、大连万科·西山别墅三个
豪宅楼盘名列前三。北京、上海
分别有3家入榜；广州、深圳、成
都、大连各有1家入榜。该榜统
计分析方法与世界十大豪宅榜
相同。

中国10大豪宅平均每套价
格为1 . 87亿人民币，而同期发布
的世界10大豪宅平均每套价格
为1 . 925亿美元，差距明显。而世
界企业家集团董事会主席、诺贝
尔经济学奖得主罗伯特·蒙代尔
教授认为：“世界10大豪宅平均
每套价格是中国豪宅的7倍，主
要原因是中国豪宅的房屋和土
地面积都非常小，加上环境，设
计和建造工艺无法做到极致，因
此无法吸引国际富豪购买和居
住。”

二线城市及海外

成投资首选

世界企业家集团的研究报
告显示，中国富裕群体将购买豪
宅列为奢侈品消费的第一选择。

世界企业家集团首席执行
官、《总裁》杂志社社长丁海森
说：“在中国国内，因为价格、土
地、空气等因素，豪宅投资趋势
正从北京、上海等城市向成都、
大连等二线城市转移，这也和世
界发达国家的豪宅绝大部分建
造在郊外相吻合，因为只有‘郊
外’或‘小镇’才能拥有新鲜空气
和大幅土地。随着富豪阶层对生
活品质要求的提高，得天独厚的
自然资源也成为豪宅购买者考
虑的重要因素。”

世界企业家集团的调查还
显示，愈来愈多的中国富豪在海
外投资豪宅，中国投资客投资英
美等国房地产的主要目的有休
闲居所、资产保值、移民和子女
教育等四方面。世界企业家集团
行政总裁袁浩东说，“中国富豪
海外购房最喜爱的国家依次是
美国、加拿大、澳大利亚、新加坡
和英国。”

来源：扬子晚报

□本报记者 姜宁

15岁离开老家河南周口，从此开始四处闯荡谋生。他在海边打过鱼，也跑过业务，搞过生产。他
去过不少城市，从事过不少工作。烟台市工商联河南商会副会长张刘锋用自己吃苦耐劳的精神及
拼搏的劲头，塑造了一位豫商形象。而在烟台，像张刘锋一样的河南籍企业家还有很多。

>> 15岁离家闯荡 跑过业务打过鱼
张刘锋，1978年出生，15岁的

时候离开老家河南周口，四处闯
荡谋生。“那一段生涯，给了我很
大的锻炼，没有那一段时间的经
历，恐怕不会有我的今天。”张刘
锋说。

在老家河南闯荡几年后，
1998年，张刘锋来到威海，在一
艘渔船上打工。“生活很苦，并且
工资很低，一个月300块钱，也就

能刚刚养活自己。”
除了赚钱少，日复一日，年

复一年的打鱼生涯，也让张刘锋
感到很迷茫。“在迷茫之后，我认
为我的人生不应该被束缚在船
帆和桅杆上，要有更大的成就，
因为年轻就是本钱，年轻不怕失
败。”

于是，离开渔船的张刘锋，
人生中第一次接触到防水材料

生产行业，这也成为他现在的
主业。当时，张刘锋只是老板手
下的一个打工仔，每天跟着跑
业务、搞生产，几年下来，积攒
了不少的人脉和经验。不过，张
刘锋并不满足于此，因为在他
看来，这样的打工生涯，如果说
单纯地为了积攒经验还可以，
但不能长久。

在工作之余，张刘锋自己也

会利用自己在行业中的人脉和
经验，帮助别的防水材料单位联
系买家。有一次，他帮助一位卖
防水材料配方的老乡联系到了
买家，但是那位老乡正值缺钱，
没有给张刘锋提成，便把配方给
他一份，算是抵了债。

当时，张刘锋没料到，也正
是这一配方，开启了他创业的
历程。

>> 边打工边创业 历经9年打造洛蒙品牌
拿到防水材料配方的张刘

锋，却没有足够的资金去创业。
“自己当时还是拿着低工资的打
工仔，没有那么多钱。”那时，一
个老乡提出要和张刘锋合资成
立公司，但是却提出要当公司法
人代表。张刘锋犹豫了一阵子，
最终回绝了这一合作，并坚定了
独立创业的信心。

2004年，张刘锋仍然给人打
工，同时借了一点钱，租了厂房，

开始小批量的生产，把自己在外
打工揽活赚的钱，都用在了开工
成本上。这样的生活过了两年
多，直到2006年，张刘锋才真正
摆脱了给人打工的生涯，成为真
正的老板。

一晃9年过去了，从2004年创
立公司起，张刘锋打造的洛蒙品
牌成为烟台装修装饰行业的一
个名牌产品，很多大楼盘都在使
用洛蒙这一品牌的防水材料。而

张刘锋却并不满足，他要把洛蒙
这个品牌推广到全省、全国。“我
们现在在很多城市都有自己的
直销店铺，下一步还会成立分公
司，慢慢地会做得更大。”张刘锋
笑称自己才30多岁，还很年轻，
有很长的路要走，有很多的知识
要学习。

“在烟台的河南商人很多，
同乡之间经常会互相帮助。”张
刘锋说，在烟台的豫商很多，且

很多在事业上都有一定成就，为
促进烟台经济的发展做出了积
极贡献。

据统计，目前在烟台投资发
展的豫商和从事其他行业的河南
籍人士已经超过20万人，企业超
过1100余家,投资总额在65亿元以
上，涉及建筑、建材、珠宝、房地
产、商贸制造、节能减排、农业、水
产等诸多行业和领域，成为拉动
烟台当地经济发展的重要力量。

>> 依托商会 一年融资900万元
“其实对我们中小企业来

讲，最大的、最突出的问题还
是融资难问题。”张刘锋说，最
近，他也正在与中国银行烟台
分行洽谈融资贷款业务。“凭
借商会搭建的平台，仅一年的
时 间 ，公 司 融 资 就 达 9 0 0 万
元。”

2 0 1 2年，河南商会与民生

银行、华夏银行等多家银行开
展合作。2 0 1 2年9月2 1日，河南
商会还与中国民生银行烟台
支行在烟台金沙滩大酒店举
行了“烟台民生银行烟台豫商
城市商业合作社”成立大会。

“这是未来银企合作的新
起点、新方向，也希望民生银行
与河南商会在今后的合作过程

中，密切联系，加紧合作进程，
实现跨越式的新发展，推动小
微企业的长久发展。”张刘锋
说。

“在接下来的时间里，河
南商会计划在烟台兴建豫商
经贸一条街、豫商大厦，两个
重点项目已报市政部门审批，
这两个工程计划在三年内完

工并投入使用。为扩大豫商在
胶东的影响力，与威海、济南
商会真诚合作，打造河南人的
企业形象，促进各地豫商的联
合发展。”此外，张刘锋告诉记
者，未来河南商会还会在栖霞
桃村修建一个豫商工业园，让
所有的豫商都来这里发展，找
到自己的“家”。

>> 帮扶老乡 积极回馈社会
在河南同乡会成立的时

候，张刘锋就表现出了强烈的
回报社会的欲望。“在外打拼了
这么多年，到了回报社会的时
候了。”成立烟台市工商联河南
商会、担任烟台市工商联河南
商会副会长对张刘锋而言，旨
在为所有在烟河南籍企业做好
服务，加强会员之间的沟通和
交流，实现信息共享、资源整

合、促进发展、奉献社会。
“事实上，我们商会一直在

做各种商业的联谊活动，通过
这些活动，也加大了河南人、河
南企业在当地的诚信知名度。
但对于企业来说，团体的战略
眼光是非常重要的，我们会员
所涉及的行业很多，通过行业
性的分析，可以及时预见产能
的周期性变化、利润的增减变

化，从而对症下药，一步一个脚
印地走，才能获得成功。”张刘
锋说。

此外，在张刘锋看来，豫商
群体的崛起，有利于河南企业
形象的树立，有利于打造全国
性的品牌，并且能为家乡的招
商开辟新的道路。豫商通过河
南商会这个平台，可以从不同
层次、不同领域加强河南经济

发展的凝聚力，从而为河南振
兴作出更加积极的贡献。

采 访 中 ，张 刘 锋 还 告 诉
记者，近两年来，烟台市工商
联河南商会积极做着各项公
益 事 业 ，在 春 蕾 女 童 救 助 等
方 面 做 出 了 重 要 的 贡 献 。另
外，还积极帮扶 4 0、5 0人员就
业 ，对 需 要 帮 助 的 老 乡 进 行
捐款救助。

烟台市工商联河南商会副会长张刘锋。 记者 姜宁 摄

近日，世界企业家
集团、世界地产研究院
和《总裁》杂志联合编
制的2013年《世界10大
超级豪宅》和2013年《中
国10大超级豪宅》排行
榜发布。中国10大豪宅
平均每套价格为1 . 87亿
人民币，而同期发布的
世界10大豪宅平均每套
价格为1 . 925亿美元，差
距明显。
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