
今日烟台

2013年4月10日 星期三

编辑：韩英英 美编/组版：贺妍妍

江淮汽车
SUV车界刮来“瑞风”

这个春天，在风云
涌动的国产SUV车界，国
产自主品牌江淮汽车旗
下第2款SUV——— 江淮瑞
风S5将在即将到来的车
展 上 完 成 自 己 的 烟 台

“首秀”。江淮汽车烟台
华宇4S店销售总监王亮
给大家讲述了江淮汽车
在烟台的发展历程。

烟台“老字号”的十年变迁
位于幸福南路上的烟台华宇

汽车销售有限公司是江淮汽车在
烟台、威海地区的一级代理商，公
司于2002年10月成立，如今扎根烟
台车界已经有10年多的历史了。王
亮介绍，江淮汽车属于土生土长的
民族汽车品牌，如今已经有48年的
发展历程了，江淮汽车最初从客
车、轻卡起步，并在近几年时间里
加快了轿车、SUV的发展步伐，目
前已经发展成为数不多的拥有全

系车型的国产自主品牌。
“华宇是烟台最早一批车行，

见证了烟台车市10年的发展。”烟
台华宇汽车销售有限公司销售总
监王亮介绍，从2002年最早经营江
淮瑞风商务车这一款车开始，江淮
汽车逐年推出新的车型，如今公司
已经聚集了瑞风、瑞鹰、宾悦、悦
悦、A13等十多个车型，价格横跨3

万至20多万元间。
对于烟台汽车市场的变化，

从事汽车销售行业近 1 0年的王
亮感触颇深。“以前大家买车从
来不看排量，那时候很多人买车
首先要面子上过得去。”王亮介
绍，随着汽车逐渐走进寻常百姓
家，现在大家对汽车排量变得越
来越关注，而江淮汽车也顺应这
一潮流从最早2 . 4排量的瑞风商
务车，一直到现在 1 . 0排量的江
淮悦悦，各种排量的车型让消费
者的选择余地更大。

老总荐车：

瑞风S5烟台首秀

作为一款3月中旬刚刚上市发
布的车型，4月13日瑞风S5将在车
展举行烟台地区的上市发布会。

在华宇4S店展厅里，记者看
到，比起江淮旗下首款SUV瑞鹰
来，在整体设计造型上，瑞风S5更
显时尚犀利，倒U型的进气格栅让
其看起来大气而又不失活力。瑞
风S5除了配备多功能方向盘、行
车电脑、倒车影像、GPS导航等实
用配置外，还在很多细节设计上
下功夫，像自动防眩目内后视镜、
前、后拨式无骨雨刮、自动照明
等。

王亮认为，瑞风S5作为江淮
汽车进一步细分市场的车型，与
瑞鹰有着不同的分工，瑞鹰属于
小型SUV，而瑞风S5则属于小型
紧凑级SUV，外观更加年轻、时尚
化，为消费者提供了更多的选择
空间。

除了瑞风S5之外，将于4月21

日正式上市销售的新和悦RS也将
在车展上与烟台市民提前见面，
市民可在车展上提前预定。

比起老款的和悦RS，新和悦
RS这次改款颇具颠覆性，除了在
造型、内饰及人性化配置方面做
了改进外，这款新车将兼具轿车
的低能耗、MPV的大空间和SUV

的全路况三大核心卖点，满足消
费者多元化用车需求。

特色“一对一”专属服务
“每卖出一辆车都会有专属的

服务团队固定为消费者服务。”王
亮介绍，江淮汽车对消费者推出了

“一对一”特色服务，在店内售出的
每一辆车都能享受到固定的专属
服务顾问、维修技师班组的服务。

据王亮介绍，“一对一”是江淮
乘用车“一家亲”服务品牌下的特
色项目，服务内容包括了三位一体
交车，明确“一对一”专属服务顾
问。交车一月内专属服务顾问携技
师预约上门探访，现场了解车辆使

用状况并对车辆进行全面检查。交
车三月内专属服务顾问预约并全
程负责首保实施。通过全年全系统
的开展，让客户切身感受“一家亲”
服务所传达的“一切为了客户，家
人般的关怀，亲情式的服务”。

烟台华宇汽车销售有限公司销售总监王亮
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