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买车险如何不再雾里看花？
附加险要酌情选购
本报记者 张召旭
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浯《水城财金》金融理事

会员单位：

中国工商银行聊城分行

齐鲁银行

聊城分行

中国建设银

行聊城分行

交通银行聊城分行

(以上排名不分先后)。

中国银行
聊城分行

中国农业银
行聊城分行

新华人寿保险股份有限
公司聊城中心支公司

买到心仪的座驾，为爱车撑起一把车险“保护伞”则成必然。面对市场上纷繁复杂的车险广告，很多车主却感觉
是在“雾里看花，水中望月”，不知如何理性地应对。尤其对于那些缺乏保险知识的车主来说，不免会产生这样的困
惑：如何量身打造一份适合自己的保险？哪些是可选可不选的“鸡肋”？不巧爱车出险后，又该如何最大程度地降低自自
身损失……带着这些车主关心的问题，记者采访了部分保险业内人士。

为心仪的座驾投保

令车主心生困惑

如今，私家车的数量在不断地
庞大，以车代步的生活已不再是奢
望。记者在城区部分保险公司了解
到，目前市面上各大保险公司保险
主体经营的车损险及附加险一般都
在 30 种之多，而且市面上汽车保险
的种类越来越多，其办理渠道、承保
范围也不同。这样一来，对于没有专
业知识的车主来说，要想在车险投
保阶段做到心中有数，难度还真不
小。

最近，市民刘先生新购得了自
己喜爱的雪铁龙轿车，但在选择保
险时却犯了难。因为在保险咨询中，
不管是 4S 店的销售人员还是保险
公司的保险营销员，常常以车辆最
好得到全面保障为由，建议刘先生
购买尽可能全面的商业险，例如在
商业附加险方面，像玻璃破碎险和
玻璃划痕险等都建议他投保。刘先
生告诉记者，“听着当时的介绍，感
觉这些保险还真有必要，毕竟买的
是新车，可想来想去又觉得没必要
投保所有险种，很矛盾。”其实在记
者对身边同事和朋友的采访中发
现，像刘先生这样犯难的车主不在
少数。

投保险种应与自身

风险状况相匹配

城区一家保险公司工作人员介
绍，目前市场上的保险公司车险产
品主要有 A 、B 、C 三款，其主险基
本相同，区别主要在附加险方面。交
强险是必须投保的，但商业险投保
并不是越全越好，因为投保的险种
要和自己的风险状况相匹配，这样
才能达到尽可能以最小的保费支出
取得最全面的风险保障的目的。

通常，商业险中第三者责任保
险是车主的首选险种，交强险在全
国范围内实行统一的责任限额，责
任限额分为死亡伤残赔偿限额、医
疗费用赔偿限额、财产损失赔偿限
额以及被保险人在道路交通事故中
无责任的赔偿限额。有责赔偿限额
分为：死亡伤残赔偿限额 110000
元、医疗费用赔偿限额 10000 元、财
产损失赔偿限额 2000 元。发生保险
事故后，保险人在交强险各分项赔
偿限额内，对受害人死亡伤残费用、
医疗费用、财产损失分别计算赔偿。
由此看来，交强险的保障范围主要
是集中在受害人死亡伤残方面，对
于医疗费用和财产损失则是远远不
够的。随着《交通事故损害赔偿标
准》的逐年调高，高限额投保第三者

责任保险势在必行，建议选择 30 万
及以上责任限额并投保附加不计免
赔率险。

附加险要酌情选购

无需面面俱到

“面对市面上越来越多的车损
险及附加险，车主没必要投保所有
险种。”城区一家保险公司车险部相
关人士表示，在车损险及附加险方
面，建议考虑自己的车辆的价位、主
要行驶区域、使用频度、使用地气候
状况、历史多发自然灾害、配件普及
情况、维修难度、驾龄驾驶水平等因
素，根据自己的风险状况，有选择地
进行投保。比如，常年在兰州市区行
驶的代步车、车价在 10 万以下的常
见车型，建议投保车损险、车上人员
责任险、盗抢险、附加玻璃单独破碎
险、附加车身划痕险、附加不计免赔
率险，就比较合理。

除上述常见险种，车主可根据
自己的实际用车情况，有针对性地
选择附加险，例如：玻璃破碎险、车
身划痕险、不计免赔险等。如果爱车
经常出入交通混乱的市场等地，车
主可以考虑增购划痕险；如果车子
需要经常在沙石较多的路面行驶，
那就建议增购玻璃破碎险。此外，夏
天天气炎热，车主在经济条件充裕

的情况下也可以考虑增购自燃险。

购买车险还有哪些

不容忽视的细节？

选择哪家保险公司投保？业内
人士表示，车主首先要考虑车辆经
常行驶的区域。如果车主经常行驶
郊县等偏远地区，则建议选择网点
比较齐全的公司；如果车主经常行
驶郊县等偏远地区，建议选择网点
比较齐全的公司；如果经常在城区
行驶，选择面就比较宽。

对投保方式的选择，如果习惯
在 4S 店投保的车主可以在 4S 店给
出的保险公司名单里面选择，而对
于电话车险感兴趣的车主则需要选
择有电话销售资质的保险公司，但
需要注意的是，在遇到山寨电话保
险时，如发现电话来源可疑，轻易承
诺且价格明显过低的，都有可能是
诈骗电话，建议直接向保险公司总
部求证后再付款。习惯网上购物的
消费者则可体验一下网上买车险的
便捷。另外，在目前车险价格趋同的
情况下，车主投保时要货比三家，选
择性价比高的公司投保。例如重点
了解对于不同的保险公司，同样的
保费是否能买到更多的保障，提供
的理赔服务及增值服务如何，投保
方式是否便捷等信息。

今年以来，工行聊城分行
从战略高度坚持存款的基础性
地位不动摇，积极利用各类有
利因素，健全存款发展机制，努
力推动存款稳定增长。通过创
新服务管理机制提升员工服务
质量，加快网点建设、优化进程
提升物理网点便捷程度，研究
资金运动规律，加强公私联动
发展，做好重点领域市场拓展
和优质客户维护，不断提升市
场竞争发展能力。

截至 3 月末，该行本外币
全部存款超过 260 亿，较年初
增 加 5 3 . 8 8 亿 ，同 比 多 增
37 . 08 亿。其中对公存款增加
22 . 8 亿，个人存款增加 18 . 6
亿，同业存款增加 12 . 4 亿，全
部存款存量、增量占比均为四
行第一。 (井业龙)

工行聊城分行

各项存款领跑同业

网点名称 详细地址 联系电话
聊城分行营业部 聊城市东昌西路 78 号 8439237
聊城东昌府支行 聊城市利民东路 25 号 2185177

聊城市中支行 聊城市东昌东路 65 号 8360670

聊城铁路支行 聊城市交委大厦 8493395
聊城电厂支行 聊城市聊城发电厂门西 8678469
聊城市北支行 聊城市香江光彩大市场内(中心广场东北角) 2991589

聊城东城支行 聊城市开发区东昌东路与华山路交叉路口处 8515123
聊城振兴路支行 聊城市花园北路与振兴东路交叉口西北角 8211399

聊城分行东昌东路分理处 聊城市开发区东昌东路电业公司楼下 8232147

聊城湖滨支行 聊城市利民西路西首 2991587

聊城分行兴华路分理处 聊城市兴华路与新纺路交叉口 8322402
聊城分行外贸分理处 聊城市兴华西路 63 号 8383292
聊城分行兴华西路分理处 聊城市兴华西路 93 号 8225344

聊城分行鲁西商厦分理处 聊城市东昌东路 113 号 8263792

聊城分行豆营分理处 聊城市花园南路 119 号 8226054
聊城分行龙山小区分理处 聊城市龙山路（聊城市检察院培训中心一楼） 8244625
聊城水城支行 聊城市龙山东路 18 号 8250321

好消息！建行为您提供全渠道免费代缴电费服务

一、为方便客户缴纳电费，建行城区所有网点全部为您开放代缴电费签约服务。
网点详细地址清单如下：

二、为省去您到银行网点排
队签约的麻烦，建行专门为您推
出了电子渠道轻松缴费业务。

建设银行电子渠道包括网
上银行、手机银行、电话银行、
悦生活平台、自助设备均可以
缴纳电费。

建行“悦生活”服务缴费平
台(http://life.ccb.com/)为您提供
基于各种生活场景的、以缴费
支付业务为主的全渠道、全景
化信息与金融服务，包括手机
话费的联通代缴费、电费(后付
费)、信用卡还款、全国话费充
值(涵盖移动、联通、电信)、路桥
费、银医服务 (网上银行北京
301 医院专家挂号服务)、飞机
票、游戏点卡、买基金、买理财、
买贵金属项目等，为您节省业
务办理时间，打造轻松、时尚的
生活！

2007 年 8 月 24 日，家住聊城市东
昌府区的苗先生为自己刚出生的女儿
投保“吉利相伴”(A 款分红保险)，保额
3 .3 万；2010 年 11 月 3 日，苗先生又在
保单中附加了“住院费用医疗保险”，保
额 1 万，合计年缴保费 1848 元。这张小
小的保单带给孩子的不仅仅是一份保
障，更承载着父亲对女儿的爱。

2012 年，苗先生的女儿因急性扁
桃体炎及病发症四次住院四次获得
理赔，且每次理赔都在一天内完成，
总计理赔保险金 6246 . 24 元。新华保
险的快速理赔得到苗先生的肯定，苗
先生多次表示：“孩子体弱多病，但是
每一次的住院治疗都有新华保险的
关爱。一路走来我们真的是新华保险
最大的受益者，真切感受到了新华保
险快速理赔、信守承诺的真诚服务。”
为向客户提供更加方便、快捷的理赔
服务，新华保险还推出了保单一号
通、保单无障碍迁移、保全免单服务、
理赔星级标准管理模式、理赔关怀公
益活动等一系列创新举措。(李海红)

一张保单多份安心
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