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车展现场最高优惠 6 万元

车展优惠多 展商很给力

本报聊城 4 月 11 日讯(记
者 张召旭) 购买奥迪 A6L
最高优惠 6 万元；购买马自达
XC7 最高优惠 5 万元；购买科
帕奇最高优惠 3 .5 万元；购买
皇冠最高优惠 3 万元…… 2013
齐鲁(聊城)春季汽车文化展上，
面对购车者的期待,参展车商也
都不含糊,拿出“真金白银”回馈
消费者,期望通过“以价换量”的
策略 ,重燃车市销售的火爆局
面。

11 日,记者在车展现场了
解到,无论是合资品牌还是自主
品牌,车展上给出的优惠力度都
很大,上海大众、海马、奥迪、标
致、一汽丰田等众多参展品牌,
均给出了诱人的让利政策。“受
诸多汽车优惠政策取消或门槛
提高影响,春节以后聊城车市较
为平淡 ,甚至可以说是降到了
近年来的冰点。”城区一家参展
商市场部经理表示 ,为了增量
很多 4S 店的汽车定价已经逼

近成本 ,像凯越等有些车型甚
至赔本销售。而为了在车展上
斩获更多订单 ,不少汽车厂家
也都给出了很多优惠政策。

市民张先生和爱人一天两
次来到车展看车,手中还拿着一
个小本子,上边记录着一些他们
心仪车型的促销价格。“基本都
有让利和促销活动,比之前在一
些 4S 店里看到的价格要优惠
得多。”张先生说。

“市民扎堆车展,都是期望

能够买车更实惠 ,谁给出的促
销政策更实惠 ,谁就能占据更
多市场 ,特别是多家经销商销
售的品牌种类一样的 ,这几家
经销商肯定会血拼价格冲销
量。”一位业内人士分析 ,车展
卖车,优惠是硬道理。车展本来
就是一个集中成交的交易平
台 ,对于在车展上购车享受优
惠,消费者寄予很大期望。做好
优惠促销 ,是扩大车展销量的
一个重要措施。

海马汽车：海福星直降 6 0 0 0

元、新福美来直降 1 万元、丘比特直
降 5000 元、骑士直降 1 . 4 万元；

奔腾汽车：奔腾 B50 原价 8 . 98

万至 11 . 58 万元，现价 7 . 88 万元起、
奔腾 B70 原价 11 . 98 万元至 14 . 18 万
元，现价 10 . 88 万元起、奔腾 B90 原价
13 . 98 万元起，现价 13 . 18 万元起；

上海大众：新帕萨特优惠 1 . 2

万元+6000 元礼包、NEW POLO 每
天都有特价车；

一汽丰田：花冠 EX 优惠 1 万
元、卡罗拉优惠 2 万元、RAV4 优惠
2 万元、锐志优惠 2 . 5 万元，以上车
型均赠送 2000 元保险及 1800 元的
美国强生原厂太阳膜、普拉多优惠 2

万元、皇冠优惠 3 万元外赠送 2000

元保险金及 3000 元清凉套装；
一汽马自达：十周年限量纪念

版马自达 6 优惠 4 万元、马自达睿
翼优惠 1 . 7 万元、马自达 8 优惠
9800 元、2012 款睿翼轿跑优惠 1 . 5

万元、马自达 CX9 优惠 2 万元、马自
达 CX7 优惠 5 万元；

雪佛兰：赛欧 4 . 99 万元起、科
鲁兹最高优惠 2 . 5 万元、迈锐宝最
高优惠 3 万元、科帕奇最高优惠 3 . 5

万元；
夏利：三厢夏利 N5 优惠 6000

元；
广 州 本 田 ：2 0 1 3 款 雅 阁

2 . 0LX18 . 98 万元、飞度 7 . 98 至 11 . 98

万元；
雪铁龙：新世嘉 8 折购车、C2

特价车优惠 1 . 7 万元。
(张召旭 整理)
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市民正在用手机拍摄所有车型的优惠信息。 本报记者 李军 摄
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