
坐在车内，亲自感受，详细了解车况。 本报记者 李军 摄

吉利汽车东昌博凯 4S 店经理杜伟军

吉利汽车全系抱团参展
杜伟军说，聊城在售的吉利汽

车旗下一共有 3 个品牌，分别是帝
豪、全球鹰和英伦，这 3 个品牌分属
两家不同的经销商，而这次车展则
是吉利汽车全系车型抱团参展。

“之所以参加齐鲁车展，主要是
看重了齐鲁车展的影响力，我们以
前在齐鲁车展上也获得了成功。”杜
伟军说，齐鲁车展在聊城所有的车

展中是最具号召力和影响力的，其
次就是聊城体育馆交通便利，有利
于市民参展，可以说是占据了天时
地利与人和。

“帝豪、全球鹰和英伦都上报了
参加齐鲁车展的申请，在我们上报
了参加齐鲁春季车展的申请后，厂
家决定为聊城市民献上一场吉利全
系车型展。”杜伟军说，本次车展由

厂家大区经理派人督阵，而厂家也
给出了最大幅度的优惠，吉利金刚
4 . 3 8 万元起售，海景 5 . 1 9 万元起
售，这在以前都是没有过的价格。除
了价格优惠之外，他们还在车展展
架上设置了风铃，当现场音乐停播
的时候，在微风的吹动下，风铃会发
出优美的声音，让市民充分体会到
逛展的乐趣。

参展经销商展望车展访谈
鲁翔汽贸昌河 4S 店市场部经理郭连方

重在齐鲁晚报车展号召力
郭连方说，在聊城，与

齐鲁晚报春季车展同期举
办的还有两家车展，经过
他们深思熟虑，决定押宝
齐鲁晚报春季车展。“齐鲁
汽车展示交易会是山东省
最大规模最高规格的大型
汽车展示交易会，现在已
经成为省内车展最高品
牌，对山东车市的发展起
到巨大的推动作用。”郭连
方说，而聊城也举办了多
次分展，他们也都进行了
参与，每次都能取得巨大
的成功，所以他们还是决
定参加本报春季车展。

“ 我 们 现 在 主 打 派
喜、北斗星 X5 和利亚纳
a + 三 款 车 型 ，这 几 种 车

型都属于都市家用轿车，
具有省油、节能环保、轻
巧灵便的特性，很适合居
民 家 用 。”郭 连 方 说 ，这
次车展他们也想厂家争
取了最大限度优惠，车展
期间购买北斗星惠民车型
(含北斗星 X5 巡航版)，享
受 3000 元节能回民补贴；
购买北斗星系列指定车型
可获赠交强险(不含北斗
星国机特价车 CH7100A3
-EC 、北斗星 X5 巡航版
C57143B)；购买利亚纳 a+
系列产品，最高优惠 7000
元 ，先 售 价 5 . 6 8 万 元
起；购买铃木派喜系列产
品，最高现金优惠 4 0 0 0
元。

北斗汽车集团车展总调度王经理

独家支持齐鲁车展
王经理说，在同一时

间，聊城有 3 家在举办车
展，经过深思熟虑后，北斗
汽车决定旗下所有品牌独
自参加齐鲁春季车展。“之
所以独自参加齐鲁车展，主
要得益于和齐鲁晚报良好
的合作关系，原来我们就多
次参加齐鲁晚报举办的车
展，每次都斩获不菲，所以
我们有信心即使只参加一
家车展也能取得好成绩。”

王经理介绍，北斗汽
车集团对本次车展也很重

视，不仅选择了展区核心
位置，还进行了精心的布
展，同时也拿出了最大力
度的优惠。“仅仅一上午时
间，我们集团旗下的大众
汽车就订出去 10 多辆车，
我们对客户的承诺就是最
优惠的价格、最精良的品
质和最优质的服务。”王经
理介绍，客户买完车后不
是意味着优良服务的终
止，而是服务才刚刚开始，
我们会用心为客户服好
务。 本报记者 张召旭
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