
金羊别克 4S 店市场部经理宋庆楠

希望下次车展招募看车团
“这次车展我们可以说是煞费苦

心。”宋庆楠说，按照厂家规定，厂家的大
篷车每年可以到聊城展示一次，根据计
划今年的大篷车将于 8 月份来到聊城。

“为了能在车展上吸引更多的人气，我们
向厂家递交了申请，才把大篷车开到
了聊城。”宋庆楠说，去年春季车展别
克大篷车就曾来到聊城为市民奉上
精彩的演绎。

宋庆楠说，本次车展，他们也申
请了大幅优惠，其中别克凯越最高优

惠 万 元 、新 君 越 最 高 优 惠 高 达 3 万
元。“今天上午一共订出去 1 0 台车，
主 要 原 因 是 今 天 是 周 四 ，属 于 工 作
日，根据我们以往参展的经验，到了
周末成交才会放量。”

对于车展，宋庆楠表示，他希望
本报可以在车展开幕之前招募一批
市民参加汽车团购，参加团购的市民
可以在车展享受最优惠的价格，还能
有机会获得额外现金、礼品相赠，这
样一来市民和经销商就能获得双赢。

一汽大众广华奥迪 4S 店销售总监刘辉

借力车展斩获丰收
“我们的奥迪 Q3 本月 8 日刚在深圳

上市，而我们也选择了在车展上让 Q3 正
式与聊城市民见面。”刘辉说，正是看重了
齐鲁车展的影响力，我们才会把 Q3 开到
车展现场。除了 Q3 之外，广华奥迪 4S 店
还带来了中国限量版 A1 ，全中国仅有
500 台，A1 的登台也使得车迷眼前一亮。

刘辉说，除了两款亮点车型之外，4S

店还最初了大幅让利，奥迪 A6L 最高可
优惠 6 万元，A4L 可获赠万元保险，所
有的车型都有不同程度的优惠。“除此之
外，购车客户还可以选择奥迪厂家 S 系
列进口外观套架，而且还是针对全系车
型。”刘辉说，奥迪 4 月份还举行了零利
率、低利率购车活动，他们也希望借助齐
鲁车展品牌之力，在车展上斩获大丰收。
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五州丰田 4S 店市场部经理马海燕

豪华展厅引领潮流
“这是厂家豪华展厅第二次来到聊

城，第一次是去年的齐鲁秋季车展。”马
海燕说，车展就好比是赶大集，想要招揽
足够的人气，除了给力的优惠价格之外，
还需要硬件设施过硬，豪华展厅以及大
篷车就是制胜的法宝。

车展现场，普通展架林立，而豪华展
厅就好比万绿丛中一点红，会更具人气，
也将会带来更好的业绩。“豪华展厅和大
篷车是车展的亮点所在，在露天的情况
下创造条件，为市民营造一个室内精品

展厅，这样会让车展显得更上档次。”马
海燕说，他们不仅有厂家支援的豪华展
厅，还青睐专业美女主持，为到场市民现
场解说各款车性能，可以说是车展现场
一道靓丽的风景线。

“我更希望齐鲁晚报下一步能搞室
内精品车展，使车展更加上档次、更具规
模、更规范”马海燕说，室内精品车展是
聊城市汽车消费市场的发展所需，她期
待着这一天的到来。

本报记者 张召旭

动人车模成为车展一道靓丽的风景
线。 本报记者 李军 摄
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