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聚焦车展

市民享受着清凉赏车买车

还是室内车展有档次
13日，滨州气温最高达到了

28℃，突然到来的炎热天气让很
多人没反应过来，在车展现场，
很多市民脱下厚厚的外套抱在
怀里，用手遮挡住强烈的阳光。
也有很多人干脆换上了薄薄的
衬衣甚至是短袖。与外面炎热的
天气相比，展厅内却丝毫感觉不

到半点炎热，这也成为市民观展
时最直接的感受，显示出室内车
展的优点。

“哇，里面真凉快！”不少市
民刚走进展厅，就发出感叹。“还
是室内车展好啊，跟外面相比，
直接两个世界啊！”来看车的王
先生说，他是开车过来的，“今天

太阳晒得厉害，车里直接坐不
住，我刚钻进车就出了一身汗，
真没想到展厅内会这么凉快，如
果车展是在室外，晒得大汗淋
漓，看车估计也不会有啥好心
情。”

王先生说，他在这次车展上
看到了自己喜欢的车型，4S店给

出的优惠也很大，他打算14日上
午再和家人一起来订车。家住滨
城的杨女士带着几个朋友来到
了车展现场，“我比较喜欢室内
的车展，首先有档次，你看电视
上人家正规的车展都是室内车
展。”

本报记者 杨玉龙

奇瑞汽车

逃生功能
吸引市民

4月12日到13日车展现场，
滨州市民亲临车展现场，汽车销
售商为市民推出巨额优惠以及
惊喜优惠，让买车客户尽享优
惠。在这次车展上，奇瑞汽车销
售有限公司在现场，除了让为前
来购买奇瑞品牌的车做出让利
外，还通过为前来咨询了解奇瑞
品牌车的市民朋友提供了看车
送彩票的活动。

“奇瑞品牌一直坚持以‘造老
百姓买得起的车’为理念，在做工
上做得很精细。”奇瑞有限公司的
工作人员赵晓虎介绍说。在这次
车展上，赵小虎与工作人员专门
向前来购车看车的市民朋友介绍
了奇瑞汽车特有的“逃生装备”设
计理念，吸引了众多市民，赵小虎
向市民介绍，“自从去年北京大洪
水后，很多市民朋友看中了奇瑞
特有的‘逃生装备’，一旦遇到大
雨，车内断电打不开车门的情况
下，可以拉起自动阀，将后排座位
的靠背平铺，轻松地从已经打开
的后备厢逃出。”

“我这次就是想来看看这个
车，没想到还中了100元，很开
心。”前来咨询的张先生说。车展
三天，奇瑞品牌汽车销量不错，
看车的也络绎不绝，三天共派送
彩票600余张，中奖50元、100元
达到10位以上，10元、5元的更
多。

本报记者 李运恒 实习
生 袁建帮

仨小伙：

车很漂亮
过了宝马瘾

12日是车展的第一天，展厅
内外挤满了看车的人群，三个
小伙向记者咨询新桑塔纳的展
位。

“以前都是在电视上看到
一些发达的城市搞车展，想不
到在自己身边也能看到车展，
车型很多，车模也很漂亮！”

其中一位李姓小伙介绍，
他们都来自沾化黄升镇，早就
在报纸上看到了有关车展的报
道，一直盼着来看看，“我们住
得都不算远，只隔着几个村子，
一周前就给我俩打电话，说要
一起来看看，确实挺不错！”另
一位小伙笑着说。

12日一大早，他们就相互打
电话约好时间，先后上了同一
辆来滨州的客车。他也是第一
次看车展，除了心仪的新桑塔
纳，他们还把所有的车都看了
一遍，“以前感觉宝马车很漂
亮，可是离我太远，这次我不光
见了，还拍照了，甚至还上去坐
了坐，真正过了一把瘾，好车的
内饰果然很豪华！”

“其实车模也很漂亮，我也
用手机拍了几张，已经发到我
空间了，希望让更多朋友也能
欣赏一下！”另一位小伙说。

本报记者 杨玉龙

奇瑞汽车不仅推出重大优
惠，还向购车市民派发彩票。

本报4月14日讯(记者 张卫
建 ) 4月14日下午，2013中国·
滨州黄河三角洲大型车展(春季
档)在滨州国际会展中心圆满落
幕。三天时间里，来自全市各县
区及周边淄博、东营等城市的八
万余市民拥入展区看车、买车，
各品牌汽车成交总量1563辆，两
项数字均创滨州历年车展之最。

本次车展由滨州市人民政
府主办，滨州市旅游局与齐鲁晚
报·今 日 滨 州 共 同 承 办 ，是 继
2011年秋季，2012年春、秋季车
展后的又一次车界盛宴，并连续
成为滨州市政府重点工程。按照
滨州市政府的总体部署，车展承

办方积极准备、周密部署，广泛
征求社会各界的意见、看法，充
分尊重广大读者和消费者意见，
使得这次车展更上规模、更上档
次、更有水平。

作为黄三角地区唯一的大
型室内车展，本届车展聚集了包
括滨州、东营等在内的黄河三角
洲城市及周边天津、济南等城市
的知名中高端品牌车型1000多
款，聚拢了规模最大、信誉度最
高、社会影响力最强的参展商50
多家，车展面积4万平方米。

车展云集了进口、合资以及
国产自主汽车品牌的拳头车型，
宝马、凯迪拉克、斯巴鲁等精彩

亮相，上海大众、雪佛兰、现代、
福特、日产、本田、丰田、起亚、海
马、帝豪、比亚迪、江淮等全部主
力车型都各展风采；成熟的车展
文化、国际会展中心的展会坐
标，吸引了天津、济南、东营、淄
博等地的厂商车商共聚展会，无
论是参展品牌、车型数量还是车
展面积和规模，本届车展都创下
了滨州历届车展之最。

本着节约办展会，让利给市
民的原则，本次车展没有举办声
势浩大的开幕式，但在12日开幕
当天，就有超过两万人来到车展
现场，一举打破非休息、节假日到
车展现场看车人数记录。三天时

间里，不但有来自全市各县区的
市民来到滨州国际会展中心，更
是吸引了众多来自东营、淄博、济
南等地的购车者到来，这让众商
家也有些意外，“这说明咱们黄三
角车展的影响力越来越大了。”一
名本地购车者自豪说。

参加车展，消费者是希望以
最低的价格买到心仪的车辆，商
家推出的各项优惠活动让购车
者喜出望外；而车商最看重的是
卖了多少辆车，上海大众263辆、
别克156辆、雪佛兰108辆，三个
品牌占据成交榜前三名，三天时
间 全 部 参 展 品 牌 共 成 交 车 辆
1563辆，同样创历史最好水平。

滨州市旅游局局长李军：

把黄三角车展打造成滨州的靓丽名片
从2011年首次举办，中国·滨

州黄河三角洲大型车展就连续成
为滨州市重点工程，今年已是第
三年。本次车展在14日圆满落幕，
从最开始的招商到最终成交量，
本次车展创下滨州历届车展多项
纪录。

作为市政府重点工程，车展
一直受到滨州市政府的高度重
视，车展的共同承办单位之一滨
州市旅游局多次协同本报及相关
部门、单位召开协调、调度会议，
并按照滨州市政府的总体部署积
极准备。

从车展筹备开始，滨州市旅游
局局长李军就亲自调度。在12日车
展开幕当天，他又来到车展现场实
地调研指导。李军详细了解了参展
商和市民的看法和意见，并对滨州
今后车展的发展提出了自己的观
点。

“实地看了这次车展我感到
很振奋、很高兴，从最外面一层到
室内展区一路走来，看到的、感受
到的，无论是档次、规模还是综合
组织服务水平，本次车展均创下
滨州历届车展之最，可以说这次
车展为滨州展会经济提供了一个

新的、可供借鉴的范本。”李军说，
“通过前几次车展经验积累，我们
有能力把黄三角车展做成滨州乃
至乃至整个黄河三角洲地区的的

一张靓丽名片，我想黄三角车展
的未来会非常广阔，辐射范围也
会更广。作为市政府的重点工程，
黄三角车展由滨州市政府主办，

作为承办单位之一，我们愿意与
齐鲁晚报·今日滨州一道，把这个
品牌做大、做强。”

本报记者 张卫建

滨州宝通宝马4S店

首次参展卖出16辆宝马
本报4月14日讯 (记者 李

运恒) 据了解，在本届车展滨
州宝通宝马4S店是首次亮相，
宝马品牌作为本届车展高档品
牌之一，也赢得了广大市民的
极大喜爱，据一位销售人员说，
车展不足一个小时就卖出了一
辆，车展三天时间共卖出16辆。

据宝马4S店的销售人员介
绍，因为是第一次参加车展，4S
店做了大量准备工作，参展的
包括新BMW1系、全新BMW3
系、BMW5系、BMW5系GT、全
新 B M W 6 系 和 旗 舰 车 型 新

BMW7系及BMWX家族，可谓
各个系列齐聚车展，让喜欢宝
马的车友们过了一把宝马瘾，
也为滨州市民充分展示了豪华
座驾的极致风采。同时作为
BMW授权经销商，滨州宝通汽
车销售服务有限公司对于售后
服务也倍加努力，并表示始终
以客户为导向，为客户的生活
增添无限驾驶乐趣。“4月12日
上午开展还不到一个小时，就
有顾客订了一辆车，三天下来
总共卖了16辆。”销售人员高兴
地介绍说。

此次参展的宝马车型齐全，赚足了眼球。
本报记者 李运恒 摄
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