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传统音像店大多走向没落
淄博市区原有20多家如今只剩3家
文/本报见习记者 李超 片/本报记者 王鸿哲

黑马拓疆，感谢有你！

黑马会首批会员认证仪式即将盛大启幕
◆黑马会：拓疆的勇气、信赖的驱动

行业先锋，打造不动产投资置
业的专业化服务平台

山东黑马地产客户会，简称黑
马会。由山东黑马房地产顾问有限
公司举办的黑马会，作为高端会员
组织，始终致力于加强黑马与会员
之间的沟通联系，利用黑马强大的
品牌号召力以及丰富的行业资源为
会员提供最优质的不动产投资置业
服务和其他生活服务，使会员享受
到更多不动产投资置业和生活方面
的便利与实惠。
◆黑马会：勤勉的轨迹、实力的彰显

真诚、专业、品质、完美，有口皆
碑的客户会

进入山东市场10年以来，黑马地
产作为最专业的房地产代理机构，始
终提供以服务客户为导向的平台，打
造令客户最满意的服务。经过时间磨
砺，黑马已逐渐成长为国内房地产代
理行业的领先者；多年来，黑马在山东
赢得了众多优质客户的认可与赞扬！
黑马会的成立是黑马地产服务品质的

重大提升，是黑马服务体系日渐完善
的表现，更是黑马赢得众多客户信赖
与支持的体现。
◆黑马会：优质的服务、共赢的理念

优质理念，多元化服务，致力实
现多方合作共赢

黑马会，主要服务对象为购买

山东黑马地产“淄博地区”代理楼盘
的成交业主及自愿加入该会的客
户。黑马会将秉持“真诚、专业、品
质、完美”的服务理念，致力打造不
动产投资置业的专业化服务平台。
作为黑马会的会员，可以获得由黑
马会提供的以房地产投资置业为核

心的一系列专业化服务。黑马会教
您合理选房、购房，根据房地产政策
导向及城市发展规划结合会员自身
需求，为会员提供理性的购房建议
及购房服务；黑马会将不定期组织
房产团购活动，根据会员意愿针对
淄博市优质楼盘进行团购洽谈，让
会员受益的同时，促进合作单位的
业务发展，努力实现三方合作共赢
的良好局面。

黑马会自成立以来，整合了淄博
地区多家优质品牌企业资源，与中粮
君顶、梦洁家纺、博洛尼、罗曼庭、雨
花西餐厅、亿维科技Apple、八马茶叶
等多个优质品牌商家建立起强大的
战略联盟合作关系，为会员提供更多
优质服务，争取更多超值权益！同时
通过黑马会会刊、网站、微信、微博、
会员活动等多种方式为商家进行推
广及宣传，为商家提供一个免费宣传
及推广的平台。黑马会会员可凭借会
员身份享受多重优质服务。

黑马会凭借自身实力，汇聚了整
个淄博的高端优质客群。黑马会为会

员的交流互动提供了一个优质的平
台，在这里，您能够结交到很多行业
精英、层峰人士，为您扩大交际圈的
同时提升生活品质。加入黑马会，将
是您身份的象征，体验尊贵的开始。
黑马会在成长，黑马地产在壮大，相
信在不久的将来，黑马会将成为您身
边最专业、最信赖的投资置业专家。
◆曼妙春天，幸福有你！

黑马会首批会员认证仪式即将
盛大启幕！

黑马会为加强与会员间的沟通
交流,帮助您获得更多的服务体验，
特于4月20日隆重举办首批会员认
证仪式，敬请期待！

活动时间：2013年4月20日-21日
活动地点：黄金国际中区下沉

式运动场
活动内容：4月20日10:00-18:00

黑马会首批会员认证
18:30-20:30黑马会“曼妙春天·

幸福有你”黄金国际专场文艺晚会
4月21日09:30-12:00黑马会会员

认证

▲黑马会精英团队

音像店在过去曾红极一时，但如今，随着网络的普

及、电子产品更新换代以及盗版影响，传统音像店逐渐

走向没落。

惨淡现状： 20多家音像店今剩3家

16日，记者在张店城区调查
发现，在街头已经很难发现正规
大型的音像店了。张店西五路一
家名为“歌友”的音像店店里冷
冷清清，只有老板一个人在无聊
地上着网。记者观察到，在半个
小时的时间里，只有一个顾客前
去询问音乐光碟。

音像店老板李女士告诉记
者，现在生意已大不如以前，销
量下降了一半还要多，“以前一
天能卖上百张，现在卖不到30

张，勉强能回本，以前一张好的
专辑能卖出上千张，现在也就
几百张”。

李女士做音像生意已经有
14年了，对于音像店的衰落颇

有感触。据她介绍，从2008年开
始，生意就开始下降，但衰退最
明显是从2010年开始。“以前光
张店城区就有20多家专门的、
比较正规的音像店，现在只剩3

家了”。
小商品街附近的金辉音像

店也面临着同样的问题，以前
三家店铺的他们，现在只剩下
了一家，生意也大不如以前。工
作人员说，现在一天的营业额
大约六百元左右，并且营业额
一直在下滑，而以前起码都能
上千元；天乐园商场内的一家
音像店经营状况也不理想，老
板说如果不转型，目前的经营
现状难以为继。

背景原因： 网络冲击大+盗版泛滥

采访中，音像店从业者普遍
表示，网络的普及对音像店的冲
击最大，盗版泛滥对音像销量也
有一定影响。

“歌友”音像店老板李女
士亲身经历了音像市场从鼎
盛到惨淡的全过程。她说，“主
要就是受网络的影响，我们这
里卖的，网上全都有，在家里
就能下载，还不用花钱，能没

有影响吗？”
“现在的专辑普遍不好卖，

比如周杰伦的专辑，以前好的时
候一天就能卖500张，现在不行
了，连100张也卖不上，来买的都
是那些确实喜欢音乐、喜欢光碟
的人，还有一些司机，其他市民
很少买。”李女士说。金辉音像店
工作人员也告诉记者，“不光是
网络，盗版对音像店冲击也很厉

害，现在有很多在路边刻录光盘
的，几元钱一张，而正版的则要
好几十元甚至上百元”。

记者了解到，由于电子产
品的更新换代，原来的CD机，
磁 带 机 基 本 上 已 经“ 销 声 匿
迹 ”，而m p 3 、智 能 手 机 等 兴
起，传统的磁带、光碟与这些
产品不能配套，这也加速了传
统音像店的衰落。

“前段时间听说，以后网络下
载需要付费，这对我们实体店来
说是一个好消息，但是如果收费
很低的话意义也不大，而且付费
下载能不能执行仍是未知数。”李

女士表示。
“先这样吧，能撑一天算一天，

当然如果网络下载需要付费，可能
会减少对传统音像店的一些影
响。”歌友”音像店老板李女士说。

□ 音像店推“沙龙”概念

2010年：青岛一文化公司打算再投资40万元，将新店打造成一个小
型“视听室”。不光卖碟片，还要向市民“卖”高品质的音乐生活理念，除
了高品质碟片外，会员还可享受到现场视听甚至咖啡餐饮等超值服务。

(据《半岛都市报》)

□ 剑指高端音响店

“这个行业还用十年前的思路做是不行了，我认为今后的音像店是
一个奢侈品消费店，正版CD、精装DVD或BD，今后的音像店肯定是和
影音设备结合起来的一个完全店。”武汉白领朱小姐在工作数年攒下差
不多十五万元资金后，依然选择了音像制品行业创业。目前，音像店已
有5年，生意红火。 (据《投资时报》)

面对经营惨淡的现状，音
像店从业者们也开始寻求出
路，他们几乎一致认为，混合经
营是目前可行的出路，但也不
是长久之计。

据了解，“歌友”音像店从两
年前就开始转型做混合经营，他
们以前的整个店铺全是音像柜

台，而如今音像的规模已经缩减
到不到一半，平板电视、音响占
据了音像店一大半的面积。“没
办法，只能再卖点别的，只卖音
像光碟肯定撑不下去。”李女士
无奈地说。

而金辉音像店仍坚持专门
化经营，店员李女士说，有业内

人士认为细分市场才是传统音
像店的出路，比如车载CD，专门
针对老人、儿童推出的专辑等，
但细分市场只是看上去很美，并
不具备现实条件。“目前淄博地
区，都市文化氛围还不浓厚，真
正喜欢CD的人毕竟是少数，走
细分市场可能会死得更快”。

无奈应对： 音像店走起混合经营之路

未知期望： 网络下载收费或是利好

音像店创新求生存

▲张店西五路一家传统音像店正在转型，开始卖电视等电子产品。
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