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4月14日，济宁东朋汽贸有
限公司的李广东总经理和员工
们忙得不亦乐乎，公司代理销
售的奇瑞电动轿车在2 0 1 3齐鲁
(济宁)春季车展上广受关注，不
少市民在公司展区围观咨询，
车展期间的销量也不错。

“新能源汽车是汽车业未
来发展的方向，国家产业政策
大力支持，节能减排嘛，相信
未来几年新能源汽车会逐渐走
进千家万户。”李广东笑呵呵
地说，新能源汽车前景广阔，
公司现在发展较快，正计划再
招聘一批年轻员工，“让公司
业务再上一个台阶。”

出身农村的李广东1 6岁时
便开始经营自行车配件生意，
凭着吃苦耐劳一步步将生意做
大，2 3岁时“升级”经营起电
动车配件。2011年初，28岁的他
成立了公司，开始涉足新能源
汽车生意。当时，他自有资金
不足，便想着从银行贷款，可
是 “ 大 银 行 ， 要 抵 押 ， 不 好
贷 ； 高 利 贷 ， 风 险 大 ， 不 敢
贷”。正在犯愁时，他听说济
宁银行的小微贷款无需抵押、
手续简便，便抱着试试看的心
态 ， 提 出 了 5 0 万 元 的 贷 款 申
请，“济宁银行的员工来公司

实地考察后，2天给予了答复，
3天后贷款到位，很方便很快
捷。”有了银行贷款，李广东
顺利代理了奇瑞电动轿车。

“能将奇瑞电动轿车经营
的红红火火，除了得益于政策
扶持和自己的努力，更少不了
济 宁 银 行 在 关 键 时 刻 的 帮
助！”李广东说。

李广东只是济宁银行小微
企业贷款中心扶持的众多小微
企业主之一。截至2013年4月10

日，济宁银行小微企业贷款中
心已累计为11630余户个体工商
户和小微企业提供超过1 2亿元
的贷款支持，真正为地方经济
发展提供了强力支撑，得到了
各级领导和社会各界人士的肯
定和好评。

济宁银行行长李印喜说：
“小微企业是实体经济的重要
组成部分，对经济发展贡献巨
大，只要小微企业主、个体工
商户能踏踏实实地干事创业，
诚实守信，都在我行的支持之
列。”李印喜认为，银行服务
于小微企业并不单纯意味着风
险，相反还相当有发展前途，
“草根”市场蕴藏着巨大的金
融潜力，银行扶持小微企业发
展也更能在百姓心目中树立大

众 银 行 、 平 民 银 行 的 品 牌 口
碑。“银行只有俯下身子，开
拓小微企业市场，精耕细作，
不断创新，帮助那些小微企业
做大做强，才能真正成为一家
受 人 尊 敬 的 银 行 。 ” 李 印 喜
说。为更好地为小微企业提供
金融服务，济宁银行按照差异
化、特色化发展战略，对市场
进行了全面细分和研究，提出
了开辟小微企业市场的全新发
展思路。

2010年9月份，济宁银行专
门成立了小微企业贷款中心，
斥巨资独家引进德国先进的小
微贷款技术后，推出了“小微
信贷工厂”项目，为当地小微
企业、个体工商户打造了全新
的“阳光”融资平台，专门开
办小微贷款。“总行很重视小
微信贷业务，这是我们的一大
发展战略。”济宁银行小微企
业贷款中心代守红总经理说。

小微企业贷款中心成立后，
前后经过五批公开招聘，济宁银
行现已选拔出111名年轻的小微
贷款人员，进行了全面培训，如
今一支具有先进工作理念、熟练
业务技能的小微贷款队伍已经
走上岗位，活跃在济宁全市各大
商场超市、批发市场甚至乡村，

进行着“扫街”营销，向广大小微
企业、个体工商户主动推介该行
小微贷款业务。用代守红的话
说，小微贷款中心现在已形成

“主动营销、创造客户、创造市
场”的经营氛围，这些年轻的小
微信贷员在这种氛围中成长、成
熟，小贷业务也异军突起。

据代守红介绍，济宁银行
的小微贷款完全按照“全流程
风险管理”模式，建立起了标
准化的调查审批流程。小微信
贷员接到客户申请后，需在2个
小 时 内 完 成 对 申 请 人 现 场 调
查，调查后1个工作日内，由信
贷员还原客户真实经营情况，
形成图表形式的调查报告向小
微贷审会汇报，然后按照透明
化的审批决策手续，由小微贷
审会在3 0分钟内完成每笔贷款
的审批，而对异地贷款，采用
视频贷审提高时效。“整个贷
款流程，控制在3至5个工作日
以内，放款后1 5天将进行实地
监 控 ， 以 确 保 贷 款 资 金 安
全。”

同时，为进一步规范贷款
风险，济宁银行在加强业务会
审制度的同时，严格规范小微
信贷人员行为，实行“不喝客
户一口水、不拿客户一张纸”

的铁律，一旦发现有员工违反
将被除名。“我们就是要树立
阳光信贷的银行形象，让我们
的‘阳光’信贷照亮广大‘草
根’创业者的前行路。”

经过两年多的运作，济宁
银行小微企业贷款中心已形成
自 己 的 小 微 信 贷 品 牌 “ 微 贷
宝 ” ， 其 下 辖 “ 商 贸 通 ” 、
“ 惠 农 宝 ” 、 “ 路 路 通 ” 、
“工贸通”、“速贷通”五个
产 品 系 列 ， 覆 盖 商 品 贸 易 行
业、农户种养殖业、车辆运输
业 、 工 贸 生 产 业 、 出 租 车 行
业，并凭借着其高效、便捷、
无需抵押的优势，切实解决了
中小企业贷款难的问题，顺应
了利率市场化改革以来行业竞
争更加激烈的趋势，填补了济
宁金融界的一项空白。2011年11

月份，山东电视台、中央新闻
联播先后对济宁银行小微贷款
经验模式进行了报道。

由于在小微企业金融服务
中的突出表现和业绩，日前，济
宁银行小微企业贷款中心的“微
贷宝”荣获山东省银行业服务小
微企业十佳金融产品奖。该行小
微企业贷款中心也被济宁市中
区政府评为2012年度市中区“十
强服务业企业”。

济宁银行：不走寻常路打造特色银行

“阳光信贷”照亮“草根”创业路
□本报记者 张夫稳

这些天，车主张先生在外地

出差。恰不巧的是，车险马上就

要到期了，因为身在外地，自己

又不能亲自去4S店、保险大厅亲

自办理。而如果因为出差，耽误

了投保，保险过期后再进行续保

的话，商业险的优惠幅度就会受

到影响，这使得张先生很是头

疼。而类似张先生一样的车主不

在少数。他们虽然是有一定驾龄

的车主，但多数情况下，往往因

为工作繁忙原因，没有太多的时

间去斟酌投保公司、投保内容还

有投保方式等。

那么，对于在外地的车主，

怎样才可以人不在场，就能完成

投保呢？

像张先生这样，工作繁忙，

无法把握自己时间的车主，可以

选择自主性比较强的，通过电话

进行投保的交易方式。

电话投保作为一种远程交

易，是保险公司的车险直销，不

但购买方便，而且价格有优惠。

通过电话投保，车主只需拨通保

险公司的投保专线，在专家的引

导和帮助下，选择自己需要的险

种，很快就能完成车险的购买。

确认投保后，可以指定时间和地

点，让保险公司送单上门，客户

可以直接通过专人携带的POS机

刷卡付费；也可以选择另外一种

方式，即在线支付，只需按照语

音提示输入信用卡或借记卡号，

确认保费后即可在线完成保费支

付，非常简单，无论您身处何

处，只需拨打平安电话车险投保

专线4008-000-000转1号键，即可

轻松完成投保全过程，让您享受

到省钱、高效、便捷的平安电话

车险专属服务。

除了张先生的续保车辆外，

刚刚购买新车的客户也可直接拨

打平安电话车险投保专线进行投

保，同样享受价优但不减质的平

安电话车险服务！

合理选择
省钱省心买车险

本报讯 农行梁山县支

行把支持“三农”发展做为一

项重要工作，积极扶持当地农

民依托优良的品种资源和丰

富的饲草饲料资源，将传统鲁

西黄牛产业做大做强，全力促

进鲁西黄牛产业由粗放型饲

养向科学化、产业化发展。今

年一季度，该行已累计发放农

户小额贷款、农户助业贷款和

中小企业贷款1 . 2亿元，支持农

民建设鲁西黄牛养殖基地，组

建鲁西黄牛加工出口企业，使

该县已成为全省养牛大县和

肉牛产业化发展的重点地区。

今年一季度，农业银行

梁山县支行累计投放信贷资

金8100万元，支持农民建立鲁

西黄牛饲养基地 1 4 2个，形成

鲁西黄牛交易市场23个，日交

易达1600余头，远销北京、天

津、河南、内蒙古、云南等

全国10余个省市。为提高鲁西

黄牛的档次，该行投放信贷

资金 4 0 0万元，支持当地农民

成立了山东科隆畜牧产业有

限 公 司 ， 加 强 信 贷 跟 踪 服

务，支持公司上规模，上档

次，增加科技含量，同时多

方协调，促成该公司与中国

农业大学国家生物技术实验

室、中国科学院等科研单位

的“联姻”，积极承担了国

家“ 8 6 3”计划课题“优质鲁

西 黄 牛 新 品 系 选 育 技 术 研

究 ” ， 利 用 鲁 西 黄 牛 肉 质

好、适应性强、耐粗饲等优

良性能，尽快培育出肉用性

能达到国内名牌肉牛标准的

鲁西黄牛肉用新品系。现已

出栏高档育肥肉牛 2 2 0头，肉

质达到国际A2、A3级标准。

同时以鲁西黄牛为受体，开

展了“体细胞克隆牛与转基

因体细胞克隆牛生产技术体

系”项目，繁育克隆奶牛，

取得了可观的经济效益。

梁上农行注重培植鲁西

黄牛深加工龙头企业，不断

提高肉牛产业化水平。在信

贷 资 金 等 方 面 给 予 倾 斜 扶

持，支持农民成立山东臻嘉

食品进出口有限公司等肉牛

加工企业，促进了肉牛产业

迅速扩张。为促进鲁西黄牛

产业的健康稳健发展，该行

还督促企业严把产品质量安

全关，开展无公害农产品产

地产品认证工作，全县已有 4

家肉牛加工养殖企业，通过

了无公害农产品产地及产品

认证，进一步提升了肉牛产

品档次。 (马凤海 )

支持特色农业产业发展

梁山农行让鲁西黄牛“牛”起来
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