
2 0 1 3年上海国际车展
上，广汽传祺交出了自己的
答卷——— 历经四年精心打造
的新潮流中级车传祺GA3首
发亮相。GA3作为基于广汽
传祺A级平台研发的首款中
级车型，在完善广汽传祺
“两个体系，四个平台”整
车布局的同时，也同样表明
了广汽传祺对自主品牌发展
的信心。车展期间，本刊专
访广汽乘用车总经理吴松，
共同讨论广汽传祺未来的发
展大计。

自成格局

产品布局有序推进

在历经多年的发展后，
从研发之初就坚持走高端精
品路线的广汽传祺，如今已
经形成“两个体系，四个平
台”的产品布局。据吴松介
绍，广汽传祺目前在B/C级
平台上，已经有了GA5、
GS5两款车型；而在另一体
系的A/A0级平台上，上海
车展首发的传祺GA3就是基
于A级平台开发。“未来，
我们会在B/C级平台上推出
大型SUV及MPV车型，在A
/ A 0 级 平 台 上 开 发 A 级
SUV，迅速完善整车平台布
局。”

此外，广汽集团在新能
源方面的研发同样成效显
著。“目前已在广州实现
200辆节能与新能源车的示
范运行，下一步将有可能研
发全电动的A 级车。”另
外，吴松则表示广汽集团还

考虑了国际市场需求，
并研究目标市场当地法
规及行业约束，为进军
国际市场作好准备。

记者在采访中了解
到，2013年广汽传祺销
量目标定为7-8万台。
为达成这一销售目标，
广汽传祺除了打造高品
质产品之外，还将加强
销售网络建设。据吴松
介绍，预计到今年年底
将建立220家4S店，明
年年底建立300-350家
4S店，2015年4S店将接
近500家。

借势公商务采购

寻求市场突破

今年两会之后，业界纷
纷鼓励公商务车采用国产品
牌，自主品牌公务车采购量
在进一步加大的同时，广汽
传祺已经行在前列。“广汽
传祺已经成功进入了公安系
统采购系统中，去年全国仅
公安系统采购的传祺车型就
不少于五百辆。除此之外，
传祺同时还进入了中国银行
采购系统、建设银行采购系
统以及国家税务总局的采购
系统中。”谈及未来的公商
务市场采购展望时，吴松
说：“去年年底，2013款传
祺GA5上市就为了迎接政府
公务采购机会的到来。今
年，传祺GA5 1 . 8T车型也
将投放市场，极大促进整体
公务车市场的销售。同时，
我们还专门研发了针对特殊

用途警用传祺GS5。目前部
分地区已经开始政府采购公
务车方面的政策支持，更有
理由让广汽传祺相信自主品
牌公务车的时代会到来。”

尽企业责任

关注雅安地震

车展当日，广汽乘用车
总经理吴松在展台发布雅安
地震灾区紧急援助计划，其
向媒体及公众表示：“我们
将向灾区提供价值300万元
的紧急救援物资，包括车辆
和资金。我代表广汽乘用车
向灾区人民表示慰问，广汽
将成立专门小组应对此事，
希望灾区人民的生活早日回
复正常。”另据悉，广汽传
祺已通知川渝地区全部经销
商提供尽可能多的传祺GS5
及传祺GA5等车型用于灾后
救援事宜。

(俊杰)

广汽传祺：

世界级品质赢得市场认可
2013上海国际车展访广汽乘用车总经理吴松
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