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齐鲁楼市
2000组有效客群登记

齐鲁春季房展圆满落幕

多盘联动

新老项目同时出击

本届房展吸引了东拓置业、保
利置业、中海地产、鲁邦置业、鲁商
置业、北大资源、重汽地产、齐鲁置
业等20余家实力房企参与，上演“多
盘联动”格局，新老项目同时出击。

位于VIP1展位的济南东拓置
业携手旗下四大楼盘集中展示，成
为本届展会最大的亮点。据悉，本
次东拓置业参展的舜奥华府、丰奥
华府、东岸、彩虹湖全部为准现房，
这在济南市场上屈指可数，吸引了
众多市民驻足咨询。其中位于汉峪
片区的舜奥华府项目，展会现场推
出的5优惠房源遭市民抢购，“项目
所属的汉峪片区是济南重点规划
片区，目前已经吸引众多实力企业
与房地产商进驻开发，区域价值凸
显，再加上项目自身的现房属性，
性价比自然呈现。”东拓置业一销
售人员告诉记者。

同样位于汉峪片区的鲁邦·奥
林逸城项目以其清新展位特色吸
引了众多市民，三天登记客户700

组。记者采访了解到，鲁邦·奥林逸
城总建筑面积约40万平米，由高端
住宅、商务办公、酒店组成，项目三
面环山，是舒适宜人的生态居住中
心。户型面积在93—192平米之间，
可满足不同需求人群居住。

作为全国一线品牌房企代表
的保利置业，此次展会带来保利·
海德公馆、保利中心、保利大名湖、
保利华庭四大项目。其中，位于花
园路与奥体西路交会处的全新楼
盘保利华庭项目颇受市民关注，作
为保利在济南开发的第6个项目，
其品质将有很大提升。据悉，保利
华庭售楼处将于5月1日对外开放。

产品类型丰富

刚需、改善平分秋色

本届展会除了“多盘联动”格
局，参展项目产品类型丰富也创下
历次展会纪录，涵盖了50-90平米
的刚需产品、120-160平米的改善
产品，以及160平米以上的大平层、
复式豪宅。

记者调查了解到，与往年展会
有所不同的是，本次房展针对改善

客群的参展项目大大增加，占到5

成比例。在齐鲁晚报购房俱乐部
500份调查问卷中，改善、换房意向
的市民占到近6成比例，对于三室、
四室房源的需求大大增加。

“我们已经看了三四家楼盘，
可选择的机会较多，只是价格方面
略高。如果有优惠幅度较大的楼
盘，我们想尽快买一套。”正在现场
和男友一起看房的卢小姐说。

记者在现场也看到了不少购
房者是带着老人和孩子一起来看
房子的，这部分购房者相对来说选
择的户型较大，以改善性住房为
主。

“往年刚需客群是展会购买主
力，但是从今年来看，改善型需求
感觉更胜一筹。”一参展楼盘项目

负责人表示。

展会亮点频现

投资需求浮出水面

本届房展除了济南本地项目
亮相外，沿海楼盘展区、海南置业
展区以及“济南一小时生活圈”专
区更是给市民带来多样购房选择。

“每年都会过来看展会，今年明显
感觉到楼盘多了不少，有一些新楼
盘可供参考、选择。”市民李先生告
诉记者。

本届展会的沿海楼盘展区较
于往年稍微冷清的格局有了明显
改观，“咨询市民多是度假、投资两
种需求，其中用于投资的客群比例
占到七成左右，较于往年有明显提

升。”威海一楼盘销售人员告诉记
者，他表示，酒店式公寓渐被投资
者所推崇，假期自住、平时托管是
其颇受青睐的原因。“12万便可以
买一套精装公寓，居住、投资两不
误。”本次莱州一参展楼盘的项目
负责人介绍到。

前来看房的张先生在“济南一
小时生活圈”展区咨询良久，“想在
老家泰安买套房子用作投资，将来
也可作为养老之所。”记者调查了
解到，有不少像张先生一样心理的
市民，因交通的便利性而考虑在老
家置业。本次齐鲁春季房展“一小
时生活圈”展区吸引了淄博、聊城、
莱芜、泰安、德州五市11个楼盘项
目前来参展，登记客户达200组。

(楼市记者 陈晓翠)

4月21日下午，2013齐鲁春季房地产展示交易会
圆满落幕。三天展会时间，20余家实力品牌房企携手
近50个楼盘集体亮相，吸引数万市民参与，2000多组
有效客群登记。同时，济南城市规划展、沿海楼盘展
区、海南置业专区以及“济南一小时生活圈”展区强
势助力，为今年的春季房展添了浓重一笔。
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